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内容概要

　　
本书以市场营销业务流程为导向，选取流程中关键的环节如STP战略、消费者行为分析、产品与品牌
管理、渠道设计、定价技巧、销售技巧、广告策划和网络营销的最新进展等内容，精选难易适中的英
语材料，针对每个环节设计了相应的情景，通过工作语言阅读、小案例分析、情景对话、角色扮演、
实操演练和语言点练习等灵活多样的形式，突出营销的操作性和语言的实用性，强调英语作为沟通工
具在营销全程的运用。

读者对象：适用于应用型本科、高职院校市场营销专业学生和开设营销课程的管理类专业学生，也可
作为职业营销人员提升工作语言能力的参考书。
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