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前言

随着生活节奏的加快和经济发展速度的提高，市场变得越来越繁华，市场上的商品种类也变得越来越
丰富。
无论对于生产者和销售者，还是对于消费者来讲，这都是一件值得高兴的事情。
因为随着经济水平的提高、市场的扩大和商品种类的多样，使得生产者、销售者从中获得利润的空间
更加广阔，而消费者在选购自己所需商品的时候也会拥有更广阔的选择空间。
然而，这样的经济生活并不能使每一个生产者、销售者和消费者满意，总是有人欢喜有人愁。
    在经济生活中常常可以见到这样的情况：两个消费者购买了同样的商品，有的人付出的价钱相对较
高，而有的人却能够以相对较低的价格从销售者手中购买到同样的商品。
即使是对于生产者和销售者来讲，有些人能够赚得盆满钵满，而有些人却赔得一败涂地。
那么，同样的条件下，为什么会有如此的差异呢？
    若想弄清楚这个问题其实并不难，只要从经济学理论的角度来观察分析生产者、销售者和消费者的
行为，就可以了解其中的原因。
实际上，对于任何一个在经济生活中生存的人来讲，懂得一些经济学道理就相当于开启了自己人生的
金融之旅，也相当于踏上了成功的道路。
当前社会的特点之一就是竞争越来越激烈、经济形势越来越复杂。
因此，如果人们不懂得一些经济学理论，难免会显得与当前的社会格格不入，甚至会被时代的洪流冲
刷掉。
普通的消费者并不是经济学的专业人士，因此他们无须从各个方面对经济学进行深入透彻的研究，只
需懂得一些经济学常识即可。
    在一些人看来，只有经济学家们才应该关心、分析经济现象，并在经济生活中探寻经济学理论。
实际上，经济活动是和我们每个人都息息相关的。
经济活动终究是一种社会活动，无论个体还是每个人所在的团体都会对经济运行的规律产生影响。
同时，经济生活也会受到种种社会因素的影响，因此，物价涨落的现象时常会发生，生产者和销售中
盈利或亏本的现象更加常见。
此外，经济危机、通货膨胀等现象也会时不时地出现在人们的生活中，这些经济现象给人们的经济生
活造成了严重的影响。
每当经济危机袭来的时候，虽然总是会有许多生产者和销售者破产，但是也总是有些生产者和销售者
会安然无恙地度过经济危机；通货膨胀来临时，许多消费者总是因为物价上涨而抱怨。
    由此可见，经济学理论的确非常重要，并不是只有生产者和销售者才有学习经济学理论的必要，普
通的消费者也需要了解一定的经济学常识，这会使他们在经济活动中以最合适的价格购买到使用价值
最高的商品。
对于生产者和销售者来讲，经济学道理就显得更为重要，因为即使不出现经济危机，生产者和销售者
也不能保证自己时时刻刻都会盈利，激烈的竞争仅仅是造成这一现象的原因之一，此外，生产者和销
售者还必须面对垄断和一些非正当竞争的方式。
一些聪慧的生产者和销售者总是会在变幻不定的经济生活中巧妙地保护自己。
与其说这些人运气极佳，不如说是经济学理论帮了他们的忙，因为能够在激烈的经济生活中长期生存
的生产者和销售者的做法总是会与经济学理论保持一致。
    经济学与每个人、每个团体都息息相关，在这里我们选择了一个最通俗的角度来阐述经济学理论，
争取使大众都能够通过本书对经济学理论有所了解。
尽管如此，我们依然在论述经济学理论的时候保持着严谨的科学态度，争取使大众喜爱本书并且通过
阅读本书扩展自己的知识面，对经济生活有一个更深刻的认识，这就是我们的目的，可是经济学理论
和规律毕竟是客观存在的，不容修改，所以我们还是从一些正规的经济学著作中引用了经济学术语和
定律。
    尽管我们在编写这本书的时候保持了严谨求实的态度，但是本书仍然有许多不足之处，诚恳希望读
者能够对本书提出宝贵的建议，激励我们以后能够编写出更优秀、更适合大众阅读的书籍。
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总之，我们希望本书能够给大众提供一个最普通、最平凡的视角，供读者们透视专业的经济学世界，
同时懂得一些经济学理论，能够更加游刃有余地穿梭在经济生活中，使自己的生活水平进一步提高，
也使自己的人生更充满韵味。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<哈佛大学第一堂经济课>>

内容概要

　　本书通过通俗有趣的语言、生动真实的案例，介绍了哈佛经济研究中关于需求供给、生产效率、
成本控制、通货膨胀等经济常识。
作者从最通俗的角度阐述经济学理论，使广大读者能通过本书对经济学理论有进一步深入的了解。
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——哈佛人对需求和供给的认识
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 4．健身俱乐部为何只对老年人优惠？
 
 5．墨西哥如何吸引西班牙人来生产巧克力？
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章节摘录

与其他一些试图通过提高石油售价来增加自己利润的石油销售者相比，洛克菲勒的做法无疑是充满智
慧的。
与其他的销售行业一样，石油的销售者也受到一些因素的制约，供给和需求就是其中之一。
如果市场上出现了高需求或者低供给的现象，或者两者共同出现，那么经济社会中就会出现石油价格
上涨的情况。
在洛克菲勒投身石油界的时候，石油的市场需求量增加，在旁人看来，石油的需求量增加，正是洛克
菲勒提高石油售价的好时机。
然而出乎意料的是，洛克菲勒并没有提高石油售价，而是巧妙地借助了第三方的力量，以低廉的运费
占据了运输的优势，使自己走上了成功的道路。
    从经济学角度看，无论一个销售者从事什么商品的销售，都应该从消费者的需求角度出发，如果一
个销售者提供了消费者根本不需要的东西，他们显然不会盈利。
在经济生活中，正是消费者给市场提供了大量的需求量，而并不是其他的销售者给市场提供了需求量
。
在洛克菲勒投身石油界的初期，消费者对石油的需求使石油市场上出现了庞大的需求量。
然而，石油销售者若想将石油运输到不同地区，必然需要一定的运输条件，铁路就是其中之一。
这样，石油销售者们又给铁路公司提供了大量的需求。
可是，由于石油销售者只在他们运输石油的时候才与这些铁路公司合作，使这些铁路公司在某些时候
才会在市场上遇到大量的需求，才有机会将铁路提供给石油公司使用。
从另一个角度讲，如果石油公司不需要运输石油，铁路公司就失去了市场需求量，它们的利润必然会
受到影响。
    如果刚刚投身石油市场的洛克菲勒冒昧地与亚利加尼德集团等实力雄厚的石油公司竞争，洛克菲勒
胜出的希望就十分渺茫。
聪慧的弗拉格勒则从中看到了机遇，给洛克菲勒选择了一个新的角度，一个有效的盈利方法：放弃其
他石油销售者“在需要的时候才会运输大量的石油”的做法，与铁路公司签订合约，每天都向铁路公
司提供一定的石油运输量，但是铁路公司要为此而让出一定的利润。
从铁路公司的角度来看，洛克菲勒的做法无疑保证了他们的市场需求量；与其他石油公司的做法相比
，洛克菲勒的做法显然使自己获得的利润多了一层保障。
于是，洛克菲勒与铁路公司一拍即合，开始了他们的合作旅程。
    在与铁路公司的合作中，洛克菲勒和弗拉格勒的智慧还在另一处有所体现，这就是对铁路公司的选
择上。
洛克菲勒和弗拉格勒在与铁路公司合作的时候，选定了凡德华特铁路公司。
在当时的铁路运输行业，凡德华特铁路公司是一个不折不扣的霸主，它几乎控制了所有的铁路运输。
对于当时的凡德华特铁路公司来讲，如果有一个消费者能够使他所有的铁路都有生意，那么他必然会
获得大量的利润。
显然，其他石油公司的“在需要的时候才会与铁路公司合作”的做法无法满足凡德华特铁路公司对利
润的追求，而洛克菲勒的出现恰恰弥补了这一缺陷。
    按照洛克菲勒与凡德华特铁路公司的合约，洛克菲勒每天向凡德华特铁路公司提供定量的石油运输
生意，以此保证凡德华特铁路公司的需求量和利润。
从洛克菲勒的角度讲，由于与凡德华特铁路公司的合作，大大降低了自己公司的运费。
当洛克菲勒作为一个销售者的时候，就可以使自己在降价的情况下仍然获利。
对于石油市场上的消费者来讲，洛克菲勒向他们提供了价格低廉的、符合他们需求且质量合格的商品
。
于是，面对众多的石油销售者，消费者必然会选择洛克菲勒提供的商品。
因此，洛克菲勒便有了一个广阔的市场，使自己能够从中大量获益。
    通过洛克菲勒成为石油大王的经历可以得出一个道理：有时候，销售者试图通过高价销售单方提高
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自己利润的做法并不会有效。
那些聪明的销售者懂得，若想获取利润并且使自己在相关领域占据一席之地，使自己提供的商品符合
消费者的需求是最重要的一点。
销售者还要从新的角度审视市场，寻找新的切入点，只有这样，销售者才会有获利的希望和成就自己
事业的机会。
P011-012
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编辑推荐

经济学与每个人、每个团体都息息相关，在这里我们选择了一个最通俗的角度来阐述经济学理论，争
取使大众都能够通过傅利民的《哈佛大学第一堂经济课》对经济学理论有所了解。
尽管如此，我们依然在论述经济学理论的时候保持着严谨的科学态度，争取使大众喜爱本书并且通过
阅读本书扩展自己的知识面，对经济生活有一个更深刻的认识，这就是我们的目的，可是经济学理论
和规律毕竟是客观存在的，不容修改，所以我们还是从一些正规的经济学著作中引用了经济学术语和
定律。
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