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内容概要

　　随着互联网的迅速普及，其对人类生活方式正产生着深刻的影响。
而网商、网店、网购的发展已经成为当下时代不可逆转的一种趋势。
一个人只要有电脑，并能接入互联网，就可以成为网商，拥有自己的网店，无论是全职还是兼职。
本书就是要手把手地教会你在网上开店的技巧，协助你找到经营的乐趣，并将网店做强，超越自己。
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作者简介

赵京，网名荷叶山。
70后，闲时写些文字。
早年淘宝的经历，让作者希望把自己的经验与各位青年分享，遂成此书。
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编辑推荐

《网店应该这样开(淘宝eBay开店赢家攻略)》(作者荷叶山)是一本写给想要凭借自己力量闯出一片天地
的读者的书。
    也许，你现在孤身一人，也许你只有一份微薄的薪金或奔波于求职之路，但是，只要你有坚定的信
念和吃苦的精神，加上一双慧眼，本书将给你帮助，让你走向创业成功。
作者只希望读到这本书的人，能够开创自己的网店、能靠自己的网络经营，有一份收入，自立于社会
。
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