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内容概要

　　在现代社会当中，人类越来越重视沟通，而沟通中的细节又决定了沟通的效果。
身体语言在交流沟通过程中发挥着很重要的作用，有时候甚至是成败的关键。
《解读身体语言》系统地介绍了人类交往过程中的身体语言，作者是英国心理学家Furnham，曾有多
部心理学著作问世。
《解读身体语言》内容包括身体语言的概念、功能、在商务活动中的作用和影响，比较了世界各国各
种不同文化当中身体语言的差异，并附有大量图表和说明资料，是营销、保险、教育、人力资源、心
理分析人事的必读工具书。
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作者简介

　　弗海姆(Adrian
Furnham)，伦敦大学教授，被公认为是世界上最多产的心理学家之一。
他发表了800多篇文章，出版过60多本著作，很受读者欢迎。
他还担任多家跨国公司的顾问，是《金融时报》(Financial
Times)《每日电讯报》(Daily Telegraph)和《星期日报》The Surlday Times)的专栏作家。

　　佩特洛娃(Evgeniya Petrova)，曾是广告协会、青年生产联盟和芒廷维尤(Mountain
View)学习咨询公司的研究员。
她既是专业的芭蕾舞导员，也是优秀的学者。
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