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内容概要

　　本书按照教育“工学结合”的课程要求，以项目导向、任务驱动为思路，把内容分为八个项目。
其中，项目一证券投资基金市场，项目二为投资值得选择基金类型提供咨询服务，项目三掌握证券投
资基金人的权利与义务，项目四证券投资基金产品设计与营销，项目五应用基金投资流程与规则等知
识，项目六把握证券投资基金的运作，项目七为投资者做基金收益、税收咨询服务，项目八把握基金
监管与基金营销风险点。
本书具有实用性强，可操作性强，获取从业资格证训练有针对性的特点。
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任务1　基金基础知识咨询
任务2　中国基金市场调研
项目二　为投资者选择基金类型提供
咨询服务
任务1　掌握各类基金与不同投资
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任务1　投资运作基金
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任务3　估值基金资产
项目七　为投资者做基金收益相关
咨询服务
任务1　为投资者提供基金收益与税收咨询服务
任务2　为投资者提供基金年报并评价基金表现
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章节摘录

　　（1）证券投资基金业务 证券投资基金业务主要包括发起设立基金、募集与销售基金、基金的投
资管理、基金运营管理、受托资产管理、投资咨询服务等。
1）基金募集与销售。
依照我国《证券投资基金法》的规定，依法募集基金是基金管理公司的一项法定权利，其他任何机构
不得从事基金的募集活动。
能否将基金成功地推向市场并不断扩大基金财产规模，对基金管理公司的经营有着重要的意义。
为成功进行基金的募集与销售，基金管理公司必须在市场调查的基础上进行基金产品的开发，设计出
能够满足不同投资者需要的基金产品。
2）基金的投资管理。
投资管理业务是基金管理公司最核心的一项业务。
基金管理公司之间的竞争在很大程度上取决于其投资管理能力的高低。
因此，努力为投资者提供与市场上同类产品相比具有竞争力的投资回报，就成为基金管理公司工作的
重中之重。
3）基金运营管理。
基金运营业务是基金投资管理与市场营销工作的后台保障，通常包括基金注册登记、核算与估值、基
金清算和信息披露等业务。
基金运营业务在很大程度上反映了基金管理公司对投资者服务的质量，对基金管理公司整个业务的发
展起着重要的支持作用。
（2）客户资产管理业务 客户资产管理业务又称“专户理财业务”，是指基金管理公司向特定客户募
集资金或者接受特定客户财产委托担任资产管理人，由商业银行担任资产托管人，为资产委托人的利
益，运用委托财产进行证券投资的活动。
2008年1月1日开始施行的《基金管理公司特定客户资产管理业务试点办法》规定，符合条件的基金管
理公司既可以为单一客户办理特定客户资产管理业务，也可以为特定的多个客户办理特定客户资产管
理业务。
2009年6月1日起施行的《关于基金管理公司开展特定多个客户资产管理业务有关问题的规定》，进一
步为基金管理公司开展特定多个客户资产管理业务提供了指引。
（3）投资咨询服务 2006年2月，中国证监会基金部《关于基金管理公司向特定对象提供投资咨询服务
有关问题的通知》规定，基金管理公司不需报经中国证监会审批，可以直接向合格境外机构投资者、
境内保险公司及其他依法设立运作的机构等特定对象提供投资咨询服务。
基金管理公司向特定对象提供投资咨询服务不得有下列行为：①侵害基金份额持有人和其他客户的合
法权益；②承诺投资收益；③与投资咨询客户约定分享投资收益或者分担投资损失；④通过广告等公
开方式招揽投资咨询客户；⑤代理投资咨询客户从事证券投资。
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