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内容概要

《淘宝店铺网络营销赢家手册（第2版）》是一本系统讲解网上店铺营销技巧的书。
《淘宝店铺网络营销赢家手册（第2版）》精选淘宝网皇冠卖家多年来积累的经验，共收录了200个技
巧，技巧之间相对独立，便于读者随时学习，使读者可以在非常短的时间内完全掌握这些技巧并套用
到自己的店铺中去。
《淘宝店铺网络营销赢家手册（第2版）》针对网上商品的销售，介绍了店铺的宣传推广和销售策略
，主要包括商品发布技巧、商品定价潜规则、阿里旺旺的使用技巧、利用淘宝网免费资源推广店铺、
花钱在淘宝网推广店铺、通过淘宝直通车打造爆款带动全店营销、利用淘宝客推广店铺、设置钻石展
位获得巨大流量、通过聚划算引发团购狂潮、借力供销平台扩大销售渠道、在淘宝网外进行推广、提
高网店流量的营销策略、良好的售前沟通艺术、售中服务绝招、完善的售后服务、维护客户关系、通
过掌握经营管理艺术打造皇冠店铺。

《淘宝店铺网络营销赢家手册（第2版）》适合已经开办自己的网店，想提高营销水平、扩大经营的
淘宝网店主阅读，也适合希望拓展网络市场的企业及有意进行网络营销的个人阅读。
同时，《淘宝店铺网络营销赢家手册（第2版）》也可作为电子商务营销培训的参考教材。
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作者简介

孙东梅，2000年开始从事网站的设计与开发工作，设计和开发了众多网站。
从2004年开始从事淘宝开店和电子商务的研究，具有多年的网店装修经验，已经为网店卖家设计了超
过1000款的模板商品。
常在淘宝论坛积极发帖，学习总结了很多网上开店、网店装修、网店营销推广的方法。
编写这本书之前作者采访了许多的皇冠级卖家，从他们那里获得了很多网上开店的宝贵经验和秘籍，
此外曾参与编写过多本淘宝开店和网络营销类的图书。
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