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前言

　　近年来，我国高等职业教育发展很快，培养了大批高素质的技能型人才，对高等教育大众化做出
了重要贡献。
高等职业教育作为高等教育发展中的一个类型，已经占领了我国高等教育的半壁江山，有着极好的发
展前景；同时，我国高等职业教育又面临着日益严峻的挑战，那就是如何全面提高高等职业教育的质
量。
　　课程建设是提高教育质量的核心，也是教学改革的重点和难点。
当前，各高职院校正在改变本科压缩饼干式的教学模式，重视以“校企合作、工学结合”为基本内容
的内涵建设，积极与行业企业合作开发课程，改革课程体系和教学内容，探索任务驱动、项目导向、
案例教学等以工作过程为线索组织教学的新模式，使高职教育领域有了许多亮点和突破。
　　课程改革和建设必须有适合的、以新的理念指导的教材建设相匹配，必须有大量根本区别于本科
院校教材的、适合岗位群能力要求的、符合高职教育特点的教材。
为此，广州工商职业技术学院正在组织教师编写符合上述要求的系列教材。
莫运襟老师主编的《最新出口流程及模拟》一书就是该系列教材中较为出色的一部。
　　我认为本教材有如下特点：　　第一，从内容上看，该教材系统性强，紧紧围绕出口的业务流程
，将看似分散的各个业务环节有机的联系在一起，同时采用了详尽的仿真操作与模拟，具有很强的系
统性、直观性、创新性。
　　第二，全新的课程体系。
在校企合作的基础上，以学生就业所需的专业知识和操作技能为着眼点，突出高职高专教学的实用性
和操作性，强化实训模拟。
　　第三，突出实用性。
教材分两部分：理论部分“够学、够用”，实践部分配以项目模拟操作。
教材力求把二者结合起来，使学生较好的掌握必要理论和实际操作本领，真正能体现“务实”、“以
就业为导向”的宗旨。
　　第四，内容体现前沿。
本书反映了国际贸易的最新发展变化及规范。
既能满足高职高专国际贸易实务专业学生的需要，又能满足具有外贸实务操作、业务英语交流等具有
较强业务能力的复合型人才的需要。
　　我相信，在化工出版社的精心策划下，在全体编写人员的共同努力下，本书定能发挥出它应有的
作用。
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内容概要

本书共分两大部分。
第一部分是出口流程，第二部分是模拟出口。
    第一部分出口流程包括出口前准备、成本核算与出口报价、洽谈订立出口合同、履行出口合同、后
续工作四个部分。
    出口前准备主要分为市场调查、制订出口营销方案、组成谈判人员和商标注册、落实货源、落实货
源、落实客户、筹备货款、落实出口许可证等内容。
成本核算与对外报价包括运费、保费、佣金计算，出口报价方法原则、价值换算、盈亏计算、换汇成
本计算。
    洽谈订立出口合同这部分主要分为洽谈形式、内容、程序、签订出口合同。
履行合同包括备证、许可证申领、备货、检货、核销单申领、租船订仓、出口报关、装船与通知、货
物保险、制单、交单、货款回笼、涉外申报等内容。
    后续工作部分主要有支付运费、保费、佣金；出口核销、出口退税。
    第二部分模拟出口主要是运用前面出口流程内容，请师生一起具体实践每一个步骤。
    本书适用于高职高专院校的国际贸易及相关专业的学生选用，也可作为广大外贸工作者更好地学习
和应用出口流程的参考资料。
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一、付款/国内运输    任务十二、许可证申领    任务十三、核销单申领    任务十四、租船订仓    任务十
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