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前言

　　乡村，暮色降临，众人吃过饭之后拎条板凳，早早地来到操场上，等着放电影——这是最美好的
童年回忆之一。
这样的场景我们也能在《天堂电影院》、《电影往事》等经典作品中找到，但是唯有亲身经历过的人
才能体会到其中的快乐。
　　如今，商海沉浮，灯红酒绿，虽然几经波折，我却痴心不改，最大的乐趣不是跟客户一起推杯换
盏或是打球寒喧，而是在签完合同之后安安静静地看上一部电影。
那是一种奢侈的享受，也是一种纯粹的快乐。
　　有人说，商业沾满了铜臭味，电影则充满了文艺腔，而我却在二者之间找到了某种共通之处。
商业可以用来包装电影，这是毋庸置疑的事实，但电影又何尝不能用来指导商业呢？
古人云：“书中自有黄金屋，书中自有颜如玉，书中自有千钟粟。
”将这“书”字换成“电影”，我看也未尝不可。
事实上，好的电影就跟伟大的文学作品一样，是经得起推敲与套用的。
有人能够从《三国演义》中读出管理学，有人能够从《水浒传》中读出经济学，有人能够从《红楼梦
》读出心理学，我们怎么就不能从电影中解读出一些商道来呢？
　　事实证明，这种做法不仅可行，而且还很有趣、很管用。
《甜心先生》、《全民超人》等商业色彩比较浓重的电影就不必说了，哪怕是《神枪手之死》、《我
曾侍候过英国国王》这些经典的文艺片，也能给我们以商业上的启发。
商界中常见的资本运营、成本核算、人脉资源、科学决策乃至企业文化、团队管理，都在各种类型的
经典电影中或多或少地得到体现。
套用雕塑家罗丹的一句话来说，不是电影里没有商道，而是很多人缺乏一双从中发现商道的眼睛，本
书所要做的就是带领大家徜徉电影世界、指点商业江山。
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内容概要

　　《看电影，学商道》聊借电影这一体裁，分享经商的各种技巧与智慧，看似没有交集的光影世界
和浩瀚商海，在经过层层抽丝剥茧之后，竟能向我们展现商道的无穷魅力。
看完此书，读者一定能够在电影艺术与商业智慧之间得到双重享受。
商界中常见的资本运营、成本核算、人脉资源、科学决策乃至企业文化、团队管理，都在各种类型的
经典电影中或多或少地得到体现。
套用雕塑家罗丹的一句话，不是电影里没有商道，而是很多人缺乏一双从中发现商道的眼睛。
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章节摘录

　　俗话说，做贼心虚，由于多尔教授等人从事的并不是正当行业，所以在威严的曼森太太面前，尽
管他们总是一副故作镇静的样子，内心却惶恐不安，终于经不起她的一番恐吓，道出了实情。
同样，一个人经商只有合乎法律和道德，才能让生意变得越来越兴旺。
我们必须记住，与其把广告做得花里胡哨，不如注意提升产品与服务的质量。
　　第11届亚运会，可口可乐和百事可乐是两大主要的赞助商，它们都想利用亚运会的机会对自己的
产品进行宣传。
于是，双方的竞争在所难免，而最终谁能在竞争中取胜，就要看谁的广告效果好了。
到了布置现场的时候，人们发现，不知怎的，可口可乐的广告没被安排在最显眼的地方。
相形之下，百事可乐的广告攻势则有声有色，长安街上空飞着黄色飞艇，人们身穿着黄T恤衫⋯⋯　
　但人们很快发现，可口可乐公司别有用心，它把重点放在为亚运会提供服务上。
可口可乐的目标是：通过一流服务，使人们一旦喝了可口可乐，就不会忘掉它。
依据计划，445台现调机被安装在亚运会各活动场所，现场制作出达到一定凉度、口感更佳的饮料。
同时，北京职高的1280名学生被送进中国大酒店，按照享誉世界的麦当劳公司的快餐服务标准，接受
台湾专家的严格训练。
在亚运会的现场，这些“可乐小姐不停地穿梭其间，为那些挥汗如雨的运动员送去甘甜”。
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编辑推荐

　　徜徉光影世界 指点商业江山　　41部经典电影暗含41条不传商道秘籍　　看《律政俏佳人》，学
境界决定格局，激情成就伟业　　看《贫民窟的百万富翁》，学如何寻找市场空缺　　看《海角七号
》，学经商也需好风凭借力　　看《荒岛余生》，学方法总比困难多，发财一定有诀窍　　看《拯救
大兵瑞恩》，学有胆有识才能安然度过商业寒冬　　看《西雅图夜未眠》，学如何丝丝入扣打动你的
客户　　看《胜利大逃亡》，学精打细算，追求成本最小化　　看《闻香识女人》，学细节如何决定
营销成败　　光影商道 人　　人脉也是一种资源，甚至是一种比资金、原料、市场更加重要、稀　　
缺的资源。
检视政界、商界成功人物的成长轨迹，正是因为拥有一本雄厚的“人脉存折”，才有了之后辉煌的“
成就存折”。
因此，珍惜你结识他人的每一次机会，善待你身边的每一个人。
　　光影商道 人脉是金，准备好你的人脉存折　　消费者永远需要新的刺激，他们永远都在追求更完
美的产品与服务。
唯有紧跟时代步伐，推陈出新，才能让自己在硝烟弥漫的商战中顽强地生存下来。
每个商家都应该铭记：创新，是一种不可替代的竞争优势！
　　光影商道 创新才是王道，打造别人不具备的优势　　竭泽而渔，杀鸡取卵，赚的只是一朝一夕的
利润。
聪明的商人能够着眼于将来，而不仅仅是把眼光盯在当下一城一地的得失。
真正的微笑是笑到最后，真正的赢家是赢在最终，很多长青企业就是这么“炼”成的。
　　光影商道 创业时难守亦难，细水流求共羸
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