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内容概要

《企业易货》作者根据自己从事企业易货近二十年的实践经验编写了《企业易货》一书，这是国内第
一部企业易货专著。
书中介绍了企业易货的起源、发展、方法等，列举了很多企业易货的案例，并配置了很多原创的图片
，图文并茂，内容简单易懂。
《企业易货》可以帮助企业扩大产品销售，盘活库存产品，节约采购资金，并最终带来巨大的经济效
益。
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作者简介

崔国诚，山东沂蒙山人，长期从事企业易货工作。
    他创新策划的“企业易货”方式解决了企业库存产品的销售，节省了产品采购资金，是企业融资的
新思路。
至今中国已有数百万家企业参与易货，交易超过干亿元，并产生长远影响力。
    中央电视台、中央人民广播电台、新华社、北京电视台、南方周末、中国经营报等200多家媒体对他
和“企业易货”进行了报道，其中新华社2008年12月29日一篇《中国部分企业开始以货易货应对金融
危机》得到了温总理的关注，商务部于2009年1月12日邀请作者及企业代表进行了座谈，并得到了参会
领导认可。
    他策划创作的《易货创造财富》，被中国策划协会评定为“中国优秀策划案例奖”，他本人荣获
“2006年中国十大企业策划专家”称号。
    本书是他本人与团队十几年易货实践的结晶，是中国第一部企业易货方面专著，本书将会帮助中国
企业解决库存产品、扩大销售、节省销售成本、盘活资产、节省采购资金、产生巨大经济效益!
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章节摘录

版权页：   插图：    【案例】 某化妆品公司为新生产线投入巨额资金，由于市场需求量有限，公司则
出现了设备过剩、人工成本提高等现象。
为了充分利用剩余生产能力，他们与适合易货的公司合作，即利用自己剩余的生产能力生产出产品，
与某服装厂合作换回本单位职工需要的工作服，而该服装厂将换回的化妆品作为女员工“三八”节福
利发放。
该化妆品公司还与某汽车企业合作，换回公司需要的汽车。
而该汽车企业把化妆品当成销售汽车的赠品。
这样该化妆品公司既提高了品牌的知名度，还能为公司带来效益。
 （4）解决库存积压，盘活企业资产 库存产品积压是每个企业销售难的症结所在。
尤其是对于那些有保质期的产品，只要存在库存，企业就很难找到出路。
其实，企业在利用一般销售渠道的同时，完全可以依靠易货来解决难题，从而盘活资产，进一步扩大
生产与研发。
 【案例】 某国际公司有一批2000多万美元的洗发露存货要清仓，但只能收回十分之一约200多万美元
。
面对可能的巨额亏空，该公司想尽办法尽量减少损失。
最后他们找到一家易贷公司，通过易货公司的安排，该国际公司以批发价格将全部存货易出，换回等
值新产品原材料。
公司首席财务执行官非常高兴，认为这种易货安排避免了库存商品的损失。
该公司随后很快投入新产品的生产销售，得到了良好的收益。
通过易货交易，该公司使库存商品“再生”，收回了资金，节省了公司对新产品原材料的采购资金，
使企业经营进入良性循环。
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编辑推荐

《企业易货》适合企业经营人员、管理人员及销售人员等学习参考。
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名人推荐

易货看似是原始、简单的交易方式，但通过创新提升为企业易货时，却能产生巨大的经济效益。
用自有产品支付采购所需，让销售、采购同步实现，不仅节省了产品销售成本，还减少了流动资金占
用量，增加了销量，扩大了市场份额，一举多得！
实践证明值得大家尝试采用。
《企业易货》通俗易懂、图文并茂、充满乐趣，是一部能够帮助企业获得收益的图书，值得品读、学
习、实践。
 ——全国人大代表、国际太阳能学会（IsEs）副主席、皇明集团董事长 黄鸣 通过企业易货，既解决了
我们的库存积压，提高了的产品知名度，叉扩大了公司品牌形象，而且还增加了企业利润，提升了我
们顶呱呱集团在行业内的地位。
我相信本书会给每个企业每年带来更多的收益。
 ——东华纺织集团有限公司、常州顸呱呱彩棉服饰有限公司董事长 项同保 “简则简之易易则易之简
”只有简单的才容易，只有容易的才简单。
《企业易货》是本简单却实在的书。
盘活产品、创新市场，翻阅之后收益良多。
希望有更多与中绿相识或待识的朋友们参与其中，共同受益，分享多赢。
 ——中绿食品集团有限公司营销副总裁 陈谦 品味《企业易货》这本书，企业的利润可以这样实现，
把本来无法挽回的损失降为最低；同时为社会和企业带来实实在在的好处，达到双赢乃至多赢的效果
。
推荐这项科学的方法，并介绍给我们的合作客户，共同受益、造福社会！
 ——中粮集团行销总监 陈豪 企业易货减少中间周转环节，加快产品的流通，节省销售成本，这种创
新的科学方法值得大家尝试采用。
 ——上海双鹿·上菱集团总裁 王建华
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