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内容概要

造雨！
造雨！

在今天的商业文化中，推销是竞争最激烈的领域之一。
面对不断激增的产品和服务，选择的可能也是纷繁复杂的。
要想成为推销之星，你秘须造雨！
造雨人是人人心向往之的推销员；造雨人把交易的艺术提高到新的水平；造雨人替公司挣最多的钱，
也替自己挣最多的薪水，因而极受尊敬。
无论造雨人推销的是何种商品或服务，总归是有效和成功的。
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作者简介

杰弗瑞·J.福克斯（Jeffrey J.Fox)国际级营销管理大师，哈佛大学MBA，创办福克斯营销顾问公司。
此前是雅芳公司康涅狄公部的首席营销顾问，同时担任罗提特公司营销副总裁、皮尔斯贝瑞名酒公司
部门营销总监等。
福克斯公司曾被《华尔街日报》等大幅报道，放选哈佛商学院顶尖一百
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