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前言

中国人喜欢看成功者的传奇经历。
市面上这类书也很多。
但以往的这类图书有个缺憾，就是它们只讲述成功者成功的若千侧面，而成功者的其他侧面并没有被
揭示。
    例如宗庆后42岁创办娃哈哈，其之前十几年的知青经历和近十年的销售员生涯对他后来的成功起到
了至关重要的作用，如果他能敞开心扉谈谈自己前半生的经历与收获，无疑有助于大家理解他后半生
的辉煌。
    《英才》杂志多年来坚持每期邀请中国优秀企业家口述他们的人生故事：与父母的故事、第一份工
作、第一单生意、一个重大的转折点、创业时的心态、进入低谷或走入歧途后怎么办、如何搞定商业
谈判、与资本市场的博弈、生命中的贵人⋯⋯    呈现更多人生侧面之外，《英才》杂志还想藉此记录
一个鲜活的中国企业家生意、生活断代史。
    如此多层面、多角度地展现企业家的人生细节，殊为难得。
例如，凡客创始人陈年写道：1986年作为文艺青年的他放弃高考，逃离高中，跑回山西老家当了一名
英语老师，但教书七八个月之后，他发现不少农村老师并不努力教书育人，自己也因为恋爱而挨批。
“原来，书里的情节和想象中的生活。
在现实中无法复制”，于是重回高考之路。
这次人生的转折将他从一个对现实懵懂无知、内心充满理想甚至是幻想的单纯少年。
彻底转变为服从现实、尊重现实的上进青年。
先有成长，然后才有成功，陈年今日的成就离不开当年经历的启迪。
    又如证大投资董事长戴志康先后进入中信银行、德国德累斯顿银行等一流待遇的企业。
却因为看不惯官员子弟和不服气那些“洋人”、“假洋人”，先后辞职，选择创业，一度负债两个多
亿，后来叉挣到两个多亿。
他的感触是：“不知道如果没有当初的那点勇气，还会不会有今天的这些成功。
”他的经历对我们理解企业家精神颇有帮助。
    就是这样的娓娓道来，这些中国优秀的企业家们讲述一段段鲜为人知的往事，其价值不言而喻，读
者诸君细细体会。
自会有一番收获。
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内容概要

　　本书是荟萃了郭凡生、徐冠巨、俞敏洪、江南春、柳传志、李嘉诚、刘永好的人生故事自述，有
家规故事、第一份工作的故事、谈判的故事、父亲母亲的故事、人生转折点的故事、上市故事⋯⋯事
事动人，引人向上。
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作者简介

　　英才杂志社
　　《英才》创刊于1997年10月，是中国管理阶层传播商业影响力的主流杂志。
秉承“经营人性”的理念，倡导以人为本的商业精神，为中国管理阶层提供具有商业价值的管理实务
。
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章节摘录

版权页：   第一节老板们的第一份工作 朱保国5分钟找到工作 朱保国健康元药业集团股份有限公司董
事长 涉世第一步，往往能够决定一个人一生的职业方向。
 我上大学那会儿，政府提出“第三梯队”的概念，以推动干部制度的改革，形式是选拔一批大学毕业
生，直接到单位当副职。
 因为成绩优秀，我被河南师范大学推荐去“青年干部局”做定向培养，如果有前途，将来可能就是公
务员、政府官员。
学校虽然推荐了我，但是我不想去，我的理由是“我不是当干部的料”，其实最主要的原因是那时候
我只对企业有兴趣。
 很难说清楚为什么我只对企业感兴趣，可能是我的父母都是工人，我从小就住在工厂家属院，耳濡目
染，那时候，我就是对工业有兴趣，对其他的都提不起劲儿。
 毕业后，我直接找到河南省新乡市第五化工厂，开门见山说我是大学毕业生，不想服从分配，想到工
厂来。
没想到厂长当即同意，找这份工作其实就用了5分钟。
就这样，我成为了第五化工厂技术科的技术员。
 第五化工厂是一个集体企业，按照当时的组织分配程序，根本不可能有接收大学毕业生的指标，所以
我这个大学生成了第五化工厂的“宝贝疙瘩”。
 记得我第一个月的工资是220元，按照正常工资应该是53元，这么多钱把我高兴坏了。
于是，我花了150元买了一辆自行车，20元交了饭费，还剩下50元给了父母。
 别看我是学师范的，到了化工厂，我还确确实实帮他们解决了一些生产上的问题。
毕竟，知识就是力量。
有些问题对我来说，是很简单的，但是对于文化低的工人来说，相对较难，“解决难题”成了我的优
势。
 那段经历让我得出了一个结论：只要有能力，再加上刻苦努力，总会得到回报的。
在化工厂的时候如此，后来我重组健康元以及收购丽珠医药，都是如此。
 当然，这份工作中并非一点困难没有。
在化工厂干了半年以后，因为我的表现突出，厂里决定给我提干，做厂长助理。
但是我没有组织档案，原因是毕业时，我的档案被强行划到另一个单位，此时再想调回来，校方说要
交1万元钱培养费，算是对不服从分配的惩罚。
1万元在当时是一笔巨款，没有档案在当时也是塌天一样的祸事，着急的我却根本无计可施。
所幸工厂帮我交了这笔钱。
 工作一年半以后，我被调到一个研究所做所长，这才离开了第五化工厂。
那年，我仅仅24岁。
 刘迎建15岁穿上绿军装 刘迎建汉王科技董事长 “文化大革命”开始的第三年，毛主席下发了“知识
青年上山下乡接受再教育”的指令，凡在1968年12月20日之前毕业的中学生，都有机会分配工作，而
在那之后毕业的学生则必须要到广阔的农村接受锻炼。
 学校里已经基本上没有什么学习的氛围了。
我那时候才上初一，只有15岁，继续学业似乎不太现实，残酷的现实只给我留下两条路：一是上山下
乡做知识青年，二是找机会当兵。
我的父亲是一名老八路，是当年解放北平一支先头部队的政委，正好子承父业。
 15岁，我虽然如愿成为了一名解放军战士，但我人生的第一份工作还是去农村劳动。
我是在城市长大的孩子，加上父母是部队干部，从小生活安逸，从未吃过大苦耐过大劳，突然间加入
到部队“不要命”的劳动气氛中，真是特别累特别痛苦。
此后，我还被“调动”过工作，去过炊事班，挖过煤，种过菜，喂过猪。
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编辑推荐

《中国顶级企业家自述人生故事》荟萃了当今活跃在中国商界的顶级企业家的自述故事，有77年高考
、第一份工作、第一单生意、草创公司、谈判、合作、并购、上市等故事，不仅见证了个人的成长，
更见证了时代的变迁。
它是一部难得的口述历史。
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名人推荐

有一年冬天下了雪，家里没有草喂猪喂羊，我妈让我拎着篮子到野地里，把雪拨开，把雪底下的青草
一棵棵割起来，割了整整一天。
这一天成了我童年里最艰苦也是最美好的记忆之一。
 ——新东方教育科技集团总裁俞敏洪 父亲经常跟我讲的另一句话是： “人总要有一点意志。
”这句话事出有因，我读小学的时候，一到冬天，外面很冷，从被子里面出来很痛苦，所以，总想多
熬5分钟，再多熬5分钟。
 ——分众传媒CEO 江南春 在商场上的合作，万通强调三条规则。
第一，必须遵守第三方指定的规则；第二，必须规范；第三，必须透明。
有了这三条，万通与任何单位合作都不在话下。
 ——万通集团董事局主席冯仑 我从不认为世上有什么“谈判高手”，至少我到现在还没有遇到过。
那些所谓的高手，不过是站在双方的角度，本着共赢的态度，真实地反映了自己企业的需求。
 ——光线传媒总裁王长田
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