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内容概要

　　《我们是网商：足不出户赚大钱的时代来啦》出版之时，恰值阿里巴巴并购雅虎中国，又逢中国
第二届网商大会召开之时，阿里巴巴面临惊人一跃的前景。
世人惊骇并且期待：中国的电子商务会有什么样的惊人改变？
电子商务的本质是一种工具，但它是一种可以颠覆传统模式达到重新洗牌目的的新工具。
可贵的是，中国的网商，找到了一种适合自己的带有草根特点的新工具玩法。
于是就有网商研究这一行当。
　　人人都会上网，但上网，你赚钱了吗？
《我们是网商：足不出户赚大钱的时代来啦》研究中国网商的第一《我们是网商：足不出户赚大钱的
时代来啦》，共写了30名网商，11名是阿里巴巴的网商，19名是淘宝网的网商。
想知道他们是如何在网上赚大钱的吗？
就读《我们是网商：足不出户赚大钱的时代来啦》吧，成功网商讲述网商们的成功之术。
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作者简介

　　上海伟雅，本名宋小林，网上笔名上海伟雅。
毕业于吉林大学中文系。
曾经任职三家中国财经类报纸的编辑部主任、副总编等职。
专攻网商研究。
被评为阿里巴巴2004年度十大行业专家。
阿里巴巴社区轻工论坛版主和网商故事版主。
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章节摘录

　　在网上销售婚纱 几年前，胡慧芳在上海杨浦区的一所中专读书时，曾是区里的三好学生，担任过
班里的团支部书记、学校的学生会副主席。
这段经历，后来对她很有帮助。
　　故事要从2004年3月说起。
当时，胡慧芳有意重新换工作。
她的一个朋友，是一个婚庆行业电子商务平台的职员，在2月参加一个展会时，了解到有两个女孩子
在网上销售婚纱，月收入上万元。
这个朋友因此建议她也到网上销售婚纱。
　　胡慧芳是一个能够勇敢挑战生活的人。
听了朋友的建议，她开始做市场调查、写销售计划、到处寻找供应商，俨然企业行为。
说起这段经历，胡慧芳很感谢中专3年的生活。
她在担任校学生会副主席的时候，开学前都要制订学校一个学期的各项活动的计划。
制订计划的时候必须考虑老师与同学们的想法，是否会耽误大家的学习、工作等。
一定要把计划考虑得非常具有可操作性。
再有就是中专的课程，市场营销学、公共关系学、会计学基础这3 门课程使胡慧芳在独立走向生活前
，就已经明白了细分市场、市场定位、目标客户、建立公众形象以及 最简单的成本核算等概念。
　　在上海做婚纱行业的人都知道，上海火车站的环龙商厦四楼是批发婚纱的地方。
胡慧芳寻到那里，希望那里的店铺可以支持自己，让自己拍照，并且允许自己少量进货。
可是问下来，所有店铺都拒绝了她，他们担心胡慧芳把他们的产品照片放在网上会被同行模仿。
　　胡慧芳意识到，如果自己下决心要做这个事情，就必须直接找到厂家，找有决定权的老总，并且
这个老总还得是思想开放的，对电子商务感兴趣的才可以。
因为这个时候的胡慧芳，没有资金，没有经验，没有客户，只有一个考虑成熟的电子商务理念和一张
一定要说服对方的嘴。
　　我在与胡慧芳的几次谈话后，发现她的不凡，在一般人对前景望而却步的时候，她可以勇敢地按
照自己的设计执著而为。
　　胡慧芳开始在婚庆行业的网站上寻找厂家。
几十家找下来，只有一家苏州厂家的联系方式使用MSN。
胡慧芳从这个细节推想，使用MSN的老总思想一定比较开放，有可能接受一个年轻女孩子电子商务的
创业设想。
　　胡慧芳兴奋地上网联络，这个MSN的ID真的是在线的，并且和她对话的就是这个厂家的老总。
胡慧芳紧张地敲击键盘打字，简要介绍自己的想法。
对方果然表示有兴趣。
后来这位老总到上海采购东西，约好和她面谈。
胡慧芳拿着自己的销售计划，滔滔不绝地与这位老总谈了3个多小时，结果这位老总愿意支持一个女
孩子的创业，成为她一旦接到订单后的加工厂，而且哪怕订单只有一件婚纱。
这是胡慧芳第一次以自己的勇敢和执著获得了成功。
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