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内容概要

　　近年来，我们更多地看到了一种“工程师+赌徒”的商业人格模式。
他们往往有较好的专业素养，在某些领域有超人的直觉和运营天赋，同时，他们更有着不可遏制的豪
情赌性，敢于在机遇降临的那一刻，倾命一搏。
这是企业家职业中最惊心动魄的一跳，成者上天堂，败者落地狱，其微妙控制完全取决于天时、地利
与人和等因素。
　　在商业中没有什么是必然的。
如果孙宏斌满足于在天津城里当地产大王，如果戴国芳不去长江边建他的大钢厂，如果宋如华专心经
营一个软件园，如果顾雏军买进科龙后再不从事其他收购，如果唐万新就只专注于他的“三驾马车”
，那么，也许所有的败局都不会发生。
但是，这样的假设又是不成立的，因为，他们崛起于一个狂热的商业世纪，这个时代给予身处其中的
人们太多的诱惑与想象空间，它让每个人都梦想自己在一夜之间成为一个超越平凡的人。
所以，最好的与最坏的结局往往一体两面。
这并不是说所有的悲剧都是必然会发生的，相反，如果说跨越式的成长是中国企业勇于选择的道路的
话，那么，如何在这样的过程中尽可能地规避及消解所有的危机，则是一个十分迫切而必要的命题。
　　我们看到，绝大多数的失败都是忽视了经营管理最基本的原则，失去了对管理本质的把握，从而
在相当程度上导致了经营的惨败和自信心的丧失。
因此，我不由得会想起宋代理学家朱熹的那句被咒骂了数百年的格言——“存天理，灭人欲”。
对于企业家来说，“存商理，灭人欲”也许是一个值得记取的生存理念。
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编辑推荐

　　《案例》（第6辑）精选其中的一些成功案例。
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