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内容概要

　　他们本是大贵的官员，却弃官不做，投身商海。
百尺竿头退一步的背后，隐藏着怎样不为人知的秘密？
在士农工商官本位为主导的封建社会，放弃仕的身份而甘愿成为社会的边缘人，个中原因何在？
是否暗藏玄机？
让我们跟随潘洪钢所著的《官商两道——中国传统社会中的商人与官场》，在这徐徐展开的历史书卷
上，去找寻属于他们的人生传奇。

　　他们本是商人，拥有的财富在当时的社会中少有人可比，生活无忧，却偏偏混迹官场，周旋于勾
心斗角、尔虞我诈、党同伐异之中，有的从此春风得意，顺风顺水，有的则落下千古罪名，甚至付出
生命的代价。
且看鱼跃龙门后的世间万象，任人评说的功过是非。

　　《官商两道——中国传统社会中的商人与官场》试图通过历朝历代不同类型商人的事例，对中国
商人的历史作一个全景式的浏览，藉此达到了解中国传统社会与商人关系，并进而更深入地了解中国
传统社会的目的。
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作者简介

潘洪钢，男，1960年生，满族。
湖北省社会科学院文史研究所研究员。
多年从事明清史、民族史及中国近代史研究，有较深造诣。
在《民族研究》、《光明日报》等报刊发表学术论文及译文七十余篇，在相关学术领域具有一定影响
。
著有《明清宫廷疑案》、《中南民族关系史》、《细说清人社会生活》、《黎族简史》等多部作品。
所著《明清宫廷疑案》一书是国内最早的一部此类著作，多年来畅销不衰，影响广泛。
《细说清人社会生活》一书由中国社会科学出版社出版后，获得广泛好评。
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章节摘录

版权页：子贡(前520-前456年)，复姓端木，名赐，出生在具有重商传统的卫国。
他家境并不富裕，隐居于闭塞不通的小巷子，因还读点书，算是一个穷书生。
拜在孔门后，到卫国做官，后弃官从商，在莒国和鲁国之间买卖货物，因有超前的经商头脑，善于应
对所在经商地方诸国家的高级官员，最终取得中国历史“福布斯富豪榜”的头名。
他的经商智慧不仅得到孔子的称赞，连“史学之父”司马迁也极力肯定他的成绩。
他到底深藏着什么法宝，他如何经商，如何从容地与官员交流，让我们一起来揭开这个历史的谜团吧
。
在我国古代，如果有人自称从事的是“陶朱事业，端木生涯”，那么毫无疑问，此人必定是个商人，
或者说是经商者。
这里的“陶朱”指的是春秋时帮助越王勾践灭掉吴国的范蠡(见本书《变色龙范蠡》篇)，而“端木”
则是与其同时代的孔门弟子子贡。
子贡巧于辞令，办事通达，是杰出的社会活动家、外交家和商业家，是孔子的杰出弟子，为“孔门十
哲”之一。
有源之水据端木氏宗谱介绍，子贡原名端木子，姓端木，名赐，字子贡，春秋卫国黎(今河南省浚县)
人，生于周景王二十五年(前520年)，卒于周贞定王十三年(前456年)。
其天性至孝，资禀颖异，精通儒家理论，乃孔子弟子中之佼佼者。
于贡生活的时代，介于春秋战国之间。
这个时期是我国历史上社会转型期最深刻，社会变化最剧烈的时代。
这个时期，铁制农具开始广泛应用，农田大量开垦，耕作技术大大提高，各国由于增强国力的需要，
开始大兴水利。
这一切使得井田制逐渐开始瓦解，土地私有制逐渐开始确立，促进了生产的发展，工业、冶铁业、制
盐业也大大发展起来。
随之而来的是剩余产品的增多，商品交换开始活跃。
于是，越来越多的商人驾马驱车，奔走于列国的通都大邑之间，进行着人类最早的“国际”贸易。
社会上涌现出了许多富比王侯的商贾，子贡正是这类人中最典型的代表。
子贡年轻时就一直从事商贾活动。
其父端木巨也是一位商人，子贡很小的时候就耳濡目染，谙熟经营之道。
但事情并不如此简单，懂得一些简单的经营方法并不能确保一个人善于货殖，他还必须具有非凡的经
营才能和可以用来经营的资本。
经商是需要资本的，二十几岁的子贡，不可能有什么积蓄，定要靠家庭的资助。
也正因为如此，这两方面皆具的子贡才会从古代众多商人中脱颖而出，成为当今世人称赞的儒商第一
人。
风华正茂子贡师从孔子后也没有停止过经商。
孔子曾将他和颜回相比较：“回也其庶干，屡空。
赐不受命，而货殖焉，亿则屡中。
”说颜回的学问倒差不多了，可常常穷得没有办法。
子贡不安本分囤积投机，猜测行情，竟每每成功。
太史公司马迁在《史记》的《仲尼弟子列传》和《货殖列传》中两次写了子贡的经商事迹。
《仲尼弟子列传》只是略写：“子贡好废举，与时转货赀。
”“家累千金，卒终于齐。
”《货殖列传》则是详写：子贡从孔子那里学成归来，就到卫国做官，后来又在曹、鲁两国之间经商
。
在孔子著名的七十多个弟子中，子贡最富有。
而孔子另一个弟子原宪，连糟糠都吃不饱，隐居在穷地方。
子贡一出门，就驾着四匹马拉的大车子，带上精美的布帛去诸侯国聘问献纳。
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凡他到的地方，国君无不与他对面行礼，这些行为使孔子名声传播到天下各国。
这就是所谓得到权势与财力，会使人声誉更加响亮的道理吧。
由于子贡在经商上大获成功和对孔子名声的极力传扬，所以司马迁在《史记·货殖列传》中以相当的
笔墨对这位商业巨子予以表彰，对他在经济发展上和对儒家文化传播的贡献上所起的巨大作用予以肯
定。
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编辑推荐

《官商两道:中国传统社会中的商人与官场》：翻手为云覆手为雨——亦官亦商的商人以政治上的优势
为资本，要去获得经济上的利润何其方便，要聚集资财何其容易。
但是，没有坚实的靠山和灵活的手腕，下场往往又极其可悲。
在进一步巩固自己的政治权力的同时，还必须奉承、迎合上级，以使自己的权财得到保障。
这就是官商的筹码。
背靠大树好乘凉——受官场庇护的商人封建政治体制和经济条件下，商人要想赚钱，得到迅速的发展
，不投靠官府，没有官吏的支持和庇护，是不可能的。
用钱来换权，然后又用权来赚取更多的钱。
这也是没有办法的办法，其中的心酸与无奈，谁能说得清道得明?

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<官商两道>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


