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内容概要

通过主角在某房地产集团公司的五年职场经历，小说向人们展示了大公司职场错综复杂的生存环境，
劳资双方的博弈，以及作为弱势劳方歧路重重下的选择。
同时，它也展示了一个刚出校门雄心万丈的学生，如何成为成熟历练的职场风云人物，并且如何成功
淘到人生的第一桶金，从一无所有走向辉煌。
    毕业后不久，他进入中宏集团旗下的园林公司，成为一名业务人员，工作的主要内容是投标和中标
。
眼看着公司里几名干将都是美女，利用性别的优势大把捞钱，他只有依靠勤勉和口才，慢慢积累自己
的客户和寻找机会。
一年的努力到头，公司的奖金却少得可怜，领导虚伪的慰问难抵心中失落，同事的提醒向他打开了另
外一扇门，他决定寻找机会自己闯出一条路⋯⋯    在公司复杂的办公室政治中，他想要退避却无第三
条路可走，只能硬着头皮知难而上，同时深知“夺标”才是基层业务人员的一切。
尝过不为人知的种种苦楚，放弃了与生俱来的自尊，他拿下的标越来越多，但也越来越多地被人利用
，被朋友出卖⋯⋯
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作者简介

洪武散人，安徽凤阳人，现居江苏南京。
2000年，大学毕业，初征江湖，在苏南某上市公司从事销售工作，两年时间，完成了由学生到职场战
士的角色转换。
2003年，怀揣八百元加盟以工程建设及房地产开发为主营业务的某外资集团公司，从事工程项目营销
工作。
五年之内，从基层助理一
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书籍目录

职场江湖人物表楔子第一章　在期待和忐忑中再入职场江湖第二章　“公平”要靠自己去争取第三章
　钟山狼的才华让我们绝境逢生第四章　兄弟义气令我再陷危局第五章　市场部来了位美女下属第六
章　一份投标资料掩藏波动第七章　琵琶女又受了窝囊气第八章　宋头领的确深谋远虑第九章　老板
的秘书貂蝉第十章　耍小聪明的宴会第十一章　那一刻，我们是交心的兄弟第十二章　领导之间的关
系很微妙第十三章　郑旦对公司心生不满第十四章　转正申请点燃导火线第十五章　我算是一个好师
傅吗第十六章　给兄弟头上插根草第十七章　敲山震虎再观后效第十八章　梁子就这么结下了第十九
章　过河拆桥，你又能奈我何第二十章　真相大白之后被迫退场第二十一章　提心吊胆的先斩后奏第
二十二章　一场推心置腹的恳谈第二十三章　王熙凤烧起了三把火第二十四章　房间有热水吗第二十
五章　全力投入到新项目中第二十六章　为兄弟得罪领导第二十七章　亦真亦假演双簧第二十八章　
新仇旧恨一朝清算第二十九章　方案岂能按斤来卖第三十章　一个善挖坑，一个善挖墙第三十一章　
合作第一，友谊第二第三十二章　琵琶女酒后吐真言第三十三章　蝴蝶折了翅，黄尘染了血第三十四
章　做私活令我瞻前顾后第三十五章　黄蓉的话让我们调高了目标第三十六章　二龙戏珠抑或双鬼拍
门第三十七章　琴箫联奏一曲《笑傲江湖》第三十八章　谁会在乎一个民工的生命第三十九章　打砸
声中，我带回了支票第四十章　想跟我耍无赖？
没门第四十一章　我要对得起自己的汗水第四十二章　爆竹声声中，我仍在奔波第四十三章　分道扬
镳是最后结局吗附录　职场的“22条军规”
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章节摘录

第一章　在期待和忐忑中再入职场江湖中宏集团是江中市一家以房地产开发为主的集团公司，注册地
在江中市经济开发区。
根据2007年度的经济工作会议上集团财富总监所报数字，全年产值达到四十三亿元人民币。
下辖房地产产业集团和丁程产业集团，包括全资及参股共二十余家分公司、子公司。
我所在的是工程产业集团园林分公司，除园林之外还有装饰、市政、幕墙、建筑等分公司，员工数百
人。
本来，园林公司人力资源部的老佛爷第一次跟我谈加盟的时候，我因路远委婉拒绝了她的好意，但老
佛爷在一周内连续给了我两个电话，考虑到公司的“诚意”还有每月多出来的那两百两银子，我最终
还是抱着试试看的心态辞了原来的工作到这里碰碰运气。
第一天去公司报到的时候，我是早晨六点起的床，坐了一个小时的公交车赶到位于市中心的古城广场
，然后又乘坐了四十分钟的公司班车这才到经济开发区。
五月的江中市已经很热，而我却“很职业”地穿着白衬衫系着蓝领带外罩一层藏青色的西装。
当时，园林公司市场部只有一枪一炮：业务经理琵琶女和市场副总白骨精。
这两位均是八零后女人，之所以把这两位说成“女人”全是因为她俩都是市场开拓的精英、公司的业
务骨干。
她们以容貌、手段、计谋、智慧为兵器游走江湖，在臭气熏天的男人堆里八面玲珑、长袖善舞、周旋
自如，无半点小女子的清纯与羞涩。
在办公室闷了一上午，无事可干，无人来管，唯有呆呆傻傻地看着预决算人员扎在图纸堆里无休无止
地计算着工程量，有一搭没一搭地和他们东拉西扯。
市场部的桌子上摆着一个相框，相框里一个秀发及肩、笑意盈盈的美女小鸟依人般依偎在一个高大帅
气的小伙子胸前。
“真漂亮。
”我暗自垂涎，恨不得抱着相框啃上一口。
在食堂吃完午餐刚回办公室没几分钟，师傅琵琶女就摇摇晃晃地进了门。
琵琶女身穿着半袖白衬衫搭配米黄色西裤，裤缝笔直，棱角分明，衬衫腰身收得极紧，充分地强调出
她蛮腰的纤细和那一对玉峰的坚挺。
琵琶女满口酒气，面若桃花，三两步冲到椅子前一屁股堆了上去，接着双手交叉额前，埋头而睡，秀
发直落耳侧。
她裸露在外的小臂上红斑点点，甚至透过白色衣袖能清晰看到她的上臂也是一片潮红。
位其身侧，通过衬衫纽扣间张开的缝隙我能清晰地看到她乳白色的胸罩。
望着琵琶女醉后的模样，我冲预算部经理裘千仞张大嘴巴做吃惊状。
“琵琶女，你的师傅。
”裘千仞对着琵琶女，轻佻地笑了笑。
“我知道，看来中午喝了不少。
”“天天公款吃喝，你们市场部日子不要太舒服了噢。
”这话听起来让我极为不爽，不怜香惜玉就罢了，竟然这副口气，似乎刚喝了一坛子老陈醋一般，酸
味都压过琵琶女的酒味了。
二十分钟左右，琵琶女悠悠醒来，此时她的脸色正常多了，胳臂上的红斑也渐渐消去。
“帅哥，终于把你盼来了。
”琵琶女放下揉眼的双手后，对着我笑靥如花。
“哎，我又不是什么青年才俊，你干吗这样急不可待啊？
”“切，就算你是青年才俊、家财万贯，姐姐我也不会对你动心思的，偶有‘哥哥’了。
”“有哥哥？
”“偶老公，偶喊他‘哥哥’。
”“你刚才自称姐姐，不会真把我当‘弟弟’吧？
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我可不想做‘三爷’。
”我吃吃地坏笑着。
“兄弟，别这样暖昧，当心我老公听到把你给‘咔嚓’了。
”“哈哈，一把年纪了，没想到临老了还有你这样一位美女痴心盼我。
”“瞧你色迷迷的样子哦，不过，看你的打扮和说话，就知道你也是做经营的老手，比前面来的几个
小家伙好多了。
”“哦？
他们人呢？
”我好奇地问。
这时，琵琶女把嘴凑到我耳边，吹气如兰，吹的我耳根瞬间火热异常。
“受不了咱们领导的脾气，一个个都跑了。
”说完这句话她又直起身子，恢复正常语调：“我觉得你应该有能力在这里长期待下去。
”琵琶女刚才的语气、动作和内容所包含的意思让我开始紧张了起来。
天知道这领导是什么样子的？
不过话又说回来，兄弟我也不是软柿子一个，要是对方的脾气让我忍受不了，那我也只好对这里说拜
拜了，咱总不能为了这三瓜两枣的出卖自己的尊严吧？
何况，经历过几次不同类型的老板和企业让我多少也明白了一些道理，无论什么样的企业对员工来说
也都只不过是一个临时舞台，能给你多少表演时间完全是老板说了算，演完了自己的角色就得自己去
寻找另外的舞台和剧本。
“三个月后再说吧，考察才第一天呢。
怎么？
中午有应酬了？
”我问。
“开发区那些个臭男人，就灌我一个人。
”琵琶女恨恨地说。
“就你一个人啊？
”“还有我们的白总，她也喝了半斤，这时候还不知在哪‘呼呼’呢。
”我心里暗暗咂舌，半斤？
乖乖，放我身上我早就倒在酒桌下‘呼呼’了。
临近下班的时候，一女子精神抖擞地进了办公室。
刚才还稍微有那么点人气的办公室瞬间就沉寂了下去，每个人都埋头工作，不再言语。
我转过脸用不解的眼神咨询琵琶女来者是谁。
琵琶女撇了撇嘴，用右手食指在我面前的桌子上画出一个字：白。
如雷贯耳。
难怪她一进门就气势如虹，仅用一个身影就扫灭了办公室内的松散之气呢。
白骨精穿着一条紧身时装裤，白底的裤子上开满一朵朵鲜艳欲滴的红玫瑰，上身套着一件真丝休闲衫
，下摆打成一个结，宽大的棕色腰带松松垮垮地束于蛮腰之上。
一身装扮既女人又前卫。
伊身材苗条，臀部滚圆，胸部丰满，短发似男，只是满脸的痘痘，似乎专与美貌为难一般争先恐后破
壳而出。
她走到我和琵琶女的身旁，指着我冲琵琶女就一嗓子：“他就是刚来的那个小男孩吧？
”“小男孩？
”我心里咯噔了一下，怎么说我也是七零后的，而她才是八零后的，这样老气横秋？
琵琶女轻轻扯了扯我西装下摆：“这是我们白总。
”我赶紧站了出来：“白总您好。
”“丫头，多带他做做事，早点熟悉起来。
”说完就抛下我们，踩着高跟鞋“噔噔噔”回了自己办公室。
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白骨精走后，琵琶女告诉我，白骨精是整个集团的无冕之王，除了老板，没人敢跟她叫板，几乎公司
里的每个人都被她无情地批评甚至是破口大骂过。
总而言之，我的这位领导并不是个容易伺候的主。
这是我跟我的直管领导的初次会面，就已经让我感受到了她身上由内而外散发出的一份逼人霸气。
半个月时间，我几乎没有任何实际工作可做，每天到办公室就是复印公司资料，装订成册，给她们两
位出去跑市场用，类似于一个文员。
每天早晨还必须六点出发，乘坐近两个小时的车到公司，晚上七点半左右到家。
每个月一千二百多的工资。
过了二十天左右，公司投开发区的某个房地产公司的景观标，这次是我第一次参与投标活动，从这里
也初步了解了“投标”工作。
这家房地产公司主管工程的副总与我们公司有点渊源，因此我们中标是板上钉钉的事情，唯一的悬念
就是最后中标价格的高低而已。
为了最大限度简化程序，白骨精请甲方的副总出面邀请招标代理公司的负责人出来详谈，谈的结果是
投标二三家单位全部由我们公司提供，最后的中标价格由甲方、代理公司和我们三方共同协商而定。
白骨精找了博雅园林、东亚园林两家公司过来给我们陪标，这两家公司由我和琵琶女做授权代理人参
与投标，本公司由白骨精亲自出马。
接下来就马不停蹄开始分头行动，琵琶女负责制作本公司和博雅园林两家公司的标书，我负责去东亚
园林请他们配合制作标书。
木婉清，东亚园林公司经营部经理，首次见面就给我留下了深刻的印象。
其貌虽谈不上多么出众，但一定是位居“美女”行列。
皮肤白净、浓眉大眼、发及双肩，笑起来的时候脸上就显出两个醉人酒窝，就如两朵盛开的花朵。
木婉清一身运动休闲装扮，既健康又阳光，脱于流俗。
“今天怎么换成你了？
你们公司的白骨精呢？
”木婉清似乎对我们公司情况很了解。
“白总有事，怎么？
不欢迎我？
”我笑问。
“哪有，你过来给我们创收我欢迎还来不及呢。
乖乖，你们公司的白总很牛哦。
”木婉清一边帮我整理资料一边说。
“你知道她？
”“何止是我知道，这个圈子里谁不晓得啊？
”“看来白总是名声在外了。
”“这么‘厉害’的角色不名声在外才怪呢。
”木婉清的语气并不像是在夸张，看来，我这位领导是个真正的角色。
“好了，一千块，交钱吧帅哥。
”木婉清把几本做好的技术标交到我手里。
“啊？
还要交钱啊？
”“当然了，你领导没跟你说吗？
我们收别人一个标两千，只有你们才是一千，要不是你们白骨精找了我们老板我才不会给她这样的人
便宜呢。
”靠，身上就几百块口粮钱了，这可如何是好？
妈的，男人就怕兜里没钱，尤其是在女人面前。
“美女，我来得匆忙，包放在公司了，要不下次来再给你吧？
”“这样啊？
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那好吧，初次见面，今天放你一马。
不过你要记得啊，下次来一定把钱带来，否则以后给多少钱都不给你们陪标了。
”“放心，放心。
”
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媒体关注与评论

精彩，惊心动魄，心力的角逐，智慧的较量！
 处于劣势的时候，运用自己的智慧和努力，一步一步把事情推向有利于自己的一方发展，这个过程很
刺激，很精彩，也很有吸引力。
我想驾驭这个过程一定让楼主感觉很惊险，很美好，印象很深刻！
 ——duzheng007（起点中文网） 楼主写得特别真实，在房地产这个行业，以及房地产附属的行业，就
是这样的情况。
入了这样的行业，可以赚到很多钱。
而这个人是幸运还是不幸就很难评说了。
看到周围很多外表风光的女人，开着好车，住着高档的大房子，可是，总觉得她们是那么不开心，不
只是工作繁忙劳累，更主要的是觉得她们活得不够简单，或者说她们没办法活得简单。
 ——sunny_meng（起点中文网） 近段时间一直在关注散人兄的帖子，从中获益匪浅，给工作中的人
许多有益的职场启示，你的工作经验实录对刚工作的人来说是一种财富，自从看到你的帖子我感觉像
发现了一个宝藏，里面有许多宝贵的东西对我的工作很有借鉴指导意义，感觉就像自家的兄长在娓娓
道来，感觉很真诚亲切，看你的帖子现在是我的一种享受！
 ——huaihe2006（天涯社区） 你文中的人名取得很形象啊，文章写得也蛮生动的。
 到目前为止我没有经历过那么复杂的工作环境，但是你的文章也多多少少让我学到了一些职场上为人
处世的经验呵，比起看其他的贴子有意义多了。
 ——乱弹琴的鱼（天涯社区） 此文很好很强大，学到了不少东西，如果有机会，真想拜你为师。
南京是块宝地，我初来贵地，却有找不到北的感觉⋯⋯没有很深的人生历练，是写不出这么深刻的文
章的。
 期待着你的下文。
更希望能从你的职场生涯里学到更多为人处世的妙方，总觉得这方面我自己还很欠缺，如果有机会，
小弟亦希望拜你为师，跟随左右。
洪武兄，加油，加油，加油！
 ——颜丑丑文良良（天涯社区）
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编辑推荐

五年前，我只知道埋头工作；五年后，我知道成功不是光靠努力就能换来的。
 职场经验是可以复制的，也是可以移植的。
 感动亿万读者的超人气职场小说，资深经理全面揭秘职场生存“二十二条军规”，现身说法从“菜鸟
”到“骨灰”的康庄大道。
 我们如何创造个人财富，当上自己的老板，实现求人不如求己的目标？
 本书力图为你提供“就业-职场-创业”的全面解决方案！
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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