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内容概要

你知道吗？
最有说服力的事件的结果早在你说话之前就注定了。
    在商业中，说服是销售、营销和谈判中诸多环节的关键。
本书揭示了当今商界人士说服艺术中最有效的技巧。
虽然是集中于商业领域，但是，这些说服原理亦可简便易行地成功运用于你的个人生活中。
    在这本书里，拉克哈尼告诉你如何在常见的商业挑战中应用被证明了的说服原则。
在这里面你可以看到：    一张从头到尾的说服过程图解；一整套的说服工具和一幅如何使用它们的蓝
图；十七种特定的为闪电快说而量身定做的说服策略；一个说服方程式；六项说服准则；三十天成为
说服专家的步骤⋯⋯    本书应用有力的科学证据来支持它的理论，引用著名脑科学家、心理学家、有
影响的高级职业者的观点，使用了很多在销售、广告词创作、广告、谈判和私人交际中的说服实例，
向你展示如何向你的听众用简单的步骤引向你所期待的结果。
    如果你已经成功，你可能以前已经无意识地使用了这当中的其中一些说服技巧。
但是，本书将会指导你达到说服能力上的急剧提升。
想象一下你将会何等成功，一旦你知道了如何有策略地一步一步有方法地、有效地击倒天然的障碍，
提升接受感和接受欲并把前景引向正确的结果——你所期待的结果。
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贵免费礼物
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章节摘录

书摘一张从头到尾的说服过程图解，一整套的说服工具，十七种特定的为闪电快说而量身定做的说服
策略，三十天成为说服专家的步骤。
你知道吗？
最有说服力的事件的结果早在你说话之前就注定了。
你可能懂得如何去销售，但是，你可能从来没有被教过如何进行说服。
在本书中，说服专家达夫·拉克哈尼将说服过程分解为极易使用的步骤。
你将不仅会学到如何去说服，而且，会学到潜藏在说服后面的生物与心理学原理。
戴夫已经揭示了世界上最有力的说服家的秘密。
本书是一个循序渐进的向导，告诉你如何面对面、在文字中、在电话中或者任何其他场合改变对方想
法、深刻影响对方并说服对方。
这本书将说服变得如何此简单，并且可以预见，本书可能是史上最危险的说服类图书⋯⋯尤其是当它
被你用在竞争中时。
——麦克·里特曼，“通向成功公司”总裁、《与百万富翁对话》作者之一戴夫·拉克哈尼在本书中
告诉你关于说服术你所必须了解的全部。
它写得极有挑衅性，不过，也极其清楚。
而且，它必将在增加你的银行账户收入时也开阔你的视野。
我极力推荐本书。
在阅读本书时，请系好你的安全带，因为它会将你带入一个惊心魂魄的旅行！
　　　　　　　　——杰伊·康拉德·莱文森，《游击销售》系列丛书作者戴夫·拉克哈尼是少数知
悉说服艺术的人，他擅长说服过程分解以便任何人都能理解并应用它。
我极力向任何想提高他们销售、营销、广告或谈判能力的人推荐这本书。
——切特·霍姆斯，《财富》500超级战略家之一。
伙计，请说得有说服力些。
虽然我不喜欢他本人，但戴夫说服了我阅读并评价本书。
——布莱恩·帕克，《百万置业频道》作者很少有书将自己所推销的东西付诸实践，戴夫·拉克哈尼
用这本使人满意的、有力的书打破了这个窠臼。
——约翰·克耐姆先恩，《推动销售》作者
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媒体关注与评论

书评一张从头到尾的说服过程图解，一整套的说服工具，十七种特定的为闪电快说而量身定做的说服
策略，三十天成为说服专家的步骤。
    你知道吗？
最有说服力的事件的结果早在你说话之前就注定了。
    你可能懂得如何去销售，但是，你可能从来没有被教过如何进行说服。
在本书中，说服专家达夫·拉克哈尼将说服过程分解为极易使用的步骤。
你将不仅会学到如何去说服，而且，会学到潜藏在说服后面的生物与心理学原理。
    戴夫已经揭示了世界上最有力的说服家的秘密。
本书是一个循序渐进的向导，告诉你如何面对面、在文字中、在电话中或者任何其他场合改变对方想
法、深刻影响对方并说服对方。
这本书将说服变得如何此简单，并且可以预见，本书可能是史上最危险的说服类图书⋯⋯尤其是当它
被你用在竞争中时。
                 ——麦克·里特曼，“通向成功公司”总裁、《与百万富翁对话》作者之一    戴夫·拉克哈尼
在本书中告诉你关于说服术你所必须了解的全部。
它写得极有挑衅性，不过，也极其清楚。
而且，它必将在增加你的银行账户收入时也开阔你的视野。
我极力推荐本书。
在阅读本书时，请系好你的安全带，因为它会将你带入一个惊心魂魄的旅行！
 　　　　　　　　——杰伊·康拉德·莱文森，《游击销售》系列丛书作者    戴夫·拉克哈尼是少数
知悉说服艺术的人，他擅长说服过程分解以便任何人都能理解并应用它。
我极力向任何想提高他们销售、营销、广告或谈判能力的人推荐这本书。
                 ——切特·霍姆斯，《财富》500超级战略家之一。
    伙计，请说得有说服力些。
虽然我不喜欢他本人，但戴夫说服了我阅读并评价本书。
                 ——布莱恩·帕克，《百万置业频道》作者    很少有书将自己所推销的东西付诸实践，戴夫·
拉克哈尼用这本使人满意的、有力的书打破了这个窠臼。
                 ——约翰·克耐姆先恩，《推动销售》作者
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