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内容概要

　 一把锁究竟有多大能耐，竟悬赏180万寻找开锁人？

　 于是，各路人马纷纷出动，各自心怀鬼胎。

　 所谓道高一尺，魔高一丈，
　 制锁与开锁，本身就令人寻味⋯⋯
　 而纵使你使出千般技巧开得此锁，
　 又有何人能解开那把固若金汤的心锁？

　
蓝海市锁厂厂长牛宾为扩大“牛宾锁”的影响力，进行巨奖悬赏，结果引来各路人马跃跃欲试。
有突然打定主意学开锁赚钱的，有想借此偷窃的，也有想探究制锁工艺的⋯⋯一时间在蓝海市形成“
锁”的热潮。
老百姓却无不担忧：都学会开锁了，自己的门锁还保险吗？
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章节摘录

　  第一章 巨奖悬赏　  &ldquo;一百八十万巨奖悬赏：谁第一个打开此牛奔锁，将获此奖！
&rdquo;　  五一黄金周的第一天，这句火辣辣的撩拨人心的广告语在《蓝海晚报》醒目位置上刊登了
十天之后，蓦然间出现在蓝海市中心的百信广场。
　  蓝海市是个有四百万人口的中小型城市，但从马路上天天车水马龙的情况看，这个城市已经不算
小了。
如果再看看市中心的百信广场，你根本不会相信这是个中小城市，甚至你会感到统计局统计的人口数
字不准确。
　  百信广场座落在蓝海市中心商业街的旁边，原来这里是&ldquo;检阅台&rdquo;，是解放初期和文革
当中市领导站在上面检阅游行队伍的处所。
&ldquo;检阅台&rdquo;的概念有点像天安门城楼，但体积小，而且没有屋宇，只有背景墙、楼台和两
侧的观礼台。
但随着改革开放和招商引资的逐级升温，这座检阅台被市政府拆除了，使其变为四周围绕着茵茵绿草
，中间矗立着一个纪念物--蓝海市标志&ldquo;扬帆巨轮&rdquo;的一爿广场。
此时此刻，在这爿绿地一侧的水泥地面广场上，搭建起一个不大不小的舞台，背景张挂了彰显份量的
稳重而低垂的紫红色的幕布，舞台两侧是唱着流行歌曲的巨大黑色音箱，台口则是广告公司搭起的大
红色圆形充气拱门，而拱门上的白字广告语非常夺人眼目：&ldquo;翘首以待，看巨奖花落谁家！
&rdquo;而紫红色背景幕布上，就张挂了报纸上的那句广告语：&ldquo;一百八十万巨奖悬赏：谁第一
个打开此牛奔锁，将获此奖！
&rdquo;　  擂台赛的规则是仅限十分钟，行与不行，命悬一线，只在这十分钟之内。
　  广告语的下面，摆着一张暗紫色八仙桌，桌子正中间，亮闪闪地摆着一把双保险牛奔锁。
牛奔锁是蓝海市牛奔锁厂的专利产品，防盗门上的暗锁，因质量优越而声名显赫。
　  放眼望去，围绕着这个舞台，已经人山人海，万头攒动。
看到仅仅一个百信广场就有这么多人，你还会相信蓝海市是个中小城市吗？
　  舞台的一侧有一张办公桌，办公桌后面坐着几个人，仿佛是锁厂的工作人员。
台下间或有人跳上台去打问：　  &ldquo;请问，给现金还是给实物？
&rdquo;　  &ldquo;给实物，百信广场旁边的公寓楼的十层阳面的一百平米的两室两厅新房。
&rdquo;　  &ldquo;嘿！
知道了。
&rdquo;　  蓝海人没有不知道的，百信广场这个位置的新房房价节节攀升，已经接近两万一平米。
如果是一百平米的新房，说是一百八十万巨奖悬赏，真不是瞎说！
　  此时一个拎着小型木质工具箱的小伙子在台下发一声喊，便一个箭步蹿上舞台，噔噔噔走到台侧
办公桌跟前，对工作人员说：&ldquo;我试试？
&rdquo;　  工作人员道：&ldquo;请自报家门。
&rdquo;　  小伙子晃晃手里的工具箱说：&ldquo;汽车修理厂保全工，今年二十七岁，张建明。
&rdquo;　  工作人员急忙记录在案，然后对年轻人伸手示意，可以一试身手了。
　  小伙子又噔噔噔走到广告语下面的桌子跟前，把工具箱放在桌子上，然后把牛奔锁掬起来细看。
一个年轻人扛着摄像机紧随着拍摄录像。
这把锁像一盒烟大小，除了拿在手里感觉沉甸甸的以外，与正常的门锁似乎没什么区别。
当年轻人把这把锁的前后左右上下全看了以后，便连工具箱都没打开，就把锁放下了。
拎着工具箱走回工作人员身边，问：&ldquo;能不能把这把锁的基本原理说一下？
&rdquo;　  工作人员道：&ldquo;兄弟，你真会想，干脆把开锁要领告诉你算了！
&rdquo;　  年轻人一听这话，驳头就走，噔噔噔走到台口，一纵身挑了下去，挤进人群走了。
也就是说，这锁他不开了。
　  人群出现了骚动，大家窃窃私语，不得要领。
有人扯住这个年轻人问：&ldquo;你怎么没开锁就下来了？
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&rdquo;　  年轻人摇摇头说：&ldquo;妈那X，没找着锁眼儿。
&rdquo;　  人群中便发出&ldquo;轰&rdquo;一声哄笑。
似对年轻人的揶揄，也似对牛奔锁的赞许。
刚才问年轻人话的那个人突然扯开嗓子大喊起来：&ldquo;大家都散了吧，没什么可看的，那把锁根本
没有锁眼儿！
牛奔锁厂靠玩儿这花活在这做活广告呢！
大家都散了吧，别听他们糊弄洋鬼子了！
&rdquo;　  这句话不说还好，说出来竟然起了反作用，人们以更大热情和好奇心使劲往前挤，都想离
台口更近一点。
于是，就有人喊将起来：&ldquo;别挤了嗨，鞋都掉了！
&rdquo;但人们仍然在往前挤。
这时，一个有些秃顶，但脸上光溜溜没有皱纹的中年男人挤到台口，他没有纵身跳上去，而是循着台
阶走上了舞台。
只见他的右手也拎了一个工具箱，八成新的铝合金工具箱--人们终于看明白了这一点，来这儿一试身
手的都是行里人，单凭那非常专业的工具箱，便看出那不是一般人。
　  此人走到台侧，对工作人员道：&ldquo;我是电气设备厂技术员，四十岁，刘全胜。
&rdquo;　  工作人员立即记录在案，然后对着刘全胜挥挥手，示意他，请。
刘全胜像那个小伙子一样，把工具箱先放在八仙桌上，然后拿起锁来细看。
但他同样左看右看也不得要领。
怎么能没有锁眼儿呢？
这样的锁户主怎么开呢？
连神通广大的巧手保全工、技术员都望而生叹，一般用户不是更是如坠五里雾中吗？
刘全胜最后确定，这把锁确实没法开。
这纯粹是扯淡，是拿老百姓寻开心，设计这把锁的人肯定是个喜欢恶作剧的人，心眼很歪，否则不会
干这种捉弄人的事儿！
他走到台口，对着台下的人群说：&ldquo;各位老少爷们，大姐大嫂，叔叔阿姨，弟弟妹妹们，大家都
别在这儿围着了，这纯粹是一场恶作剧，那把锁真的没有锁眼儿！
&rdquo;　  坐在台侧的工作人员蓦然间便走到跟前，一把将他从台上推了下去，随后，另一个工作人
员将刘全胜的工具箱也扔了下来。
刘全胜大喊：&ldquo;你们这是干什么？
撒野啊？
我说的难道不是事实吗？
&rdquo;　  一个工作人员回答说：&ldquo;算了吧你！
没本事开锁，还诬陷我们的锁有问题！
再顺嘴胡说我们可给你录音，然后告你诬陷罪！
&rdquo;　  刘全胜那个气啊！
但他毫无办法。
他拎起工具箱气哼哼地挤出人群走了。
这时，三个小伙子推着一副轮椅往人群里挤，嘴里喊着：&ldquo;各位，请让让，请让让，开锁的来了
！
&rdquo;这声音像命令一般，立即让人群分出一道过道来。
人们惊讶地看着坐在轮椅上的人。
大家太想知道，这个人究竟几斤几两，能不能力挽狂澜，能不能开天辟地，能不能魔高一尺道高一丈
了！
但人们蓦然间便发出&ldquo;嘘&rdquo;的声音，仿佛一下子就泄了气。
因为轮椅上坐着的是个腿有残疾的年轻姑娘。
连七尺须眉男子都无能为力的事儿，一个年轻姑娘能玩儿得转吗？
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　  但见三个小伙子将姑娘的轮椅搬上了舞台，推着姑娘到台侧，向办公桌旁的工作人员报了工作单
位和年龄、姓名，然后就把姑娘推到八仙桌子跟前了。
会有奇迹出现吗？
台上台下的所有的人都屏住呼吸，直瞪瞪地看着残疾姑娘。
那个扛着摄像机的年轻人也急忙将镜头对准了姑娘。
只见这个姑娘拿起那把锁以后，在一侧摸到一个小克揼，轻轻一按，只见锁面的不锈钢护板&ldquo;
啪&rdquo;地一声闪开了，一下子就把锁眼儿露出来了。
接着，姑娘从轮椅下面的二层里拿出工具箱，取出一大串钥匙，挨个尝试，但都试过了，没有把锁打
开。
又相继拿出螺丝刀和铁丝，左钩右捅，一番折腾，还是没有结果。
最后，宣告失败。
三个小伙子把姑娘推到台口，姑娘对着台下人群说：&ldquo;锁眼儿是找到了，但锁没打开，让大家失
望了。
&rdquo;　  但人群中还是爆发了一阵非常热烈的掌声。
毕竟前进了一步不是？
　  此时，远远地站在人群外面的有两个人，大概是夫妻俩，年龄在五十岁开外。
男人身材瘦高，突兀的两肩挑着暗蓝色的旧西服，咣哩咣当的样子，脸颊上左右各有一道竖纹，刀刻
一般，让这个男人陡生几分沧桑感。
他细眯着眼睛冷冷地看着舞台。
身边的女人是个矮墩墩的胖子，身上穿得花红柳绿的，深眼窝，两颗褐色眼珠不停地骨碌碌乱转。
女人问男人：&ldquo;他爸，你怎么不去试一把？
这事儿搁你手里不是手拿把掐吗？
&rdquo;　  男人不屑地撇撇嘴，诡谲地发出一声暗笑。
　  &ldquo;你怎么不说话？
&rdquo;女人仰着脸，讨好地看着男人。
　  &ldquo;我不赏他们那脸！
&rdquo;男人面容冷峻地从牙缝里迸出一句话。
　  &ldquo;一百八十万不是小数，咱们不看在他们人面上，看在房子面上。
&rdquo;　  &ldquo;我打开了他们的牛奔锁，就让他们找到了自己新锁的疵点，等于帮了他们。
我要干的不是帮他们，而是把牛奔锁厂搅黄了！
除非把我请过去当厂长！
&rdquo;男人咬牙切齿道。
　  舞台上冷场了。
再没有人上来。
过了一个时辰，工作人员走到台口对着人群说：&ldquo;这次巨奖悬赏为时一周，请各位来宾朋友口口
相传，让一切有志开锁的人们来一试身手，理直气壮奔小康，瞄准那一百八十万！
&rdquo;　  人群再次骚动了一阵子。
似乎热情又被激发了一下子。
但前面的三个人都铩羽而归，无功而返，后边的人没有个三招两式，还敢轻易上台来吗？
自然是不敢了。
但人群并未散开，大家谁都不走，仿佛在等着下一个勇敢者。
　  此时，脸色阴郁的瘦高男人身边出现了一个年轻人，二十六七岁的样子，虎背熊腰，穿着一身蓝
白色相间的运动服，高平头的发梢根根直立，一脸单纯却十分殷切的表情。
他对身边的瘦高男子说：&ldquo;叔，我盯了你半天了。
你一定是会开锁的高人。
但你出于某种原因不愿意出山。
&rdquo;　  瘦高男人斜睨了年轻人一眼，有些纳罕地说：&ldquo;哦？
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我已经被你纳入视线了？
你还真是善于观察的有心计的人，看外表不像啊！
&rdquo;　  年轻人呵呵笑着，掏出一盒烟，弹出一根，递给瘦高男人，瘦高男人捏在手里先看了一眼
，见是软中华，方才举到鼻下使劲闻着烟味，那是行家抽烟前的预热举动。
年轻人也不着急，只是举着打火机等着，见瘦高男人闻完味儿了，才&ldquo;啪&rdquo;一声将火打着
，给瘦高男人把烟点上。
　  瘦高男人眨眨眼睛，狠狠抽了一口烟，问：&ldquo;你想学开锁？
&rdquo;　  年轻人呵呵笑着反问：&ldquo;您怎么知道？
&rdquo;　  瘦高男人道：&ldquo;就冲你这个殷勤劲儿，就明白无误地告诉我，你想学开锁。
&rdquo;　  年轻人蓦然间控制不住地哈哈大笑，说：&ldquo;长这么大，我看人经常失误，今天遇见您
我可没失误！
没错了，我就认定您这个师傅了！
我跟您学开锁学定了，您是收我这个徒弟也得收，不收也得收，我赖上您了！
&rdquo;　  瘦高男人脸上一点笑意也没有，只是继续狠狠抽烟，然后冷冷地来了一句：&ldquo;年轻人
，我给你泼一瓢冷水让你清醒清醒吧--瞧见舞台幕布上的广告语了吗？
一百八十万，你学会了开锁就能挣那一百八十万！
这是多大的利润空间！
&rdquo;　  年轻人自己也点上烟抽了一口，说：&ldquo;师傅，您的话我明白，学费的事儿您开价吧。
&rdquo;　  瘦高男人道：&ldquo;学费按一百八十万的百分之十收，如果你开锁成功，再交我百分之十
；如果你没拿到巨奖悬赏，我不包赔损失。
&rdquo;　  年轻人想了想，&ldquo;啪&rdquo;一口啐出一摊粘痰，说：&ldquo;一言为定！
&rdquo;　  交友、拜师，有各种各样的方式，眼下这个年轻人就以这种方式投到瘦高男人的麾下了。
年轻人叫马二楞，是体育学院举重专业毕业的大学生，现在在一所中学教体育。
人们千万不要以衣帽取人，也千万不要以所学的专业取人。
穿着运动服的虎背熊腰的人，体育学院举重专业毕业的人，未必没有一副好头脑。
人们也千万不要以人的名字取人。
马二楞名字有些粗俗，人却异常精明。
这与他的身材、专业都毫不搭调。
不过话说回来，马二楞的拳头绝对有力道，这从他发达的虎头肌就可以看得清清楚楚。
面对这样的徒弟，瘦高男人只要不是傻子，就不应该怠慢。
　  那么，瘦高男人是怎样一个人呢？
瘦高男人叫裴金森，原是牛奔锁厂的技术科长，企业改革转制的时候，厂长牛奔嫌他名字不吉利，说
：&ldquo;你除了&lsquo;赔&rsquo;就是&lsquo;帕金森&rsquo;，请你改改名字吧，否则，你就收拾一下
离开锁厂。
&rdquo;　  裴金森对此非常逆反，他愤怒地质问牛奔：&ldquo;你是不是唯物主义者？
锁厂不赚钱难道是因为我姓裴吗？
咱们锁厂要技术技术落后，要机制机制落后，要人员人员人满为患，而真正顶戗的技术力量又捉襟见
肘；你不在关键问题上动脑筋，怎么就专门跟我姓什么叫什么过不去呢？
实话告诉你，我姓裴是祖宗留下的，我叫金森也是老爸起的名字，不是你想叫我改我就改的。
你不就是想让我走吗？
我走就是！
孰是孰非，谁输谁赢，咱们市场竞争上见！
&rdquo;　  锁厂改革转制以后，改名叫牛奔锁业有限公司，人们为了省事就简称牛奔锁厂。
牛奔做了董事长兼总经理，在大量裁减工人的同时，牛奔从省理工大学接来了一个机械相关专业毕业
，会3DMAX以及PRO、AUTOCAD、PROTEL等相关设计软件，有电子产品设计经验的一个叫周良才
的博士生。
当然，牛奔给人家许诺了高薪。
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至于高薪高到什么程度，只有牛奔和财务部长两个人知道。
　  当时，周良才来的时候，手里是有项目的，但牛奔没有采纳。
周良才的项目书里是这么写的：&ldquo;随着社会物质财富的日益增长，安全防盗已成为社会问题。
而锁自古以来就是把守门户的铁将军，人们对它要求甚高，即要安全可靠地防盗，又要使用方便，外
形还要美观。
这都是制锁者长期以来孜孜以求的研制的主题。
弹子锁由于结构上的局限已难以满足当前社会管理和防盗要求，如：宾馆、办公大楼、仓库、保险柜
等由于人员的变动，开锁的钥匙也不再是只有一人拥有。
购得新居的家庭，由于装修施工等入住时也要把原有的锁胆更换，况且钥匙随身携带也有诸多不便。
于是新的设计思路应运而生--机电一体化的电脑密码锁的功能大大超过弹子锁，且性能更加安全可靠
。
其特点包括：一，保密性好，编码总量达5亿种，远远大于弹子锁。
使随机开锁的成功率几乎为零。
二，编码可变，这就避免因人员的更替而使锁的密级下降，且有利用户编制易于记忆的密码。
三，误码输入保护。
三次输入错码发出警声并关闭主控电路。
四，停电不丢码。
五，多种密码开锁方式，使用方便。
并设有单人开锁，二、三人开锁的多种开锁方式。
&rdquo;　  应该说，一把锁设计到这个程度，已经很不错了。
但东西好是好，就是造价比较高，按照成本卖价差不多在6000至8000元之间。
这就不行了。
一般的家庭和企事业单位都不好接受。
不过牛奔心中还是暗喜，有项目总比没项目要好，这个博士生还不是吃干饭的。
于是，他还是把周良才领回来了。
回来以后，他就组织技术科配合周良才秘密研究改进这种锁，使其成本一下子降了下来。
该电脑密码锁由电路和机械两部分组成，电路部分的成本约为150至200元一付，机械部分约为40元一
付，综合成本约为200至300元一付，回头以1200-1500元一付价格出售，其利润仍然十分可观，且国内
市场广阔，很有开发生产价值！
　  但此锁的改进研制不可能是周良才一人所能承担，周良才来了以后就任职了技术科长，但副科长
却是过去的老班底。
而且牛奔万万没想到的是副科长是裴金森的铁哥们儿。
想当初，裴金森和副科长搭伙支撑技术科的时候，两个人从未红过脸，有不同意见也是好说好商量。
按说企业改革转制，开谁走也开不到技术科长头上，但牛奔偏偏就看裴金森不顺眼。
其实，背后另有原因，只是外人不知道而已：牛奔曾经找一个算命高手给卜过一卦，人家说，你身边
有赔钱因素，你需要&ldquo;清君侧&rdquo;。
牛奔非常迷信，笃定相信算命高手说的是真理，回来后就琢磨身边谁是赔钱因素。
结果一下子就瞄准了裴金森。
可不是吗，你竟然姓了这么个姓，别人张口闭口就喊你&ldquo;裴科长&rdquo;，技术科长又是要害位
置，接触的人很多，不是到处都可以听到&ldquo;裴&rdquo;呀&ldquo;赔&rdquo;的声音吗？
太不吉利了！
　  裴金森走了。
周良才带着项目来了。
但周良才刚刚召开了技术科项目攻关会以后，副科长就立马约裴金森在小酒馆喝起酒来。
副科长把技术底牌对裴金森合盘托出了。
那裴金森是八十年代毕业的老大学生，多年来并未停止学习，所以，对副科长说的电脑密码锁技术几
乎触类旁通。
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他看过副科长拿来的图纸以后，立即找到此锁的软肋，悟出了破解此锁的对策。
就在这时，牛奔为了给新锁上市打场子，从银行贷了巨款狂轰滥炸做广告，只图旗开得胜，特别是想
证明一下，你裴金森走了以后，牛奔锁厂是不是越干越好！
　  牛奔在百信广场摆擂台进行巨奖悬赏，而且，时间给了一周，为裴金森报复牛奔提供了相对充足
的条件。
而且，在这个当口竟然有人拜师求教，连冲锋陷阵的人都自动找上门来，真是想吃冰下雹子，天助我
也，裴金森岂能不发出暗笑？
　  此时牛奔在干什么？
此时牛奔正坐在飞机上，而飞机已经起飞，正在慢慢爬高，渐渐钻进雪白的云层。
身后一场短兵相接的鏖战马上就要拉开大幕，怎么一方的主角却离开了主战场蓝海呢？
是因为这场广告战策划得非常成功而高枕无忧洋洋自得，还是牛奔胸怀韬略，深谋远虑另有安排，不
得而知。
此时，他正与一个和他年岁相仿的穿着藏蓝色职业装的体面女士头抵头在低声说着什么，从他们一本
正经的样子看，也不像谈情说爱。
那么，牛奔究竟何许人也？
牛奔是锁厂老厂长牛万里的独苗儿子。
提起牛万里那是大名鼎鼎，他曾经让&ldquo;万里牌&rdquo;防盗锁远近闻名（当然，万里锁里面有牛
万里的心血，但却至少含有裴金森一半的功劳）。
他在退休的时候，上级领导念他有功，问他生活上有什么困难，他就向上级领导提了一个不大不小的
要求：让他37岁的儿子当这个厂的厂长。
那时他儿子牛奔是这个厂的销售科副科长，而销售环节是拉动企业发展的龙头，因此这个厂最大的科
，人数最多的科，就是销售科，这个科的科长享受副厂长待遇。
把销售科长提起来当一把厂长有一定道理，怎奈牛奔是副科长，而且只有大专学历，直接提起来当一
把厂长有一定难度。
怎么办？
　  是啊，怎么办？
上级领导经过左思右想，还真想出一招：向全厂的副厂级干部张榜，谁能让这个厂长盛不衰，谁就做
这个厂长。
谁敢揭这个&ldquo;皇榜&rdquo;？
没人敢揭。
因为此时锁厂的经济效益正在走下坡路，一年不如一年，一月不如一月，一天不如一天。
全国制锁行业竞争那么激烈，谁在这个节骨眼冒这个风险？
于是，副科长牛奔慢悠悠地走到&ldquo;皇榜&rdquo;跟前揭了榜。
而且，他还不是在贴榜的前三天揭的，而是观望了三天以后，见人们谁都不敢揭，他去揭的榜，而他
揭榜的时间也是眼看张榜就要结束的最后期限。
牛奔越级当了厂长。
　  明眼人可以看出，如此一来，牛万里明着是退了，实际却还在为锁厂拉套。
因为他不可能不帮自己的儿子。
这恐怕就是上级领导答应他的要求的原因。
　  集团技术处的副处长乔杉杉过去在工作上非常支持牛万里，甚至在牛万里家里吃过饭，在家里吃
饭与在饭店吃饭那意义是不一样的，所以牛奔非常喜欢乔杉杉，说他一直暗恋乔杉杉也不为过。
怎奈他没有和乔杉杉套磁的资本，一是级别不够，二是他有生理缺陷。
他的生理缺陷不是别的，是脖子歪。
这是属于&ldquo;胎里带&rdquo;的一种缺陷，小时候牛万里和老婆抱着小牛奔去过很多医院，希望能
把小牛奔的脖子正过来，结果人家都告诉他，不行，死了这个心吧！
于是，乔杉杉和牛奔两个人慢慢地各自结了婚。
其实，因为牛万里脑袋上顶着一个名牌，乔杉杉对牛奔还是高看一眼的。
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乔杉杉明眸皓齿，面若银盘，天生丽质，顾盼生辉，牛奔跟她站在一起的时候，确实非常逊色。
在飞机上他和乔杉杉头抵头，实际是他脖子歪造成的。
而自从牛奔上任，乔杉杉一直在给牛奔出谋划策，那个省理工大学的博士生周良才，就是乔杉杉牵线
给招来的。
起初周良才根本不愿意到蓝海锁厂来，是乔杉杉苦口婆心，好说歹说，才让周良才答应只在锁厂干三
年。
　  乔杉杉是个做事本分有板有眼的女人，否则也不会在三十七八岁就做到了集团的副处长，须知他
们这个集团是个人才非常集中的地方，本科毕业算是低的，硕士生、博士生比比皆是。
在这个集团里工作，没有点看家的独门绝活，很难站住脚。
集团的下属都是技术含量很高的企业，集团里的各部门干部，差不多是百里挑一，千里挑一，单靠背
景和人际关系，在这里是不好混的。
当然，如果你确实背景很硬，你又甘愿尸位素餐，别人也拿你没办法。
乔杉杉之所以能够跟着牛奔坐飞机出来，是因为牛奔说是研究工作，而且是涉及锁厂技术机密的工作
。
否则，乔杉杉断然不会出来。
此时，乔杉杉问牛奔：&ldquo;如果有人在百信广场把你的锁打开怎么办？
你要知道，裴金森等技术骨干不是吃干饭的，你把他们裁掉他们是不会善罢甘休的！
&rdquo;　  牛奔想说，现在我手里有了胜过裴金森的王牌周良才，谅他裴金森三头六臂，也不会在短
短的一个星期之内研究出开锁的办法。
但话未出口，机舱里正前方站起一位靓丽小姐，牛奔知道，那是此次旅游团的导游。
只听导游小姐说道：　  &ldquo;各位朋友，各位嘉宾，此次我们旅游的目的地马尔代夫，是一个放松
身心的绝佳之地，不论是休闲度假、情侣蜜月还是家庭旅游、单位会议都有不同的玩法和选择。
但是面临马尔代夫众多岛屿，选择一个即经济实惠而又适合自己的岛屿成为很多人为之头疼的问题。
选择一个适合自己的岛屿首先您要根据自己的经济情况来缩小范围，如果您心里有了一定的预算，看
到超出预算太多的岛屿就可以跳过了。
马尔代夫的淡旺季之分很明显，价格差异也比较大。
现在正赶上五一黄金周，于是我们很难找到超低价的岛屿，而除黄金周外的其他时间价位都比较均衡
，有的时候会有岛屿或航空公司放特价出来。
下面是按照岛屿酒店星级划分的一些热门岛屿集锦，并从岛屿特色、房型、浮潜等娱乐活动、服务与
设施四个方面进行汇总比较，供您参考：一，六星级岛屿，二，五星级岛屿，三，四星级岛屿，四，
一价全含型岛屿。
&rdquo;　  牛奔听到这里，便猛地把手举起来了，说：&ldquo;我们去六星级岛屿！
&rdquo;　  乔杉杉急忙扯了牛奔衣袖一下，说：&ldquo;四星级足矣，你们现在还没什么效益啊。
&rdquo;　  但牛奔固执地摇摇脑袋，让他的脖子显得更歪。
此时，机舱里在座的各位游客一叠声道：&ldquo;就去六星级岛屿！
&rdquo;　  导游小姐道：&ldquo;好，悉听尊便。
下面，我把马尔代夫六星岛屿介绍一下：一、玛拉法鲁岛，在这个岛上，大家可以畅游世界上最纯净
的海水，潜水、冲浪、帆板任你挑，可以吹拂世界上最和煦的海风，观赏世界上最葱茏的绿树，岛屿
每个别墅都有私人泳池，配备私人管家。
如果是度蜜月的游客，可以住满4晚，提供证件可以申请蜜月服务，有鲜花铺床、一次自费活动（这
是酒店指定的）、一次1小时的双人SPA、一顿烛光晚餐。
具体位置位于哈阿里夫环礁，距马累机场的距离，乘内陆飞机45分钟到达中转岛，再乘快艇45分钟到
达该岛。
如果住酒店，级别则是六星级。
玛拉法鲁岛度假村拥有着马尔代夫的传统热情，同时与朴素、高雅的亚洲风情配合得天衣无缝。
在度假村里会让大家享受到世界上最宁静舒适的服务。
&rdquo;　  乔杉杉又扯了一下牛奔衣袖：&ldquo;你赶紧更正一下吧，咱们去四星级，六星级太奢侈了
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。
&rdquo;　  牛奔仍旧摇摇脑袋，说：&ldquo;既来之，则安之，现在你要听我安排。
&rdquo;　  导游小姐继续说：&ldquo;二、香格里拉岛，同样是世界上的三个&lsquo;最&rsquo;，而且
，2009年底全新开业，岛屿设施很新。
乘坐内陆飞机，离马累较远，私密性高。
岛屿很大，可以租借自行车。
位置位于西努环礁，从马累机场乘70分钟内陆飞机到甘岛机场，再由机场乘8分钟快艇到达岛屿。
香格里拉酒店座落于葱郁草木的环抱之中，周边有近17000棵椰树，风光独特的海岸线延绵6公里，更
有近2公里长的白色沙滩。
大家可在这里享用酒店贴心的服务，体验酒店别出心裁的&lsquo;气&rsquo;SPA护理，参加多姿多彩的
水上娱乐活动。
渴望体验新奇事物的您还可以乘坐豪华游艇在海上遨游，享用赤道上的别样午餐。
酒店级别也是六星级。
三、是宁静岛，四是港丽岛，距离都不远，酒店都是六星级。
&rdquo;　  牛奔发一声喊：&ldquo;我们别处不去了，就奔玛拉法鲁了！
&rdquo;　  于是，又得到一片响应声，还夹杂着噼噼啪啪的鼓掌声。
　  乔杉杉低声道：&ldquo;牛奔，我真心里不踏实，真替你着急啊。
&rdquo;　  牛奔呵呵一笑，道：&ldquo;陈老总在黄桥决战的生死关头，还在和身边的人下围棋，他心
里不紧张吗？
我感觉他不可能不紧张，除非他胸有成竹。
现在咱们练的就是这种大将风度。
&rdquo;　  乔杉杉此时快把心揪到嗓子眼了。
因为她作为一个技术干部，裴金森的对口领导，对裴金森的能量心知肚明，她不仅了解裴金森的技术
实力，还了解裴金森的促狭的性格。
那是一个锱铢必较，瑕疵必报的人。
她是被牛奔做了很多说服工作，才跟着他出来的，现在她已经完全后悔自己的这次马尔代夫之行了。
至少，她感觉牛奔有两点不对头，一，是牛奔过早暴露的骄傲情绪，现在哪儿都没到哪儿，仅仅搞了
一次有创意的广告行动，如此而已，你有什么可骄傲的？
二，牛奔影影绰绰表现出的对自己的爱意，女人在这个问题上是很敏感的，牛奔再怎么掩饰也是掩饰
不住的。
在眼下这个节骨眼，谈这种&ldquo;爱&rdquo;绝对是不合时宜的！
　  牛奔抵着乔杉杉的头说东说西，说南说北，乔杉杉心绪全无地只把一张脸扭向舷窗，看着舷窗外
的蓝天白云，对牛奔乱七八糟的问题她也不置可否。
　  话说那马二楞为什么孤注一掷打定主意要学开锁呢？
说句不够光彩的话--也不能说不光彩--现如今哪行哪业不想赚钱呢？
他就是冲着那一百八十万来的。
更确切地说，是冲着那两室一厅的房子来的。
马二楞今年周岁二十七，已经与对象相处了五年，一直在谈婚论嫁，怎奈就是没有房子。
他们商定，只要买下房子，立马登记结婚。
因为对象已经为马二楞打了三次胎了，再这么下去，对象的身体就麻烦大了，以后还能不能有孩子都
是未知数了！
可是，两个人几年来的存项满打满算才二十多万，连交商品房的首付都不够。
马二楞曾经跟对象商量，咱买一间小面积的二手房行不行？
对象说：&ldquo;你想买多小的房子？
再小也得是两室，不然我爸我妈来了往哪儿住？
再说，也绝对不能要二手房。
因为，你知道二手房原房主是怎么回事？
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是不是死在屋里的？
电视里讲过好几起这样的案子，有一起是杀人案，有一起是自杀案，都是房主过后擦干血迹瞒天过海
，赶紧往外卖房子。
结果，买房的人住进来以后总感觉屋里阴森森的不对劲儿。
后来邻居告知说屋里发生过血案。
一下子把买房人吓个半死！
二楞，你也想让我吓个半死吗？
&rdquo;马二楞说：&ldquo;那是十万分之一或百万分之一的比率，怎么会让咱们赶上？
你别捕风捉影，杯弓蛇影，自己吓唬自己。
&rdquo;　  对象说：&ldquo;就算不是血案也不行，只要死过人就不行，哪怕病死的，老死的。
而且，两口子天天打架的也不行。
我在杂志上看过一种说法，说人是有磁场的，人的磁场会长时间留在墙壁里。
说不定什么时候就让你眼前出现虚幻的图像，就像海市蜃楼那样，你说吓不吓人？
&rdquo;　  马二楞急得抓耳挠腮，说：&ldquo;这都是什么歪理邪说呀？
&rdquo;但任凭马二楞说下大天来，对象就是不同意买二手房。
马二楞愁肠百转，无计可施。
对象叫刘小薇，身材窈窕，相貌俊俏，是幼儿师范毕业的，现在在一所幼儿园当阿姨。
刘小薇性格懦弱，随和，但也胆小。
第一次和马二楞怀孕的时候，曾经吓得好几天吃不下饭，睡不着觉。
马二楞陪着她去做人流的时候，刘小薇看见手术器械刀子剪子之类竟吓得一下子晕倒在手术室。
过后医生狠狠地责备马二楞，说：&ldquo;瞧见了吗？
刘小薇可让你坑苦了！
以后注意点吧，别只图一时高兴！
&rdquo;说得马二楞恨不得找个地缝钻进去。
　  刘小薇胆小，决定了马二楞必须买新房，这就难死了猴儿哥。
这年头手里没钱就什么都别想。
马二楞急得&ldquo;嗞嗞&rdquo;的。
谁承想，牛奔锁厂横刺里杀出了程咬金，要摆擂台举行巨奖悬赏，这不是老天助我，给我一条生路吗
？
马二楞蓦然间便兴奋起来。
他感觉，他有理由兴奋，因为，他感觉他能在一个星期之内学会开锁。
因为，他自我感觉是个聪明人。
想当初他考体育学院的时候，并不是因为数理化成绩不好，只是因为自己酷爱体育。
眼下，马二楞更有信心了，因为他又遇上了裴金森。
他在百信广场转悠半天了，他没有挤进人群去看热闹，他没那闲心，他也没那么弱智--站在台下看台
上的表演，能看出个幺还是看出个六来？
他在场外遛哒，边看人们的反应边想对策。
谁知，他在场外无意中偷听到了裴金森两口子的对话，一下子就把裴金森这个人给认准了。
换了别人，可能没有这么轻率，怎么会对一个素不相识的人以重金拜师呢？
万一裴金森是个草包呢？
　  这就是马二楞的与众不同之处了。
他的体育学院举重专业的学历，融进了他的血液，进而影响到他的性格。
有心理学家研究过这个问题：人的学历反映了人的知识结构，会对人的性格和行为方式形成影响，有
时会是致命影响。
而马二楞的学历，就造成他很有些举重若轻的味道，当然也有些铤而走险的味道。
不论如何，他这个师算拜定了。
　  &hellip;&hellip;
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编辑推荐

　  《开锁》是目前图书市场独树一帜、探秘独特领域的小说；　  开锁宵律与警方生死纠结，善恶到
头终有报。
　  开锁业与制锁业此消彼长，魔高一尺道高一丈。
　  不同的体制机制制约或推动企业发展，热门话题！
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