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内容概要

随着利率市场化改革的推进，商业银行产品定价问题变得越来越重要。
本书在借鉴国际商业银行产品定价理论、方法与经验的基础上，结合中国国情，对金融产品（服务）
定价问题做了较系统、深入的研究和阐述。
书中介绍的定价理论、方法及模型，有很强的针对性和实用性，并有一定的前瞻性，对我国商业银行
的产品（服务）定价具有很好的指导作用。
　　全书共10章，分为三个部分：（1）产品定价的基础理论和基本方法；（2）产品定价的实务，包
括贷款定价、存款定价、中间业务产品定价（服务收费）、外币存贷款定价和资金内部转移价格制定
等；（3）产品定价的案例及应用分析。
　　本书适用于商业银行（包括城市、农村信用社）各级管理者以及计划财务、产品开发、市场营销
等部门的业务骨干阅读；可用作商业银行各层次有关专业人员的培训教材；还可作为大专院校相关专
业教师和学生的教材或参考读物。
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作者简介

陆岷峰 男，1962年3月出生。
1997年12月获中国社会科学院研究生院货币银行专业研究生学历；2005年3月获上海财经大学高级工商
管理硕士学位（EMBA）；从2004年8月起攻读瑞士维多利亚工商管理博士学位。

　　作者从事金融管理工作近20年，现任江苏淮安市商业银行董事长、党委书
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媒体关注与评论

　　银行产品定价是影响利润和业务量目标的主要因素，因而也是关系到各家银行营销战略能否实现
的一个重要问题。
本书按照市场经济原则，结合银行实务，较系统且深入研究了银行产品定价问题，内容新颖，针对性
强，对实际工作有指导意义。
　　——上海财经大学经济学院副院长、博士生导师　朱葆华教授　　在企业实务中，产品价格和服
务收费问题受到人们的普遍关注，可惜这方面的读物和教材并不多见，尤其是专门论述商业银行产品
定价的读物。
本书的出版刚好填补了这方面的空白，相信会受到各家商业银行的欢迎⋯⋯　　——深圳发展银行上
海分行行长助理　张谦博士　　这是一本集中介绍银行产品定价问题的专著，好就好在理论与实际相
结合，定性分析为主又辅以定量分析，既有基础理论的诠释，又有典型案例的分析。
本书出版定会受到金融理论、教育工作者和银行界同仁的关注和欢迎。
作者是长期在银行工作的高级管理者，在繁忙的工作之余又从事著述，实属不易。
　　——上海理工大学商学院金融系主任、教授　孔刘柳博士
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