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内容概要

　　这是一本关于富裕阶层的书，你将沉浸在富有的世界里，了解富裕阶层如何思考与行动。
作者历经5年的调查研究，以详实的数据分析，教你如何针对富裕阶层达成销售。
　　帮助你消除面对富裕阶层可能产生的恐惧，并且学习如何与他们为伍，进而有效的影响他们购买
决定的关键因素。
本书所呈现的是全新的观念与完整的方法。
　　同时这更是一本关于“如何成为富裕阶层”的行动指南，你将了解这种销售方式如何也让自己成
为富裕阶层，指导它当做你的目标，你也能达到前所末有的成功。
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作者简介

　　（美）欧斯里：作为欧斯里研究院的奠基人，马特&#8226;欧斯里先生一直担任该公司的总裁。
欧斯里研究院是国际知名的咨询和调查公司，拥有的客户包括美国运通（American Express）、美林证
券（Merrill Lynch）、瓦霍维亚银行（Wachovia）、摩根士丹利公司（Morgan Stanley）和先锋投资公
司（Pioneer Investments）。
马特&#8226;欧斯里在如何吸引、服务、留住富裕阶层消费者和富裕阶层客户方面是绝对的权威和颇受
欢迎的演说人。
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编辑推荐

《向富裕阶层成功销售》所呈现的是全新的观念与完整的方法。
　　同时这更是一本关于「如何成为富裕阶层」的行动指南，富裕阶层大部分从销售这一行起家，向
他们销售，唯有比他们更专业，才能打动他们；一旦获得他们认可，不但能销售成功，也能让你跻身
富裕阶层。
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