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内容概要

本书是商务经纪与代理专业的专业基础课，主要阐述了经纪业和经纪人的基础知识与基本原理，并介
绍了一系列主要经纪行业的业务特点、经纪程序和经纪人素质要求等内容。
《经纪原理与实务》在阐述理论的同时突出实务，适用于高职高专商务经纪与代理、市场营销、国际
商务等专业的学生学习。
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章节摘录

版权页：插图：（一）经纪合同的履行1.合同履行的原则合同的履行，是指合同的各方当事人按照合
同规定的条款，全面地、适当地完成各自承担的义务，从而使各自的权利得到完全的实现。
根据我国《合同法》的规定，依法成立的合同，对当事人具有法律约束力，当事人应当按照约定履行
自己的义务。
由于当事人的过错，造成经济合同不能履行或不能适当履行，由有过错的当事人依法承担违约责任。
经济合同履行过程应贯彻的原则有：（1）实施履行原则。
合同当事人必须按照合同规定的标的来履行，不能用其他商品代替合同标的来履行，也不能折合货币
来履行，更不允许第三者代替合同当事人来履行。
一方违反合同时，他方有权要求其继续履行，而不能仅以违约金的方式来代替继续实际履行。
除非实际履行在客观上已经不可能或不必要了，或者法律和合同另有明文规定。
在这种情况下，对于因违约给对方造成的损失，违约方应承担偿付违约金、赔偿金的责任。
（2）全面履行原则.当事人应当按照约定全面履行自己的义务，要依照合同规定的标的、质量、数量
、履行期限、履行地点、履行方式等内容完成自己应尽的义务。
如果在履行中，有某一部分内容未履行或未按合同的约定履行，就是违约。
因此，该原则是判断当事人是否存在违约事实以及是否承担违约责任的重要法规准则。
（3）协作履行原则。
要求合同当事人各方不仅要严格履行自己的义务，而且应当与各方共同努力履行合同责任，保证合同
兑现。
遇有不能按合同履行的情况时，应按法律规定或合同约定，采取积极措施，及时做出处理。
当事人一方有过错而违约，对方应协助其纠正，并设法防止和减少损失。
当事人之间如有争议，应本着互谅互让的原则，及时协商解决。
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