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编辑推荐

很多企业常败于品牌不力和渠道失败，因此如何通过渠道管理创新来提升竞争能力，成为不少企业亟
待解决的问题。
    企业营销管理的一项重要内容就是营销渠道的开发与管理，它关系到企业能否成功地将产品打入市
场、满足目标市场的需求、扩大产品销量、获取可持续发展的竞争优势。
现如今，获取可持续发展的竞争优势越来越难，中间商的地位日益强大，渠道开发与管理在今天已经
成为市场营销专业的一门核心课程。
通过本课程的学习，旨在使学生对渠道开发与管理中的理论知识及其在企业中的实践应用有较深的理
解，熟悉基本的营销渠道的分析、制定、实施等方法和工具，具备良好的渠道开发与管理的实际应用
能力。
肖建玲主编的《渠道开发与管理(21世纪高职高专规划教材)》便是这样一本教材。
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