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内容概要

《提问的艺术》是一本教你如何通过富有技巧性的提问来提高沟通效率并提升自身影响力的书，被誉
为“风靡全美、影响无数人的神奇提问书”。
人们普遍认为，我们之所以赢得生意是因为自己的聪明和勤奋以及只说对的事，然而本书打破常规，
强调巧妙提问远比给出答案更为重要。
对我们而言，无论想快速获得生意、立即获得潜在客户的尊重与信任、让会议不偏离主题，还是想让
交谈对象感到备受关注、保持良好人际关系、获得更多人生启示⋯⋯无疑都得学会聪明地提问。

本书用具体的问题、真实的案例，为读者打造了一个提升提问技巧的实用宝典。
问得不同，人生便不同。
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作者简介

安德鲁·索贝尔
著名商业战略家，客户关系领域的超级顾问，曾成功帮助众多企业和个人与客户建立起终身关系。
现任安德鲁·索贝尔咨询公司董事长。
经常为《哈佛商业评论》《纽约时报》以及《今日美国》等知名媒体撰稿，著有获奖图书《人人为我
》（All for One）以及畅销书《终身客户》（Clients for Life）。

杰罗德·帕纳斯
世界顶级的慈善事业咨询师，现任世界最大的、转为非营利组织和募捐基金会提供咨询服务的公司—
—杰罗德·帕纳斯公司的CEO。
著有13本畅销书，包括《提问》（Asking）和《神奇的礼物》（Mega Gifts）。
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