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前言

　　改革开放以来，我国的对外贸易迅速发展，我国在世界的国际贸易名次从1980年的第32位，跃居
到2003年的第4位，进出口总额达到6208亿美元。
2004年一举突破万亿美元大关，达到约1.15万亿美元，取代日本成为仅次于美国和德国的世界第三贸
易大国。
　　我国2003年GDP（国内生产总值）是116694亿元人民币，外贸依存度（进出口总值占GDP的百分
比）约为44％，2004年GDP达到136515亿元人民币，外贸依存度接近70％。
可以说没有对外贸易，就没有我国经济的持续、快速增长。
世界经济一体化是优化资源配置、促进经济发展的内在需要，国际贸易是企业利用世界资源、提高经
营效率和降低经营成本的一个发展战略。
但我国的国际贸易也遇到了前所未有的挑战，如低水平自我竞争、资源制约、国外反倾销、特保调查
等，这既是我国从外贸大国向外贸强国转变需要解决的问题，也是企业可持续发展必须解决的问题。
　　WTO从政治上、电子商务从技术上推动了经济全球化进程。
2004年我国外贸经营权从审批制改为登记制，进出口业务将成为企业采购和销售正常业务的一部分。
为适应我国对外贸易发展、企业对国际贸易操作型人才的需要，本书从实用、易学、模拟外贸业务、
方便实践训练出发来设计教材的思想、结构和内容。
本书以我国的国际贸易环境为背景，以河北绿色陶瓷公司的国际贸易业务为内容，以与阿联酋A.B.H.
贸易公司的国际贸易业务发展为主线，以启发学生思维和训练学生独立解决问题的能力为导向，来提
供国际贸易实务的操作环境和设计国际贸易实务的操作知识。
因此，本书的设计与编写着力体现以下几个特点：　　（1）业务真实　　教材是完全按企业的外贸
业务操作设计的。
虚构的河北绿色陶瓷公司和阿联酋A.B.H.贸易公司、业务流程和操作内容的设计、外贸案例的编选大
多源自主编16年国际贸易实践和经验，有利于读者从业务需要出发理解和掌握国际贸易实务知识。
其中的业务操作，在实践中需要用外语的，本教材也用英语，这既是国际贸易实务操作的需要，也可
以增加学生的兴趣，提高学生的外贸英语函电水平。
　　（2）任务驱动　　为了让学生知道为什么学习和明确学习的目标，教材中每章内容的第l节都是
根据外贸业务提出学完该章后要完成的任务，这些任务大多是由进口商提出的。
也就是说，不是教材直接提出任务，而是为答复外商函电要求学生自己从学习的知识中根据业务的进
展情况主动找到解决问题的途径或方法。
目的是激发学生的学习兴趣、启发学生的创造思维和锻炼学生的外贸业务能力。
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内容概要

本书按国际贸易实务知识的内容分为15章。
第1章内容为国际贸易的性质、特点和国际贸易实务的知识结构，第2至4章，为贸易术语和价格核算知
识。
第5章国际贸易磋商。
第6章国际贸易合同条款。
第7、8章为信用证支付和结汇方面的内容。
第9至11章，为国际贸易方式、支付方式及风险管理的内容。
第12、13章是关于索赔与理赔的内容，包括相关的法律规定。
第14章介绍了进入国际市场的途径和方法。
第15章介绍当代国际贸易，从科技革命、国际分工阐述不合理的国际分工、国际分工利益分配现状，
提出了我国在国际贸易中面临的理论和实践问题，归结为科技创新、人才竞争这个国际贸易竞争和可
持续发展这个经营的主题。
    本书适合作高职高专层次国际贸易专业、电子商务专业学生的教材，也可作为企业进行国际贸易培
训的教材。
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章节摘录

　　5.3.2联合国《电子商务示范法》　　1996年12月，联合国大会以51／62号决议通过了《电子商务
示范法》（本书简称《示范法》）。
《示范法》“对数据电文适用的法律要求”，包括对数据电文的法律承认、书面形式、签字、原件、
数据电文的可接受性和证据力、数据电文的留存、合同的订立和有效性、当事各方对数据电文的承认
、数据电文的归属、确定收讫、发出和收到数据电文的时间和地点等作了详细规定。
　　1.（《示范法》的性质　　联合国贸法会在《电子商务示范法的颁布指南》中指出：“《电子商
务示范法》的目的是要向各国立法提供一套国际公认的规则，说明怎样去清除此类法律障碍，如何为
所谓的‘电子商务’创造一种比较可靠的法律环境。
《示范法》中表述的原则还可供电子商务的用户个人用来拟定为克服进一步使用电子商务所遇到的法
律障碍所必需的某些合理解决方法。
”所以，《示范法》仅仅是起到示范作用的有关电子商务的国际间的法律共识，帮助和协调各国家去
建立和完善电子商务法律和惯例。
《示范法》不是国际条约，不具有任何强制性。
各国可以根据本国的实际情况，考虑是否使用或颁布《示范法》和按示范法的原则制定电子商务法律
。
　　2.《示范法》的影响和在电子商务中的作用　　《示范法》第12条对当事各方对数据电文的承认
规定：就一项数据电文的发端人和收件人之间而言，不得仅仅以意旨的声明或其他陈述采用数据电文
形式为理由否定其法律效力、有效性或可执行性。
《示范法》承认、并示范各国承认电子文件的法律效力。
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