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前言

　　孙子曰：“凡战者，以正合，以奇胜。
”这一道理同样适合于商家的节假日促销大战。
　　据统计，在一年中不到1/3的节假日时间里，商家创造了1/2的营业额。
双休日的营业额一般是平时的l—3倍，而在春节、五一、中秋、十一、元旦等重大节日更是生意红火
。
因此，很多商家甚至把节假曰称为忙碌、快乐的蜜月期。
　　然而，究竟是什么力量推动了这热热闹闹的节假日销售？
商家各式各样、新颖别致的节假日促销活动无疑起到了巨大的作用。
在节假日　的促销活动中，消费者得到了实惠，而商家则得到了大笔利润。
　　对商家而言，每一个节假日　的来临就意味着一个商机的到来。
但随着假日经济的发展成熟，要想在竞争激烈的促销活动中脱颖而出、商家必须能够整合各种有效的
促销工具，做到知己知彼、末雨绸缪，还要通盘打算，进行促销策划和创意，以奇招出其不意而制胜
。
　　那么，一年之中，值得我们考虑并可以利用的节假日有哪些？
该如何分析其促销关键点，又该怎样来策划和操作？
有没有可以借鉴的成功经验或经典案例？
　　笔者在多年促销策划和实践体验的基础上，在研究了上百家企业和终端的促销策划与执行方案后
，编写了本书。
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内容概要

　　《108个促销创意和特色方案：节假日促销》由促销实战经验丰富的专家撰写，将中国传统节假日
和流行于中国的西方节日收其中，并归纳提炼出一年24个黄金节假日的促销要点和操作方案，既是促
销策划与执行人员自学提升的实用宝典，更是企业规划与开展节假日活动的经典指南。
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书籍目录

第一章 元旦促销元旦的由来与促销分析元旦促销推荐商品元旦促销两大方案方案1：迎新年．元旦狂
欢送大礼方案2：元旦购物．代金券帮您理财又省钱元旦促销经典三案例案例1：“六年退款”．让您
疯狂购物案例2：“喜悦洋参”喜悦对对碰案例3：“家乐”拼大运．惊喜贏大奖你问我答：相关知识
链接“赠品促销”知多少赠品促销的方式什么是会员卡促销第二章 春节促销春节“促销”知多少春节
促销推荐商品春节促销两大方案方案1：迎新春得大奖，惊喜连连有方案2：新春购物、礼品、礼券大
派送春节促销经典三案例案例l：你办年货我买单案例2：识“佳宝”字体，赢新春大礼案例3：可口可
乐妙趣红包．吃喝玩乐在其中你问我答：相关知识链接什么是联合促销五步达成“限时抢购”的促销
绝招第三章 情人节促销甜蜜情人节，促销知多少情人节促销推荐商品情人节促销两方案方案l：温馨
情人节一一优惠大酬宾方案2：情人节促销“现金返还”大优惠情人节促销经典两案例案例l：“情人
结”套住情人节．天天都是情人节案例2：PISA情人节“双喜对对碰”你问我答：相关知识链接现金
返还式促销的五大运作方式现金返还式促销的四种退费方式如何掌握现金返还的促销分寸情人节，如
何借用“玫瑰花语”做促销第四章 元宵节促销元宵节的由来与促销分析元宵节促销推荐商品元宵节促
销两方案方案l：团团圆圆过元宵．美味汤圆大联展方案2：元宵节请进元宵小吃一条街元宵节促销经
典案例案例：“可的”元宵团圓饭你问我答：相关知识链接什么是“代金券”展示现场销售五要点第
五章 二月二龙抬头促销二月二龙抬头的由来与促销分析二月二促销推荐商品二月二促销方案方案：“
二月二龙抬头”一一头饰大展销二月二促销经典案例案例：法兰西施“神采之星”大评选你问我答：
相关知识链接美容美发业之促销分析美容美发业两大最佳促销方式第六章 妇女节促销三八妇女节的由
来与促销分析三八妇女节促销推荐商品亮丽妇女节，促销三方案方案l：评选家庭烹饪妙招送大礼方
案2：商场送美丽，生曰赢大奖方案3：三八购物转转盘。
幸运大奖等您来妇女节促销经典两案例案例1：买“太太口服液”．赢璀璨钻石案例2：三八节三八折
。
购物为您添“彩头”你问我答：相关知识链接何为“折扣促销”如何做好“抽奖促销”第七章 消费者
权益日促销维权与促销——“3．15”消费者权益日消费者权益曰促销推荐商品“情牵“3．15”系列
促销四方案方案l：春潮涌动“3．15”．八八折让利大酬宾方案2：爱洒“3．15”．漂亮风筝送宝宝
方案3：情牵“3．15”，问卷调查得大奖方案4：走x x温馨通道，踏“3．15”淘金之旅消费者权益日
促销经典两案例案例1：“牡丹”电池以旧换新．工商联合保护环境案例2：电信装机大优惠．真诚回
报消费者你问我答：相关知识链接什么是“以旧换新”式促销“以旧换新”促销方法的优势分析第八
章 清明节促销清明节的由来与促销分析清明节促销推荐商品清明节促销两方案方案1：节日消费新概
念．三重好礼赠会员方案2：得风筝情缘卡，送心动大奖清明节促销经典两案例案例l：品评奇洛名茶
．收藏世界风情案例2：“力波”乒乓球大奖赛，让您健康在春天你问我答：相关知识链接“积点促
销”的七大类型如何借助“积点促销”刺激消费第九章 劳动节促销第十章 五四青年节促销第十一章 
母亲节促销第十二章 六一儿童节促销第十三章 端午节促销第十四章 父亲节促销第十五章 七夕——中
国情人节促销第十六章 中秋节促销第十七章 教师节促销第十八章 国庆节促销第十九章 重阳节促销第
二十章 万圣节促销第二十一章 感恩节促销第二十二章 圣诞节促销第二十三章 ××周年纪念促销第二
十四章 造节促销第二十五章 节假日促销拟定促销计划八要点促销计划的执行与检查十二步撰写你的
促销方案附：节假日促销年度计划表后记
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章节摘录

　　元旦促销推荐商品　　元旦是一年的开始，因此，此时的促销活动必须紧紧围绕一个“新”字，
在促销主题的选择中，也要以“除旧迎新”、“新年纪念”等为主，提醒消费者此时的消费意义深远
。
　　1．新年礼品　　元旦来临，日历、历书、贺年卡片、年历画是商家必备的新年旺销商品，而精
美、时尚的小饰品，象征新年新气象的各种小礼品，也会作为元旦的畅销品受到消费者的青睐。
　　2．婚庆用品　　现在越来越多的情侣都会选择元旦作为其喜结连理的黄金佳期，因此，婚庆用
品、结婚礼品，如高档服装、烟酒等成为这一时段的宠儿。
　　3．换季服装　　虽然冬天尚未过去，但元旦的到来已经让人感觉到春的气息，因此，这一时期
也是出清冬季服装的大好时机，很多消费者会借新年促销打折来为自己添置心仪的冬装。
　　4．家用电器　　新年伊始，无论年轻的伴侣还是年长的夫妇，都会为自己的新年添置一些有纪
念意义的家用电器，比如换个大屏幕的彩电、买部新的手机等。
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编辑推荐

　　想要制造诱人的节假日促销方案来吸引顾客吗？
《108个促销创意和特色方案：节假日促销》为你带回来108个开业、新品上市、竞争、库存等促销特
色方案。
让你大促销三六九、小促销天天有，促销方式不重复！
节假日分析+操作方案+经典案例+知识链接为你打造完美的促销策略。
　　“节假日分析+操作方案+经典案例+知识链接”是《108个促销创意和特色方案：节假日促销》的
核心内容与独特之处，简洁的语言+活泼的版式，带给你寓学于乐的快感。
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