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内容概要

　　为什么大部分销售人员业绩不理想，而少数人的业绩却总是遥遥领先呢？
因为这两部分人的销售心态与技能截然不同！
在竞争白热化的全球商业世界里，可以毫不夸张地说：成也销售，败也销售。
　　要成为年薪百万的销售高手，除了努力，更要有好方法!林有田博士是一位在亚洲颇负盛名的战将
派培训专家，被誉为“亚洲的乔&#8226;吉拉德”、“亚洲巅峰销售心理学教父”、“亚洲催账培训第
一人”。
本书是他30年销售、培训经验的精华，、阐述了“百分之百成交的七个必杀技”、销售强者应具备的
“十项生存能力”和“十项心理素质”。
除了传授许多不为人知的秘诀外，本书还提炼了顶尖销售高手们的成功经验，非常适合销售团队和一
线业务人员学习。
　　从本书中你将学到：　　如何提升销售力、战斗力，在残酷的竞争中所向无敌！
　　如何建立积极自信的心态，让销售成为你的本能，轻松赚大钱！
　　如何运用顶尖销售人员的战略和方法，达成并超越预定目标！
　　如何赢得顾客好感，达到百分之百成交！
　　如何打造“强者为王”的狼性业务团队，让企业做大做强！
　　如何提升绩效和利润，确保业绩长红、基业长青！
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作者简介

林有田，顶尖营销专家，销售培训大师，破誉为“亚洲的乔&#8226;占拉德”。
新西兰凤凰大学工商管理博士，现任台湾林博士教育训练网（http：//www.bosslin．com）首席执行官
、台湾人成就国际行销顾问有限公司董事长。
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