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前言

最易赚钱和最难赚钱的市场“要么接受采访，要么写序。
”面对《你拿什么吸引我》一书作者卢爱芳不可拒绝的“邀请”，我选择了后者。
我向来不太喜欢媒体将风险投资人当做明星一样追捧，不过卢爱芳一再强调，这本书不是为VC们树碑
立传，而是为创业者而写，因为这个喧嚣的市场误区太多。
《21世纪经济报道》这种媒体的使命感、责任感令我感动，我就勉为其难了。
风险投资(Venture Capital，简称VC)是指用非公众资本市场筹措的资金来投资创业型早期公司的基金，
又称创投基金。
VC在中国火起来也就是近两三年的事。
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内容概要

如果你身无分文，只有一个好的点子，你能找到合适的投资人帮你美梦成真吗?如果你已经做出了产品
，准备开拓市场，你能准确找到帮你搭建平台的投资商吗?愿意投资3000万的风投商一定好于那个只肯
给2000万的吗?作为创始人，你想过让出CEO的位置吗?在充满机会、财富、风险和挑战的资本市场，
什么使得你与众不同，令风险投资人一见倾心?    风投商，增值资本；创业者，追求梦想。
风投商和创业者的相遇，是现实与理想的激烈交锋，也是现实和理想的完美结合。
市场每时每刻都书写着由这两种人共同创造的财富故事，也偷偷抹去更多昙花一现的名字。
    如果说一个成功男人的背后总有一位伟大的女性，那么一个成功创业企业的身边往往少不了一个甚
至几个优秀风投商的身影。
从惊动纳斯达克的百度到制造首富神话的盛大，从开辟风投新蓝海的传统企业如家到重新炒热B2C概
念的红孩子⋯⋯赚个盆满钵满之余，半岛基金、Integrity Partners、德丰杰、IDG、软银亚洲、北极光
⋯⋯这些风投的名字注定要与伟大的企业连在一起。
    二十二位资深风投人袒露心声，分环节详细解析风投全程。
如同专家贴身咨询，教你应对融资每个阶段。
商场如战场，“用兵之道，攻心为上”，想要在资本市场中吸引优质投资，就必须研究风投商偏好。
借助本书，你也可以洞察风投人心理。
    本书适合创业者、风险投资者、对创业或风投行业感兴趣的普通读者阅读。
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作者简介

卢爱芳，资深传媒人，先后服务于《南方都市报》、《证券时报》，2001年加入《21世纪经济报道》
至今，现任该报IT版主任，负责IT、网络两个周刊。
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章节摘录
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媒体关注与评论

　　奉献给创业者的一次融资启蒙，代表草根与资本的一次平等对话，本书是21报系在推动中国自主
创新方面所做的一次有益尝试。
　　——21报系发行人　　沈颢　　你会拒绝触手可及的投资吗?对于缺钱的企业来说，这是个难题。
阿里巴巴曾经拒绝过三十多家投资商，因为我并不看重钱，我看重钱背后的价值。
这本书恰恰告诉我们，什么才是比钱更重要的。
　　——阿里巴巴创始人、董事长　　马云　　许多年前，我也曾经历融资的痛苦，读完此书颇为感
慨。
本书揭开了风险投资的神秘面纱。
真实透彻地展现了资本及其操纵者的运作手法和价值取向。
寻找风险投资的过程，应该是创业者对自身及VC价值的深度挖掘和理性修正，而非简单的取悦，这是
此书揭示的最大价值。
　　——网易创始人、首席执行官　　丁磊　　《你拿什么吸引我》全面描述了资本，尤其是风险资
本的力量，在一项技术、一个Idea、一个初创项目和公司上，风险资本如何将它们变为现实，并被人
们接受和应用。
《你拿什么吸引我》透过些许点滴，让读者一窥中国风险资本的发展史。
　　——Google全球副总裁、中国区总裁　　李开复　　风险投资的活跃程度与一个国家或地区的创
新能力休戚相关。
它在中国市场的风起云涌代表着本土商业智慧正在赢得全球资本市场的尊重和认可。
《你拿什么吸引我》是中国的创业者们成为真正创业家和企业家的实践指南，它对风险投资战略和中
国创新实践的描述引人入胜，颇具指导意义。
　　——思科系统（中国）网络技术有限公司总裁　　林正刚　　VC为社会创造了一批阳光富翁，给
中国企业带来更透明的公司治理机制。
对投资人和创业者来说，最重要的是选择有相同价值观和理念的伙伴，这比公司的估值和上市都重要
得多。
从这本书里，你会读到这些有价值的东西。
　　——汉庭酒店连锁董事长、CEO　　季琦
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编辑推荐

阿里巴巴创始人马云、网易CEO丁磊、Google全球副总裁李开复隆重推荐！
二十二位顶级风投商的真诚剖析，一部创业者融资的实用指南！
奉献给创业者的一次融资启蒙，代表草根与资本的一次平等对话，本书是21报系在推动中国自主创新
方面所做的一次有益尝试。
　　　——21报系发行人　沈颢你会拒绝触手可及的投资吗？
对于缺钱的企业来说，这是个难题。
阿里巴巴曾经拒绝过三十多家投资商，因为我并不看重钱，我看重钱背后的价值。
这本书恰恰告诉我们，什么才是比钱更重要的。
　　　——阿里巴巴创始人、董事长　马云VC为社会创造了一批阳光富翁，给中国企业带来更透明的
公司治理机制。
对投资人和创业者来说，最重要的是选择有相同价值观和理念的伙伴，这比公司的估值和上市都重要
得多。
从这本书里，你会读到这些有价值的东西。
　　　——汉庭酒店连锁董事长、CEO　季琦《你拿什么吸引我:创业者必知的风投规则》适合创业者
、风险投资者、对创业或风投行业感兴趣的普通读者阅读。
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