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内容概要

“3个月提升业绩30％的连锁店教练式培训系统”，将中国传统的“师傅带徒弟”及美国最新的“企业
教练技术”有效结合，并使之科学化、系统化，形成“我做你看、你做我看、你教人做”简洁实用的
固定模式，并通过建立连锁店培训体系与内部培训学院，定期委派资深教练到企业内部或连锁店终端
现场辅导及直接带动，从而形成“一带一、传帮带”的人才培育机制及企业文化，大规模、低成本地
提升员工素质，迅速、持续地提升销售业绩，在中国特许连锁经营及零售行业，率先实现按业绩提升
的效果付费。
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作者简介

肖晓春，品牌营销教练、业绩提升专家，10余年品牌营销及连锁加盟实战经验，帮助多家企业创建全
国性品牌与营销渠道、连锁加盟管理体系及内部培训学院。
首创“3个月提升业绩30％的连锁店教练式培训系统”，主讲过数百场企业内训、招商会及公开培训课
。
辅导1000多个代理加盟商及连锁店大幅度提升业绩。
服务过的企业有中国移动、惠普、百事、新世界、金利来、流行美、伊泰莲娜、乔士集团等。

　　“3个月提升业绩30％的连锁店教练式培训系统”，将中国传统的“师傅带徒弟”及美国最新的“
企业教练技术”有效结合，并使之科学化、系统化，形成“我做你看、你做我看、你教人做”简洁实
用的固定模式，并通过建立连锁店培训体系与内部培训学院，定期委派资深教练到企业内部或连锁店
终端现场辅导及直接带动，从而形成“一带一、传帮带”的人才培育机制及企业文化，大规模、低成
本地提升员工素质，迅速、持续地提升销售业绩，在中国特许连锁经营及零售行业，率先实现按业绩
提升的效果付费。
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编辑推荐

　　品牌是什么？
品牌是符号，是标记，是令人产生美好联想以及购买冲动的标志。
　　“3个月提升业绩30％的连锁店教练式培训系统”创始人亲自编撰教程首次解密！
　　世界500强企业内训、公开培训班课程精华。
　　本书浓缩了作者十多年品牌营销、连锁终端一线实战及培训、咨询经验，力求专业、系统，尽量
简单、实用，同时附有大量的实际操作图表，希望读者结合自己连锁店的具体情况，学以致用。
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