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内容概要

本书是一本适用于高等教育法学本科商法总论课程教学使用的教科书，由华东政法大学经济法学院及
法律学院的一批民、商法学者编写而成。
内容不仅包括了商法的基本概念、基本知识和基本理论，还结合我国现行法律，深入浅出地阐述了商
事主体、商行为、商事登记、商号、商业账簿等具体商事制度。
因此它不仅可用作法学院的教科书，还可作为一般读者了解商法知识的读物。
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作者简介

张璎，女，华东政法大学经济法学院商法教研室教师，副教授，硕士生导师，中国法学会会员，上海
法学会会员。
曾赴瑞典留学，长期从事公司法、商法等的教学和研究工作。
参编合著《中国证券法学》、《中国涉外经济法学》、《新编经济法学》、《公司法》、《商法教程
》等多部教材
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章节摘录

第一章商法概述第一节商法的概念及特征一、商法的概念（一）“商”的含义简单地说，商法就是关
于“商”的法律。
因此，要准确把握商法的概念，必须首先了解“商”的含义。
在不同的社会历史条件下，在不同的学科中，“商”具有不同的含义。
1.词义学上的解释在古代汉语中，商是一种计时单位，一刻称为一商，古语有谓：“商，刻也”。
同时，商还有“估量”、“推测”之义，“商，从外知内也”。
后来，商发展为与“量”合用，称为“商量”，进而引申为协商之义。
随着生产力的发展，在古代中国，“商”已经在经济生活中被使用，并至少具有以下两种含义：第一
，指商品交易活动。
如《汉书·食货志上》载：“士农工商，四民有业。
学以居位日士，辟土殖谷日农，作巧成器日工，通财鬻货日商。
”第二，指从事商品交易活动的人，即商人。
例如，《周礼·天官·冢宰》中有“六日商贾，阜通货贿”之说，汉代名儒郑玄注：“行者为商，坐
者为贾”。
详言之，商为行商，指携带货物前往某地进行交易的商人；贾为坐商，指将货物置于固定场所销售的
商人。
应当说，“商”的这两种含义不是同时出现的。
从人类社会的发展过程看，商品交换的出现应当早于商人阶层的形成。
早期的商品交换常以满足基本生存需要为目的，人们只是偶尔为之，以此为业无从谈起。
生产力的发展促进了社会分工，一部分人开始以从事商品交易活动作为经常性职业，并获取一定的利
益，商人阶层开始形成，并进一步拓展了“商”的含义，它不仅可以指交易行为，也可以指从事这一
行为的主体。
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编辑推荐

《商法总论》为高等学校法学系列教材之一。
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