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前言

　　国际贸易实务是一门具有涉外活动特点的实践性很强的综合应用性学科，其研究对象是国际商品
交换的具体运作过程，涉及交易前的准备、交易磋商、进出口合同履行的各个环节、操作方法和技能
，以及交易所运用的各种传统和现代的国际贸易方式。
　　自改革开放以来，中国的对外贸易得到了突飞猛进的发展。
2008年，我国进出口贸易总额已经达到2.56万亿美元，其中出口总额为1.43万亿美元，进口总额为1.13
万亿美元，在世界各国贸易排名中位居第二位，我国已经成为名副其实的世界贸易大国。
　　为了适应中国对外经济贸易的发展形势和国际贸易业务操作方法的改革，同时便于读者对进出口
贸易内容的理解，我们将多年收集和积累的有关资料和信息，针对国际贸易的特点和要求，从业务实
践和有利于教学的角度编写成书。
本书与国内同类教材相比有一定的创新，特别是增加了国际商会《跟单信用证统一惯例》2007年第600
号出版物（UCP600）的内容，有利于国际商务人员熟悉最新国际贸易惯例与规则。
此外，本书采取了统一的写作格式和体例，每章开篇有案例导入，正文穿插有相关案例点评，结尾有
小结和案例思考，结构新颖，构思巧妙，使其富有时代气息。
通过本书的学习，有助于提高学生和从事国际经贸业务的专业人员在国际贸易中的综合实践能力。
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内容概要

◎综合性：系统、全面地介绍了国际贸易实务的基本理论、基本知识和基本技能。
    　　◎实务性：深入阐述了国际贸易实务的业务程序，大量的案例点评有助于理解与掌握。
　　◎前沿性：充分反映了国际惯例与规则的最新发展变化(UCP600)。
　　◎适用性：可作为高等院校经管类专业学生学习的通用教材，也、可供从事外贸、运输、保险、
银行、海关、商检等部门实际工作的专业人员学习与参考。
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作者简介

　　冷柏军，对外经济贸易大学国际经济贸易学院副院长、教授，对外经济贸易大学国际商务研究中
心执行主任。
2000-2003年在中国驻丹麦使馆经商处担任一等秘书。
作为主讲教师，国际贸易实务课程获得2004年国家级精品课程；作为主持人之一，“国际贸易实务课
程建设和教学实践”项目获得2005年高等教育国家级教学成果奖二等奖；作为负责人，国际贸易实务
教学团队获得2007年北京市优秀教学团队称号。
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章节摘录

　　第一章　国际贸易规范　　第一节　国际贸易的基本流程　　国际贸易是处于不同国家的买卖双
方当事人所进行的经济交换活动，它涉及面广，各个环节之间具有密切的内在联系。
为使国际贸易能够顺利进行，了解国际贸易的基本流程是非常必要的。
　　一、出口贸易的基本流程　　出口贸易的基本流程在通常情况下可分为：交易前的准备工作阶段
、交易磋商和签订合同阶段以及出口合同履行阶段三大环节。
　　（一）出口交易前的准备工作阶段　　为了做好国际贸易这项艰难复杂而又十分重要的工作，必
须事先做好充分准备。
出口交易前需要准备的事项很多，其中主要包括下列工作：选配参加谈判的人员、选择目标市场、选
择交易对象、制订出口商品经营方案、做好出口商品商标的国外注册工作等。
　　（二）交易磋商和签订合同阶段　　交易磋商的目的是买卖双方通过磋商能够取得一致意见，达
成交易。
交易磋商具有高度的政策性、策略性和技术性，只有真正做到知己知彼，使自己尽可能处于主动地位
，方能稳操胜券。
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