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内容概要

　　《21世纪全国高职高专财经类能力本位型规划教材：国际贸易实务》采用全新体例编写，通过精
心的设计和组织，以出口贸易工作过程为主线，以某一设定的具体业务信息为背景，业务流程贯穿全
部章节，系统规范地介绍了出口贸易的各个项目，并在每个项目的实施中进行详细的说明，涉及函电
的写作、手续的办理、单据的制作等。
同时，《21世纪全国高职高专财经类能力本位型规划教材：国际贸易实务》配有大量案例、知识链接
、思考实训等模块，进一步培养学生的外贸业务能力、跟单能力及学习能力，对学生的职业能力及职
业素质的培养有重要的作用。

　　《21世纪全国高职高专财经类能力本位型规划教材：国际贸易实务》可作为高职高专国际贸易专
业、商务英语专业、物流专业、市场营销专业国际贸易类课程的教材，也可作为外贸领域人员的培训
教材，还可作为外贸从业和执业资格考试人员的参考用书。
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章节摘录

　　3.1.2 合同成立的有效条件 买卖双方就各项交易条件达成协议后，并不意味着此项合同一定有效。
根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定，接受送达发盘人时生效，接受生效的时间，实际上就
是合同成立的时间。
但一项合同，除买卖双方就交易条件通过发盘和接受达成协议外，还需具备下列有效条件，才是一项
有法律约束力的合同。
1.当事人必须具有签订合同的行为能力 签订买卖合同的当事人主要有自然人或法人。
按各国法律的一般规定，自然人签订合同的行为能力，是指精神正常的成年人才能签订合同，未成年
人或精神病人则受到限制；法人签订合同的行为能力，是指必须通过其代理人，在法人的经营范围内
签订合同，即越权的合同不产生法律效力。
我国法律除对未成年人、精神病人签订合同的能力加以限制外，对外贸合同的签约主体也作了限制。
例如，规定只有取得对外贸易经营权的企业或其他经济组织，才能签订对外贸易合同。
没有取得对外贸易经营权的企业或组织，如签订对外贸易合同，必须委托有对外贸易经营权的企业代
理进行。
2.合同必须有对价或约因 英美法中的对价，即指当事人为了取得合同利益所付出的代价；法国法中的
约因，即指当事人签订合同所追求的直接目的。
按照英美法和法国法的规定，合同只有在有对价或约因时，才是法律上有效的合同，无对价或无约因
的合同是得不到法律保障的。
3.合同的内容必须合法 许多国家往往从广义上解释合同的内容必须合法，其中包括不得违反法律，不
得违反公共秩序或公共政策，以及不得违反善良风俗或道德3个方面。
我国《涉外经济合同法》规定，违反中华人民共和国法律或社会公共利益的合同无效。
4.合同必须符合法律规定的形式 世界大多数国家对大多数合同，一般不从法律上规定应当采取的形式
。
但我国则不同，我国签订的涉外经济合同必须以书面方式订立，否则无效。
我国在参加《联合国国际货物销售合同公约》时，对其中关于销售合同可以采用任何形式订立的规定
提出了保留条件，即我国对订立、修改或终止合同必须采取书面形式，其中包括电报、电传等。
5.合同当事人的意思表示必须真实 各国法律都认为，合同当事人意思必须是真实的意思，才能成为一
项有约束力的合同，否则这种合同无效或可以撤销。
我国《涉外经济合同法》也明确规定：“采取欺诈或者胁迫手段订立合同无效。
” 3.1.3 合同的形式及内容 1.合同的形式 在国际贸易中，订立合同的形式有下列3种：一是书面形式，
二是口头形式，三是以行为表示。
根据我国法律规定和国际贸易惯例，交易双方通过口头或来往函电磋商达成协议后还必须签订一定格
式的书面合同。
书面合同的名称，并无统一的规定，其格式繁简也不一致。
书面形式又可分为下列几种形式：①由当事人双方依法就合同的主要条款协商一致并达成书面协议，
并由双方当事人的法定代表人或其授权的人签字盖章；②格式合同；③双方当事人来往的信件、电报
、电传等也是合同的组成部分。
现代各国对合同形式采用以不要式为原则，法律只规定特定种类的合同必须具备书面形式或其他形式
。
在我国对外贸易实践中，书面合同的形式包括合同、销售确认书、协议书、备忘录、订单和委托订购
单等，其中主要采用合同和销售确认书两种形式。
这两种形式的合同具有同样的法律效力。
合同又可分为销售合同和购买合同。
确认书是合同的简化形式，又分为销售确认书和购买确认书。
在我国对外贸易的业务中，合同或确认书，通常都制作一式两份，由双方合法代表分别签字后各执一
份，作为合同订立的证据和履行合同的依据。
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对本书的案例而言，即武汉爱胜公司与新加坡Siwa Kong公司签字盖章后各执一份。
2.合同的内容 我国对外贸易企业与外商签订的买卖合同，不论采取哪种形式，都是确定交易双方经济
关系和规定彼此权利与义务的法律文件，其内容通常都包括约首（Preamble）、正文（Body）和约尾
（Witness Clause）3部分。
约首部分一般包括合同名称、合同编号、签订日期和地点、双方名称和地址、传真号和电子信箱等。
正文是合同的主体，它包括品名、品质、规格、数量（或重量）、包装、价格、交货条件、运输、保
险、支付、检验、索赔、不可抗力及仲裁等内容。
约尾部分，一般列明合同份数、使用的文字及其效力、附件及其效力，以及有正当权限的双方当事人
代表的签字。
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编辑推荐

　　《21世纪全国高职高专财经类能力本位型规划教材：国际贸易实务》特点：　　◆能力本位。
以学生为主体，让学生看了就能会，学了就能用；以教师为主导，授人以渔；以项目为载体，将技能
与知识充分结合。
　　◆内容创新。
内容选取机动、灵活，适当融入新技术、新规范、新理念；既体现自我教改成　　果，又吸收他人先
进经验；保持一定前瞻性，又避免盲目超前。
　　◆精编案例。
案例短小精悍，能佐证知识内容；案例内容新颖，表达当前信息；案例以国内中小企业典型事实为主
，适合高职学生阅读。
　　◆巧设实训。
实训环节真实可行，实训任务明确，实训目标清晰，实训内容详细，实训考核全面，切实提高能力。
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