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编辑推荐

《销售管理——技能与实务》由任广新主编，全书以用友ERP沙盘为基础，按ERP沙盘演练的实际教
学流程，为经济与管理类学生开展跨专业综合实训设计了一套完整的教学组织方案和教学内容。
本书共分6章，包括ERP沙盘模拟概况、ERP沙盘模拟与企业主要经营管理过程、ERP沙盘模拟中的角
色职责和公司运营规则、ERP沙盘模拟起始状态和预演练、ERP沙盘模拟策略、ERP沙盘模拟业务运营
记录。
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