
第一图书网, tushu007.com
<<现代市场营销学教程>>

图书基本信息

书名：<<现代市场营销学教程>>

13位ISBN编号：9787302099512

10位ISBN编号：7302099510

出版时间：2005-1-1

出版时间：清华大学出版社

作者：唐德才

页数：306

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<现代市场营销学教程>>

内容概要

作者在传统营销理论架构的基础上融入营销研究和实战的新成果，使学生在掌握市场营销基本原理和
方法的同时也能把握市场营销学发展的趋势，从而培养学生解决和分析市场营销实际问题的能力。
本书理论联系实际，介绍理论的同时注重案例分析，内容富有启发性，易于教学。
    本书适用于高等院校管理类专业本科生、研究生、MBA学生及其他对此感兴趣的读者。
    另外，本书免费提供Powerpoint幻灯片讲义。
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作者简介

唐德才，东南大学经济管理学院事教授，管理科学与工程专业博士。
从事市场营销的研究十多年，与人合著《营销管理》、《管理策划与沟通》等5部教材。
曾为多家企业或单位做过营销策划，主研或参研多项省部级科研项目。
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编辑推荐

　　体系，新颖，营销研究，实践，新成果，现代市场营销理论和实践，最新动态，引例和巩固性案
例，富有启发性。
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