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内容概要

“国际贸易实务”是一门专门研究国际间商品交易程序的一门学科，也是国际经济贸易专业的一门专
业基础课。
本教材涉及国际贸易理论与政策、国际贸易惯例与法规、国际间商品交易程序、交易洽商签订合同中
的主要交易条件以及进出口合同的履行等，是一本实际操作性很强的介绍有关进出口业务基本常识和
习惯做法的专业课教材。
为了使学生能够熟练地掌握专业基础知识和进出口业务技能，本书还专门提供了电子光盘，将主要教
学内容进行系统地讲解，并通过习题练习和案例分析的方法，帮助学生消化理解重要的知识点和技术
操作上的难点，以便进一步提高学生的实际动手能力。
    本书不仅可以作为本科院校国际经济贸易专业的主要教材，同时也可作为夜大专科、本科和培训班
的主要教材。
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章节摘录

　　第一篇 导论　　第一章　国际贸易实务概述　　学习本章的目的有两点。
其一，对国际贸易实务课程的学习内容有一个初步的认识。
认识国际贸易实务有其特定的交易技术要求和相关国际贸易惯例和法律规定。
其二，了解中国对外贸易进出口的特点，了解中国现行对外贸易进出口业务的特点以及中国加入WTO
以后国家管理进出口业务的变化。
通过本章的学习，可以对国际贸易实务的总体概念和中国的宏观外贸环境有一个初步的认识，进而为
以后的学习打下良好的基础。
　　第一节 国际贸易与国内贸易的区别　　国际贸易是位于两个不同国家的厂商之间的交易活动，具
有线长、面广、环节多、难度大、变化快的特点，要求从业人员具备外贸交易程序、国际结算、国际
运输和保险、技术标准、商品检验和商业法律等多方面的专业知识。
为了更深入地了解国际贸易活动的特点，我们可以运用比较分析的方法，从熟悉的国内贸易活动出发
来对比二者的不同之处。
从本质上说，国际贸易只是国内贸易在空间上超越国界的一种延伸，但这种延伸由于涉及不同的国家
，既需要按照一定的国际贸易惯例和法规，也需要考虑贸易对象国家的相关贸易法规和习惯做法，从
而增加了国际贸易活动的难度、复杂性和风险。
具体来说，国际贸易与国内贸易的区别主要体现在以下几个方面。
　　一、国际贸易相对国内贸易交易的难度更大　　国际贸易中双方达成交易的难度比国内贸易大，
主要是因为分属两个不同主权国家的交易对象，从事业务经营所处的市场环境、交易过程、贸易限制
等原因所致。
主要表现在以下几个方面。
　　1.国际贸易比国内贸易进行市场调研的困难多　　对于买方或卖方来说，在选定交易客户之前一
般要先对市场行情进行调查和分析。
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