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内容概要

本书共分10章，以进出口业务流程为主线，强化国际贸易操作的实战性。
内容包括：国际贸易入门，出口报价核算与发盘操作，出口还价核算与还盘操作，接受与出口合同签
订操作，催证、审证与改证操作，签订购货合同与备货操作，货物运输与保险操作，货物报检与报关
操作，单据制审与收汇核销操作和进口贸易操作十大环节，并以实战引例贯穿其中。
    不同于一般的国际贸易实务和操作教材，本书在编写中特别强调业务的实战操作，突出外贸企业业
务流程中遇到的现实问题、操作要点及解决方法与技巧，强化实际动手能力的训练和培养。
每章都设有操作引例，操作原理及步骤，操作实例和操作技巧。
每章都附有操作练习，参考答案列于书末。
    本书内容新颖，体系完整，实用性强，便于自学。
既可作为各类大专院校经管及相关专业本科教材，也可作为国际贸易从业人员的重要参考书。
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货物运输操作原理及步骤    二、货物运输保险操作原理及步骤  第二节  货物运输与保险操作    一、委
托订舱的操作实例    二、出口投保的操作实例  第三节  操作技巧    一、业务流程指南    二、出口托运操
作和货运保险操作中的注意事项    三、海洋货物运输和保险的风险防范  操作练习第八章  货物报检与
报关操作  第一节  操作原理及步骤    一、出口货物报检程序    二、出口货物报关程序  第二节  货物报检
与报关操作实例    一、货物报检的操作实例    二、货物报关的操作实例  第三节  操作技巧    一、业务流
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四、出口收汇核销操作    五、出口退税操作  第二节  单据制审与收汇核销、退税操作实例    一、出口
制单操作实例    二、出口审单、交单和收汇实例    三、出口收汇核销和退税实例  第三节  操作技巧    一
、《UCP600》中有关单据审核的原则    二、《UCP600》中对单据的审核要求  操作练习第十章  进口
贸易操作  第一节  操作原理及步骤    一、进口调研    二、办理进口批件    三、进口价格核算    四、进口
交易磋商    五、进口合同的签订    六、进口开证操作    七、进口货物运输与保险操作    八、进口对外付
款操作    九、报关、报检与交接货物操作    十、进口付汇核销操作    十一、进口争议与索赔操作  第二
节  进口贸易操作实例  第三节  操作技巧  操作练习附录  《跟单信用证统一惯例》参考答案
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章节摘录

　　第一章 国际贸易入门　　第三节 操作技巧　　一、外贸业务员如何选择出口商品　　第一，建
议外贸业务员选择自己在社会资源上有比较优势的产品作为出口产品。
考虑自己的家人、朋友等社会关系中是否有从事某些产品的生产和贸易工作的。
若有，则可选择从这些产品入手开展出口。
这样，业务员可以通过社会关系较为容易地了解到相关产品的知识和信息，也能较方便地保证货源，
为顺利开展出口工作提供有力的保障。
　　第二，选择在本国或本地区具有比较优势的产品，以便在出口时能以较低的成本收购该产品，减
少运费、保险费等其他费用，增加产品的竞争力。
不宜选择比较劣势的产品，特别是从国外进口原材料的产品。
　　第三，’一般情况下应该选择易耗品作为出口商品，而不宜选择耐用品作为出口商品。
因为易耗品寿命短，使用周期短，需求量大，其潜在出口贸易量大；而耐用品则相反，使用寿命长，
使用周期长，需求量较小，其潜在出口贸易量就小。
　　第四，选择远洋产品。
即指选择销往离我国较远的特定消费国家或地区的产品，如与非洲、南美洲等国家或地区进行特定贸
易的产品。
进口国离我国越远，对我国产品的价格和原材料等相关情况的了解就越难，了解的信息就越少，即交
易双方之间信息不对称程度越大，从而我方与其谈判时越有利、利润就越多。
而近洋产品则相反。
　　外贸企业如何办理出国展　　二、办理出国展的程序如下。
　　（1）咨询。
拟参加国外展览会的企业可向出国展览服务部门（以下简称“服务部门”）咨询出展信息，索取出展
计划和详细资料。
　　（2）报名。
企业选定参加的目标展览会之后，向服务部门索取《参展申请表》，填写并签字盖章后提交。
　　（3）确认。
收到《参展申请表》后，经服务部门上报展会主办方审核确认后，即传《参展确认函》。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实战操作教程>>

编辑推荐

　　强调业务的操作，突出外贸业务流程中遇到的现实问题，并提供操作要点和解决方法，强化实际
动手能力的训练。
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