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前言

中国加入WTO，与世界的经济贸易联系更加密切，使得中国与世界其他国家的合作具有了更加广阔的
前景。
因此，培养既具有国际贸易专业知识又精通外语的复合型人才是目前高等教育的首要任务。
正是在这样的时代大背景下，我们于2005年着手编写了《新编国际贸易实务》一书（中文版，清华大
学出版社2006年8月第1版，2009年5月第2版），其目的就是帮助广大经贸类专业的学生掌握专业知识
和具体的商务贸易规程。
随着全球经济一体化程度的加深，一方面我国将需要更多的外贸人才，另一方面对国际贸易专业的学
生将提出更高标准，要求其在熟悉掌握专业知识的基础上，能够使用英语进行业务磋商，利用网络营
销开展全球贸易并且熟知国际贸易相关条款和惯例。
可见，对于国际贸易专业的学生来说，提高自身的综合业务素质是目前最为迫切的任务。
正是基于此目的，我们在对《新编国际贸易实务》中文版进行修订的同时，编写了这本与中文版《新
编国际贸易实务》相对应的英文版教材，旨在从根本上提高国际贸易实务的双语教学水平。
本书以进出口贸易的主要业务环节为主线，系统地介绍了各个环节的操作规程和国际惯例，书中的英
文材料大多选自国外原汁原味的英语专业资料，不仅句式地道，而且力求做到英语知识与专业知识相
结合，克服了国内教材重语言形式轻语言运用能力的弊端。
本书每一章节的编写都注重材料翔实全面，语言难易适中，专业性强的特点，同时结合国际贸易的变
化和发展趋势，根据一些贸易规则的修订作了适当的调整。
本书的读者对象主要为具有较好英语基础的经贸类专业和英语专业二、三年级的学生，以及有志从事
国际贸易工作的其他人士。
另外，为了方便广大读者的使用以及与中文版《新编国际贸易实务》相对应，我们将每章课后练习单
独成册，并随本教材一起赠送给读者，可作为课外作业本使用。
读者可以在清华大学出版社网站（http：／／www.tup.com.cn）下载练习的答案。
本书由张雪莹、华欣担任主编，具体分工为：张雪莹负责全文的校对和课后练习，并编写绪论及第二
、三、四章；华欣负责总体框架设计并编写第一、六章；朱蕾编写第五、七、九章；于丽艳编写第十
、十二、十三章；王胤编写第十一章；孙虹编写第八章。
在编写过程中，我们得到了天津科技大学经济管理学院领导和老师们的大力支持与热心帮助，在此一
并表示感谢。
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内容概要

本书是与中文版《新编国际贸易实务》相对应的英文版教材，以进出口贸易的主要业务环节为主线，
系统地介绍了进出口贸易各个环节的操作规程和国际惯例。
内容翔实全面，语言难易适中，专业性强，反映了国际贸易的最新变化和发展趋势。
全书共分13章，论述国际货物贸易的特点，商品的品名、品质、数量和包装，国际贸易术语，国际贸
易货物运输，国际货物运输保险，国际贸易支付工具，商业信用证，其他支付方式，进出口商品和价
格与核算，报关实务与商品检验，进出口交易过程，商业信用证及其中据审核，国际贸易方式，索赔
、不可抗力和仲裁等内容。
本书配套提供练习册，并为教师提供教学课件和练习答案。
　　本书的读者对象主要为高等院校具有较好英语基础的经贸类专业和英语专业二、三年级的学生，
以及有志从事国际贸易工作的其他人士。
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章节摘录

插图：1. The Brief Introduction to International TradeTrading is one of the most basic activities of mankind. It
has existed in every society, every part of the world, and in fact every day since the caveman came into being.
International trade is a business which involves the crossing of national borders. It not only includes international
trade and foreign manufacturing, but also encompasses the growing services industry in areas such as
transportation, tourism, banking, advertising, construction, retailing, wholesaling and mass communications. It
includes all business transactions that involve two or more countries. Such business relationship may be private or
governmental. In the case of private firms the transactions are for profit. Government-sponsored activities in
international business may or may not have a profit orientation.In order to pursue any of these objectives, a
company must establish international operational forms, some of which may be quite different from those used
domestically. The choice of forms is influenced not only by the objective being pursued, but also by the
environments in which the forms must operate. These environmental conditions also affect the means of carrying
out business functions such as marketing. At the same time, the company operating internationally will affect to a
lesser degree, the environment in which it is operating.2. The Characteristics of Merchandise Import & ExportThe
fundamental characteristic that makes international trade different from domestic trade is that international trade
involves activities that take place across national borders. Special problems may be arisen in international trades
that are not normally involved when trading at home.
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编辑推荐

《新编国际贸易实务(英文版)》特色：中英文教材配套，互相对照；体现国际贸易实务的最新发展；
形式新颖，结构安排独具特色；理论性与实用性并重，以读者为中心，符合学习规律；提供丰富的辅
助资源，方便教学与自学。
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