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前言

随着互联网的发展，网络已经深入社会生活的各个方面，给人们的生产、生活带来了巨大的影响。
人们的消费观念也在不断转变，国内电子商务进入了一个快速发展的阶段，已经成为国民经济发展中
的亮点之一。
在各种类型的购物网站中，提供网上开店服务的C2C、B2C网站不仅逐渐得到了网民的认可，而且以
低成本、低启动资金和快捷的交易方式等优势，受到了创业者的青睐，越来越多的网民加入网上开店
的队伍。
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内容概要

网络购物的兴旺带动了网上开店的热潮，越来越多的人加入网上开店的行列，网上开店已经成为当今
社会流行的趋势。
    本书根据网上开店的整体流程，全面分析网店开设、经营和发展过程中的营销秘密，详细介绍网店
内外、平台上下、免费付费等各式实用网店营销秘籍，包括营销前的准备、货源营销、店铺装修营销
、商品美化营销、商品描述营销、商品展示营销、价格营销、服务营销、客户营销和品牌营销，还介
绍了各种网络营销方法和网店营销工具等全方位知识。
    本书适合想在网上开店创业的人士，也可以作为高校或培训机构电子商务相关专业的实践参考用书
。
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传播营销    二、适当参加收费营销活动      （一）选用平台特色营销功能      （二）适当做网络广告      
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：各大银行网上银行的开通方法和支付限额    附录：中国各地土特产名录
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章节摘录

插图：在寻找货源时，一定要警惕一些不良供货商的陷阱和骗局，尤其是通过网络进货的新手卖家必
须加倍注意。
一般可以从以下几个方面来提防各种骗局和陷阱。
1.注意供货商提供的地址网上以公司形式存在的供货商居多，而公司都会有一个固定的地址。
可以通过各种搜索引擎搜索一下该公司的相关信息，仔细查看是否有漏洞。
仔细核对该公司实际地址是否和供货商提供的公司地址相符。
2.注意实体公司名称各地一般都有很多的网络黄页，找到供货商的公司名称进行核实，看看该公司是
否存在，并查看公司的相关简介。
查看该公司生产的产品是否和自己进货的商品类型相符。
另外，可以去各地的工商部门官方网页查询或电话咨询该公司的相关营业执照，确认这个公司确实注
册存在，而不是一个空壳公司。
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编辑推荐

无论你是在哪一个网络平台开始自己的创业梦想，专业的营销策略必定会在网络销售中助你一臂之力
。
《网上开店大赢家:网店营销秘籍》分析了当前四大网店平台和热卖商品，总结出九大网店营销秘籍，
助你实现网店赢利。
为方便阅读，《网上开店大赢家:网店营销秘籍》设置了“技巧点拨”、“网店学堂”、“温馨提示”
和“皇冠支招”四个特色栏目，让你对各章节的要点有进一步的理解。
《网上开店大赢家:网店营销秘籍》通过开店的整个流程，整理出一系列网店营销厂段。
助你提高网店的经营技巧，打造属于自己的品牌店铺，并为店铺创造更大的升值空间。
九大营销秘籍让你的网店在网络商海中创造出属于自己的销售战略。
如想在网上开店，同时欲求提高店铺的知名度及销售额，《网上开店大赢家:网店营销秘籍》将是你的
最佳选择。
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