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内容概要

　　本书内容包括创业酝酿阶段、体验阶段、筹划阶段、准备阶段和开业初期的工作以及创业者的财
务管理、必备的推销能力和营销知识等内容。
将学生创业分为这五个阶段是本教材理论上的创新，可以满足职业院校学生毕业后创业的基本理论需
要。
本书的内容以实用为主，不仅针对性和可操作性较强，而且理念先进。

 本书适合作为职业院校创业指导的公共课教材，也可作为普通读者自主创业的自学读物。
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