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内容概要

《保险营销》针对中等职业学校学生的特点，通过让学生完成各个销售任务，不断熟悉保险产品的销
售流程，掌握保险产品的销售技巧，使学生符合保险产品销售岗位的需求；同时，培养学生可持续发
展的能力，提升学生的职业素养和职业道德。
全书共四个单元，具体内容包括：个人代理保险营销、电话保险营销、银行代理保险营销和其他保险
营销。

《保险营销》既可作为中等职业学校保险事务及相关专业的首选教材，也可作为保险企业相关工作人
员在岗继续教育的培训教材。
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书籍目录

单元1 个人代理保险营销
 项目1 个人代理人身保险
 任务1-1 个人代理健康保险
 任务1-2 个人代理人寿保险
 任务1-3 个人代理意外伤害保险
 项目2 个人代理财产保险
 任务 个人代理家庭财产保险
单元2 电话保险营销
 项目3 电话营销财产保险
 任务 电话营销车险
 项目4 电话营销人身保险
 任务 电话营销健康医疗保险
单元3 银行代理保险营销
 项目5 银行代理投资类保险
 任务5-1 代理分红型保险
 任务5-2 代理万能型保险
单元4 其他保险营销
 项目6 网络营销人身保险
 任务 网络营销意外伤害保险
 项目7 短信营销人身保险
 任务 短信营销人寿保险
 参考文献与网站
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编辑推荐

　　《保险营销》根据中等职业学校的教学特点和培养目标，结合当前金融体制改革的新思路、新举
措和发展趋势，针对市场对金融保险岗位用人的实际需求，组织多年从事金融课程教学的中职教师与
具有丰富实践经验的保险行业专家共同编写。
编者经过对保险实际工作的考察，从保险行业发展的角度，按照保险营销渠道设置单元，每一单元又
是一个完整的工作流程，且包含了一些营销的方法和技巧，以提高读者的阅读兴趣。
同时，读者可以根据自己的工作岗位需要，分模块学习，以尽快适应不同保险销售岗位的工作要求。
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