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内容概要

　　《普通高校“十二五”规划教材·工商管理系列：市场营销学》按照高职高专与应用型本科人才
培养模式的要求，将市场营销理论以项目和工作任务的方式进行设计编写，突出培养学生的市场营销
技能，使学生工作能力具备可持续发展性。
　　《普通高校“十二五”规划教材·工商管理系列：市场营销学》包括11个项目，每个项目都以任
务驱动的方式完成，11个项目包括认识市场营销学、企业营销战略、市场营销管理、市场营销环境调
研与预测、市场购买行为分析、目标市场策略分析、产品策略及其应用、渠道策略及其应用、价格策
略及应用、促销策略及应用和整合营销等。
全书均以任务引入、知识链接的形式进行编写，其中穿插阅读材料等内容，每个项目后均有项目小结
、思考与练习、案例分析和实训等，重点培养学生的思考、策划、执行能力，提高学生对实际工作技
能的掌握。
　　《普通高校“十二五”规划教材·工商管理系列：市场营销学》适合作为高职高专与应用型本科
院校经济管理类相关专业学生的教材，也可作为企业营销人员和管理人员的学习培训教材。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<市场营销学>>

书籍目录

项目一 认识市场营销学任务一 了解市场营销学的概念知识任务引入三个业务员寻找市场知识链接任
务二 了解市场营销学的产生和发展任务引入宝洁公司和一次性尿布知识链接任务三 了解市场营销观
念的几个阶段任务引入老牌子遇到新问题知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]知识链接任
务二 了解企业营销战略体系任务引入移动通信市场竞争战略思考知识链接任务三 了解企业营销战略
规划任务引入格兰仕的战略演变知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]项目三 市场营销管
理任务一 了解市场营销管理任务引入市场营销计划书知识链接任务二 掌握现代市场营销管理控制任
务引入直接控制终端的好处知识链接任务三 熟悉市场营销组织的特点及演变任务引入市场营销部的组
织结构知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]项目四 市场营销环境调研与预测任务一 了解
市场营销环境任务引入奇瑞的市场营销环境分析知识链接任务二 市场营销环境调研与预测任务引入kfc
的跟进选址策略知识链接任务三 营销环境分析与企业对策任务引入海尔的swot分析知识链接[项目小
结][思考与练习]案例分析[实训]项目五 市场购买行为分析任务一 消费者市场购买行为分析任务引入手
机制造商知识链接任务二 生产者市场购买行为分析任务引入同仁堂的采购法知识链接任务三 中间商
市场、非营利组织、政府市场购买行为分析任务引入为什么会在中间商市场推销失败知识链接[项目小
结][思考与练习]案例分析[实训]项目六 目标市场策略分析任务一 了解市场细分任务引入麦当劳瞄准细
分市场需求知识链接任务二 日标市场选择任务引入海尔的目标市场策略知识链接任务三 目标市场定
位策略任务引入王老吉的市场定位知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]项目七 产品策略
及其应用任务一 了解产品与产品组合任务引入上海“冠生园”的品牌之争知识链接任务二 了解产品
生命周期策略任务引入产品策略差异与企业兴衰知识链接任务三 了解新产品开发策略任务引入日
本canon公司对喷墨打印机的开发知识链接任务四 了解品牌与包装策略任务引入从“今日”到“乐百
氏”知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]目八 渠道策略及其应用任务一 理解分销渠道任
务引入渠道为王——家电连锁业的国美时代知识链接任务二 掌握分销策略任务引入中石化的销售渠道
知识链接任务三 了解分销系统与渠道管理任务引入春兰公司如何维系经销商知识链接[项目小结][思考
与练习]案例分析[实训]项目九 价格策略及应用任务一 理解产品定价任务引入画布的故事知识链接任
务二 制定产品价格任务引入别克凯越excelle轿车的价格策略知识链接任务三 了解价格调整策略任务引
入低价不好销，高价反抢手知识链接[项目小结][思考与练习]案例分析[实训]项目十 促销策略及应用
任务一了解促销与促销组合任务引入伊利集团开发市场的促销策略知识链接任务二 了解广告策略的内
容任务引入一次失败的广告策划——某明星所做的盖中盖广售知识链接任务三 了解人员推销的内容任
务引入雅芳公司的访问推销法知识链接任务四 了解营业推广的内容任务引入宝洁的营业推广策略知识
链接任务五 了解公共关系的内容任务引入康师傅水源门危机知识链接[项目小结][思考与练习]案例分
析[实训]项目十一 整合营销任务一 了解整合营销任务引入蒙牛酸酸乳：整合营销“超女”商业价值知
识链接任务二 掌握整合营销策划与执行任务引入dhc的整合营销知识链接[项目小结][思考与练习]案例
分析[实训]参考文献
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