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内容概要

《市场营销原理与实训》国家级精品课程的配套教材。
内容包括：营销观念与理论的运用能力、市场环境分析与营销调研能力、消费者购买行为的分析能力
、STP策略的运用能力、产品策略的运用能力、定价策略的运用能力、分销渠道策略的运用能力、促
销策略的运用能力(一、二)、市场营销综合学习成果展示10个项目。
教材的主要特色：
第一，“教学做”一体化，构建了理论教学和实训教学相结合的教学体系。

第二，以营销职业活动为基础，以营销职业能力为中心，以工作过程为导向，将教学内容设计为模块
项目结构。

第三，“以就业为导向”，突出营销职业能力的培养，教学内容具有较强的实用性和实战性。

第四，丰富多样的教学资源。

《市场营销原理与实训》体例新颖，内容翔实，情景生动，不仅适用于高职高专的教学需要，也可作
为中等职业教学用书以及企业单位市场营销人才的培训用书。
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模块二 市场营销策略
　项目四 STP策略的运用能力
　 学习目标
　 案例导人
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　 一、评价分析训练
　 二、混合选择训练
　 三、案例分析训练
　 四、情景模拟演练
　 五、实习实训操练
　 项目小结
　项目五 产品策略的运用能力
　 学习目标
　 案例导入
　 理论教学
　 一、产品组合策略的运用能力
　 二、生命周期策略的运用能力
　 三、新产品开发策略的运用能力
　 四、品牌策略的运用能力
　 五、包装策略的运用能力
　 实训教学
　 一、评价分析训练
　 二、混合选择训练
　 三、案例分析训练
　 四、情景模拟演练
　 五、实习实训操练
　 项目小结
　 案例分析范例
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　 学习目标
　 案例导入
　 理论教学
　 一、影响产品定价的因素
　 二、确定价格目标的能力
　 三、定价方法的运用能力
　 四、定价策略的运用能力
　 实训教学
　 一、评价分析训练
　 二、混合选择训练
　 三、案例分析训练
　 四、情景模拟演练
　 五、实习实训操练
　 项目小结
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　 实训报告范例
　项目七 分销渠道策略的运用能力
　 学习目标
　 案例导入
　 理论教学
　 一、分销渠道的选择能力
　 二、分销渠道的管理能力
　 实训教学
　 一、评价分析训练
　 二、混合选择训练
　 三、案例分析训练
　 四、情景模拟演练
　 五、实习实训操练
　 项目小结
　 案例分析范例
　项目八 促销策略的运用能力(一)
　 学习目标
　 案例导入
　 理论教学
　 一、促销基本策略的运用能力
　 二、营业推广策略的运用能力
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　 一、评价分析训练
　 二、混合选择训练
　 三、案例分析训练
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　 五、实习实训操练
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　项目九　促销策略的运用能力(二)
　 学习目标
　 案例导入
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　 五、商品推销实践
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模块三 市场营销综合学习成果展示
　项目十　市场营销综合学习成果展示
　 学习目标
　 实训教学
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　 一、市场营销综合实训与学习成果展示活动安排
　 二、现场模拟演示与学习成果展示活动安排
　 实训报告范例
　 演示脚本范例
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