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内容概要

《国际经济与贸易精品教材:国际结算(双语教材)》以国际商会的惯例或出版物为基础，全面系统地介
绍了与国际结算相关的单据、票据、融资、主要结算方法（如汇款、托收、信用证），其他结算方法
（保函、保理、福费廷等）以及贸易术语等内容。
不仅概括性地介绍了当前国际结算比较前沿的理论，还引入了一些前沿性的实务操作案例。
特别是对在信息技术的支持下出现的电子支付工具、电子单证等都进行了阐述。
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章节摘录

版权页：   插图：   3.2.4 汇票的平中类 1.国际汇票和国内汇票 按照三个当事人居住地不同进行分类，
可分为国际汇票和国内汇票。
当汇票出票人、付款人、收款人的居住地中有两个在不同国家，汇票在两个国家流通时，被称为国际
汇票或外国汇票。
国际结算使用的汇票多为国际汇票。
当汇票出票人、付款人、收款人的居住地在同一个国家，汇票仅在一个国家内流通时，被称为国内汇
票。
 2.即期汇票和远期汇票 按照汇票的付款期限长短，可分为即期汇票和远期汇票。
即期汇票是指见票即行付款的汇票，所以也称为见票即付汇票或即期付款汇票。
远期汇票是指必须到约定日期方可请求付款的汇票，即定期付款汇票。
 3.商业汇票和银行汇票 按照付款人和出票人的不同，可分为商业汇票和银行汇票。
当汇票出票人、付款人均是企业或公司时，被称为商业汇票。
当汇票出票人、付款人均是银行时，被称为银行汇票。
 4.银行承兑汇票和商业承兑汇票 按照票据的信用基础，可分为银行承兑汇票和商业承兑汇票。
银行承兑汇票是指汇票上的付款人是银行，由银行承兑的远期汇票。
商业承兑汇票是建立在商业信用基础之上的，由工商企业或个人承兑的远期汇票，其出票人也是工商
企业或个人。
例如，出口企业出票、进口企业承兑。
所以商业承兑汇票也是商业汇票的一种。
 5.光票和跟单汇票 按照汇票是否跟随单据，可分为光票和跟单汇票。
当汇票不附带单据时，称为光票。
当汇票附带单据时，称为跟单汇票。
国际贸易结算中的单据一般有提单、商业发票、领事发票、保险单、包装单、重量单、公证行报告、
产地证明、卫生证明书等。
具体附带哪些单据，根据进口商委托往来银行对出口商的商业信用状况所规定的条件而定。
由于跟单汇票体现了钱款与单据对流的原则，对进出口双方提供了一定的安全保障。
 3.2.5 票据行为 1.出票（Issue） 发出汇票包括两个动作：一个是写成汇票并在汇票上签字，另一个是将
汇票交给收款人，这样就创设了汇票的债权，使收款人持有汇票就拥有债权。
交付是指实际的或推定的所有权从一个人转移至另一个人的行为。
汇票的出票、背书、承兑的票据行为在交付前都是不生效的和可以撤销的，只有将汇票交付给他人后
，出票、背书、承兑行为才开始生效，并且都是不可撤销的。
 开出汇票时，出票人签名于上，就要对汇票付款承担责任，而付款人对于汇票并不承担责任。
因为汇票不是“领款单”，汇票是由出票人担保的“信用货币”，收款人的债权完全依赖于出票人的
信用。
 2.背书（Endorsement） 背书是指汇票背面的签字。
只有持票人，即收款人或背书人才有权背书汇票。
持票人要把票据权利转让给别人，必须在票据背面签字并经交付，汇票权利即由背书人转移至被背书
人。
背书包括两个动作：一个是在汇票背面签字，另一个是交付给被背书人，只有经过交付，才算完成背
书行为，使其背书有效和不可撤销。
背书有以下几种类型。
 （1）特别背书（Special endorsement） 特别背书又称记名背书，需要记载“支付给被背书人名称的指
定人”，并经背书人签字，被背书人可用背书和交付方法继续转让汇票。
 已作空白背书的汇票，任何持票人可将空白背书转变为记名背书。
只要在背书人名称签字上面写明“支付给×××（持票人自己的名称或第三者的名称）的指定人”即

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<国际经济与贸易精品教材>>

可。
 （2）空白背书（Blank endorsement） 空白背书又称不记名背书，即不记载被背书人名称，只有背书人
的签字。
当汇票空白背书后，交付转让给一个不记名的受让人，他与来人抬头汇票的来人相同，可以不需背书
，仅凭交付再行转让，因为他没在汇票背面签字，对汇票就不承担责任。
 （3）限制性背书（Restrictive endorsement） 限制性背书是指“支付给被背书人”的指示带有限制性词
语的背书。
限制性背书汇票，禁止被背书人把汇票再行流通或转让，他只能凭票取款。
 （4）有条件背书（Conditional endorsement） 有条件背书是指“支付给被背书人”的指示是带有条件
的背书。
开出汇票必须是无条件的支付命令，作成背书可以带有条件。
附带条件仅对背书人和被背书人有着约束作用，它与付款人、出票人无关。
当汇票给付款人提示要求付款时，付款人不管条件是否履行，可以照常付款给持票人，汇票即被解除
责任。
带有条件背书实际是指背书行为中的交付，只有在条件完成时方可把汇票交给被背书人。
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编辑推荐

《国际经济与贸易精品教材:国际结算(双语教材)》的初衷是为本科生提供一个全面、系统介绍国际结
算理论和实务知识的双语教材。
《国际经济与贸易精品教材:国际结算(双语教材)》不仅介绍了基本概念和基本理论，还包含具体实务
操作流程和风险防范。
运用大量实际案例解释原理，并对相关术语进行解释和分析，强调具体操作过程中相应的英语表达。
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