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前言

　　随着改革的深入、经济的发展以及社会竞争的日趋激烈，各行各业需要的劳动者和经营管理者不
仅数量日益增多，而且质量也日益提高。
这种有利的社会因素既为职业教育带来了良好的发展机遇，同时也对职业教育提出了新的挑战。
　　在这样的社会形势下，中职学校应该培养灵活应变、全面发展的学生。
社会上不少用人单位现在已将良好的口语表达能力作为招聘和选拔人才的重要标准之一。
如今，良好的口语表达能力已成为推销自己的重要手段，对人的社会地位、经济地位有着直接的影响
。
.　　在丰富多彩的社会生活中，人们要交流，要沟通，要宣传，要说服，总是离不开演讲和口才，大
到一次会议的讲话，一项工程典礼的致辞，一种立场观点的辩论与阐述，小到一场就职演说，一种个
人理想的表白，一番振奋人心的鼓舞与激励，都要将演讲口才的艺术推到前台，展示给大众。
不善言谈的人是难以让人了解其价值的，中国古代“一言可以兴邦，一言可以丧邦”，“一人之辩，
重于九鼎之宝；三寸之舌，强于百万之师”的说法，充分道出了演讲与口才的重要性。
因此，我国已把训练学生当众演讲的能力当做实施素质教育的一条有效途径。
中职教育是职前教育，以培养学生的社会适应性为目的，主要为社会培养实用性人才，重在基础性、
工具性、实用性，因此对中职教育来说，重视对学生的口语交际能力的培养，使学生在学习和生活中
学会用口语全面地、准确地、简明地表达自己的思想感情，让别人认识自己，了解自己，接受自己，
是教育过程中不可缺少的一项重要内容。
　　《演讲与口才》是中等职业教育各专业通用的一门基础技能训练课。
它从职业教育的培养目标出发，重在培养学生的实用口语表达能力，以适应将来工作、生活的实践需
要，是一门可以提高中职生综合职业素质的实用能力训练课程。
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内容概要

　　中等职业教育各专业通用的一门基础技能训练课。
它从职业教育的培养目标出发，重在培养学生的实用口语表达能力，以适应将来工作、生活的实践需
要，是一门可以提高中职生综合职业素质的实用能力训练课程。
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章节摘录

　　第二节 演讲的分类　　科学的发展带来演讲分类的多样化。
演讲按功能划分，有说明性演讲、说服性演讲、娱乐性演讲、激励性演讲等；从形式上又可分为命题
演讲、即兴演讲、论辩演讲等；按内容划分又有政治演讲、生活演讲、学术演讲、法庭演讲、宗教演
讲等。
　　一、按功能划分　　（一）说明性演讲　　说明性演讲是一种以传达信息、阐明事理为主要功能
的演讲，它的目的在于使人知道、明白，而不是鼓励、激发。
我国著名美学家、教育家朱光潜先生1946年10月27日在北京建国东堂所作的演讲《谈作文》，就是说
明性演讲的典范。
在这个演讲中，演讲者的立足点不是鼓励人们去作某种文章，也不是抨击某人的文章，而是向听众介
绍作文的知识，让听众了解作文的常识。
演讲者从作文前的准备谈开，谈到了文章的体裁，写作的方以法及如何构思、选材等，使听众明白了
作文应从几方面入手，应注意哪些事项。
　　说明性演讲的特点是知识性强，语言正确，它要求演讲者掌握最基本的演讲技巧，对昕谈的事情
成竹在胸，相关的知识丰富，准确无误。
　　说明性演讲是演讲的一种最基本的类型，也是学习其他演讲的基础。
演讲要想有说服I生、激发性、激励性，首先就要具有说明性。
因此，要实现演讲的其他目的，必须掌握说明性演讲的技巧和方法。
　　（二）说服性演讲说服性演讲就是指你的演讲达到了使人信赖、相信的目的。
说服性演讲是从说明性演讲发展而来的，这种演讲的功能不仅仅在于让听众明白、知晓你所要传达的
信息，而且要使听众相信、信赖并接受你所传达的信息，改变或影响他们已有的观念和信念。
　　说服性是介于“说明性”与“激发性”、“激励性”之间的一个中间环节。
只有知道了，明白了，才能产生信任感；只有让人信任，才能打动人、激发人、感染人，才能使人欲
行，欲动。
说服性演讲重在说服，所以观点一定要正确、独到，论据一定要翔实、确凿，论证一定要合理、严密
，语言一定要准确无误。
只有做到这些，才能使听众心悦诚服，信任你昕讲的道理，为“激发性”、“激励性”打下坚实的基
础。
另外，说服性演讲事先一定要做充分的准备，才能够把听众一步步引入事先设计好的情境，达到让人
信赖的目的，没有准备的说服是很难奏效的。
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