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内容概要

　　“首都职工素质教育工程”是由北京市总工会、北京市教育委员会、北京市人事局、北京市劳动
和社会保障局、中央广播电视大学和北京广播电视大学共同组织实施的职工教育培训工程。
“首都职工素质教育工程”的实施旨在落实北京市关于创建“学习型组织”、争做“知识型职工”的
号召，加速首都职工的知识化进程。
通过通用管理能力等系列培训，积极倡导职工的终身学习理念，努力提高职工的学习能力、实践能力
和创新能力，在职工队伍中营造尊重劳动、尊重知识、尊重人才、尊重创造的社会环境，形成全员学
习、团队学习和工作学习化的氛围与机制，努力建设各类学习型组织，为职工创造更多的学习机会和
成才机会。
同时，通过帮助广大职工学习和掌握现代化科学知识和高新技术，维护企业和职工的合法权益。
　　中央广播电视大学是一所面向全国开展远程教育的开放性大学，构建终身教育的学习支持服务平
台是其发展的方向和目标。
通过实施“首都职工素质教育工程”和为社会各界的学习需求服务，在培养目标、专业设置、课程设
置和课程资源建设等方面不断探索改革和创新，促进非学历教育的培训和学历教育的沟通，以便更好
地适应社会发展的需要。
本套系列教材的编制与出版就是这方面的重要内容。
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