
第一图书网, tushu007.com
<<喜羊羊财商日记>>

图书基本信息

书名：<<喜羊羊财商日记>>

13位ISBN编号：9787304047610

10位ISBN编号：7304047615

出版时间：2010-1

出版时间：中央电大

作者：兰东辉

页数：219

字数：180000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<喜羊羊财商日记>>

前言

这是个阅读的时代，是摒弃了应试教育，素质教育之风长盛不衰的时代。
前不久，《儿童青少年分级阅读水平评价标准》诞生了，指出了阅读主体的差异性、评价标准多样化
、鼓励为主、理解为要四大原则，并对每一学段做了量的规定。
与此同时。
“感·知·行”系列丛书悄悄地降生了。
这不是偶然，也不是巧合，是所有出版人的心在朝着同一个方向想，劲儿朝着同一个方向使，使青少
年在阅读中享受无尽的快乐。
分级阅读标准的出台，为青少年阅读指明了方向。
什么是儿童分级阅读呢？
就如同各个不同年龄段的孩子需要补充不同营养一样。
儿童分级阅读，就是根据儿童的认知发展水平，为他们提供适宜的阅读材料，让他们拥有均衡的精神
营养。
现实中，读书之法甚多，不外乎读，感，悟。
我们的青少年，读完书，感悟之后呢？
不是想想就结束完事，而应该是行动的开始。
先把感悟变成自己的思想，然后用来指导实践，然后再思考、实践，并多次反复，从而使认识得到升
华。
感：在妙趣横生的小故事中收获感动、学会感恩；知：在富有真知灼见的感言中获取知识、启迪智慧
；行：在快乐中体验、践行生活的真谛。
有一本好书，不亦乐乎。
“感·知·行”书系的编辑在组稿过程中，于故事里选故事。
在精华中挑精华。
每有稿件，或欣然点头赞许，或黯然摇头叹息，只怕选出来的不是精品，只怕内容不够丰富。
他们真正做到一份付出，一份真诚，一份快乐，一份精品。
奉献的是他们的汗水，收获的是你们的快乐。
“感·知·行”系列丛书像快乐的旋律，伴随着青少年朋友们的一言一语，一笑一颦，使你们在自由
的气氛中阅读，在轻松的阅读中分享快乐，在无限的快乐中茁壮成长。
一书在手，就是一次快乐的心灵之旅。
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内容概要

投资理财也要从娃娃抓起。

本书精心选编了许多个有助于培养孩子财商的故事，故事后面附有启迪性的“喜羊羊点评”。
阅读本书，能让小学生学会怎样赚钱，怎样花钱，怎样致富，让孩子们了解金钱，认识财富等，从而
培养他们的独立意识、自主意识、创新意识和投资意识，为他们的未来生活打下一个好的基础。
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作者简介

兰东辉，曾担任主编中国书籍出版社出版的《新编成语词典》、《新编吉汉语字典》、《高级英汉词
典》、《新编字典》等多部工具书，并策划编写《中华文化书系》共10册；《你得知道的常识书系》
共18册，现已出版6册。

长期从事编辑出版工作，具有丰富的编辑策划经验，坚信：“面对不同年龄、层次的青少年，阅读应
该更具有层次的差异性和个体的针对性”。
这与不久前公布的《儿童青少年分级阅读水平评价标准》不谋而合；其精心策划的《青少年国学经典
书系》(共26册)、《“感·知·行”青少年快乐成长书系》(共30册)。
针对性智慧性地为青少年开拓了新的阅读视野，启发了新的人生思路，是新世纪青少年不可多得的心
灵鸡汤。
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章节摘录

英国有一家生产鞋油的公司，产品优良，包装精美，深受广大消费者的喜爱，每年营业额蒸蒸日上。
记录显示，该公司前10年每年的营业额增长率为10％～20％，令董事们欢呼雀跃。
不过进入第11年、第1 2年及第13年时，业绩则停滞下来，每月维持同样的数字。
董事们对这三年业绩表现感到不满，便召开全国经理级高层会议，以商讨对策。
会议中，有名年轻经理站起来，扬了扬手中的一张纸对董事长说：“我有个建议，若您要使用我的建
议，必须另付我5万元！
”总经理听了很生气地说：“我每个月都支付你薪水，另有红包奖励。
现在叫你来开会讨论，你还另外要5万元。
是否太过分了？
”“总经理先生，请别误会。
若我的建议行不通，您可以将它丢弃，一毛钱也不必付。
”年轻的经理解释说。
“好！
”总经理接过那张纸，阅毕，马上签了一张5万元支票给那位年轻经理。
那张纸上只写了一句话：将现有的鞋油开口扩大1毫米。
总经理马上下令更换新的包装。
试想，每天，每个消费者多用1毫米的鞋油，每天鞋油的消费量将多出多少倍呢？
这个决定，使该公司第14年的营业额增长了32％。
还有比买椟还珠更“傻”的人。
韩国的一个摄制组，想拍一部中国农民生活的纪录片。
于是他们来到中国某地农村，找到一位梨农，说要买他1000个梨子，请他把这些梨子从树上摘下来，
并演示一下储存的过程，谈好的价钱是1000个梨子给160元人民币，折合20美元。
这位梨农很高兴地同意了。
于是他找来一个帮手，一人爬到梨子树上，用绑有弯钩的长杆，看准长得好的梨子用劲一拧，梨子就
掉了下来。
下面的一个人就从草丛里把梨子找了出来，捡到一个竹筐里。
梨子不断地掉下来，滚得到处都是。
下面的人则手脚飞快地把它们不断地捡到竹筐里，同时还不忘高声大嗓地和树上的人拉着家常。
在一边的韩国人觉得很有趣，自然全都拍了下来。
接着又拍了他们储存梨子的过程。
韩国人付了钱就准备离开，那位收了钱的梨农却一把拉住他们说：“你们怎么不把买的梨子带走呢？
”韩国人说不好带，也不需要带，他们买这些梨子的目的已经达到了，这些梨子还是请他自己留着。
天底下哪有这样便宜的事情呢？
那位梨农心里想。
于是他很生气地说：“我的梨子很棒呢，质量好得很，你们没理由瞧不起它们。
”韩国人耸耸肩，摊开双手笑了。
他们就让翻译耐心地跟他解释，说他们丝毫没有瞧不起这些梨子的意思。
翻译解释了半天，梨农才似懂非懂地点点头，同意让他们走。
但他却在背后摇摇头感叹说：“没想到世界上还有这样的傻瓜！
”那位梨农不知道，他的1000个梨子虽然原地没动地就卖了20美元，但那几位韩国人拍的他们采摘和
储存梨子的纪录片，拿到韩国去却可以卖更多更多的钱。
如果将电冰箱卖给住在北极的居民，他们能接受吗？
北极圈内，长年都像寒冬一样。
由于那儿没有泥土和沙石，当地的爱斯基摩人只得将冰块打磨成砖的形状来建造房屋。
房子里的温度可以保持在零下几度到十几度，比屋外零下五十度暖和多了。
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但是．房子里生火，冰屋便会融化。
销售代表比尔就亲眼目睹了爱斯基摩人的生活状况，在那里，他觉得自己仿佛置身于一个巨大的电冰
箱里。
同行的一位朋友开玩笑说，在这个世界上，也许只有这里才不需要电冰箱。
比尔想了想朋友的话，心中突然灵光一闪，他说：“我看未必。
”他兴奋地对朋友说，他有办法将电冰箱卖到这儿。
朋友哈哈大笑。
说他傻得可爱。
比尔按照自己的想法去做了。
他先找到一位爱斯基摩人，向他演示电冰箱的另一个作用：把自己带去的啤酒和矿泉水，以及爱斯基
摩人刚刚捕获的猎物，一起放入冰箱。
他将冰箱的温度调到摄氏4度。
第二天，当他们打开冰箱时，那些东西都没有结冰。
爱斯基摩人储存东西的办法很简单，就是把食物随地一丢，因为不管东西放在哪里，都不用担心食物
会变坏。
做饭时点燃动物的皮毛或者皮内脂肪，在屋外架起大锅，烧一锅开水来解冻。
P1-6
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编辑推荐

《喜羊羊财商日记(小学版)》由中央广播电视大学出版社出版。
《重庆小伙的“脚上”功夫》、《山西女孩在香港火了》、《大火烧出来的财富》、《辞官回家卖红
薯》、《拼出来的“拼”牌专卖店》、《不折不扣的傻子》、《1粒米带来的成功》、《静下心来好
好做一件事》、《粽子被人抢了》、《价值20亿美元的灵感》⋯⋯《喜羊羊财商日记(小学版)》精心
选编了许多个有助于培养孩子财商的故事，故事后面附有启迪性的“喜羊羊点评”。
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