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内容概要

在充分调研高校对外贸英语教材需求的基础上，从高等教育英语外贸专业和国际贸易专业以及教育部
《大学英语课程教学要求》的培养目标、培养对象和教学内容等方面出发，从培养既掌握一定的外贸
实务知识，又具备较高的外语应用能力的高级复合型人才的目的出发，编者王玉环，赖艳结合国际贸
易实务操作流程，编写了指导学习者掌握国际贸易知识和英语函电、进出口单据制作的教材。

《新编外贸英语教程》共分12章，内容包括国际贸易简介、外贸商业信函、外贸术语、建立业务关系
、询盘和报盘、还盘和接受、支付、信用证、装运、保险、索赔和进出口流程。

《新编外贸英语教程》的编写特点是理论与实践相结合，在内容的编写上结合国际贸易实务需要，除
对相关贸易术语、英文函电写作或贸易磋商技巧做了较为详细的介绍外，还对贸易各个环节中涉及的
各种单证内容和填写方式进行了详细的解释与说明，并附上单证样本，以方便学习者理解与掌握。

本书既可作为高校大学英语后续课程外贸英语教材，也可作为英语专业外经贸方向以及国际贸易专业
教材，还可作为从事国际贸易工作读者的自学用书。
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