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内容概要

越来越多的公司管理层意识到其供应链管理需要和其信息科技、财务策略相同步，因为这是一个电子
商务与现金为王的世界。

沈亦文的《打造3流合1的供应链帝国》很好地把握了供应链3流合1的时代脉搏。
他从信息流和资金流角度入手，用一个具有国际视野的角度阐释了企业如何在今天这个新时代里建立
一个强有力的供应链管理模型，应该说是具有一定前瞻性的。

《打造3流合1的供应链帝国》中引述了很多非常值得学习和借鉴的案例，这些案例都来自于全球领先
的跨国企业，展示他们如何在供应链信息流和金融流取得巨大的成功，从而大大增强了公司的核心竞
争力。
亦文将这些案例作了很好的比照，让我们更清晰地认识到如何架构各种3流合1的解决方案，具有相当
的实战价值。
在供应链金融领域，亦文以Inditex、可口可乐和沃尔玛为例作了对比，从而向我们展示了从发货后融
资到发货前融资再到沃尔玛更灵活和低成本的信用证融资方案，一个比一个先进，一个比一个全面。
在信息流与金融流结合的领域里，亦文将阿里巴巴、利丰、沃尔玛作了对比，以此来阐述信息流对于
供应链金融的重要性。
书中对这些案例的解析也融入了亦文自己在金融领域数十年的探索和累积，他丰富的实践经验和敏锐
的理论触觉为我们带来了宝贵的启发和指南。

此书的另一个亮点在于亦文通过对这些国际先进企业的模型介绍，剖析了中国市场的现状以及中国企
业家的生存状况与思考误区。
供应链合作共赢是本书的核心理念。
亦文用了大量的篇幅阐述了国际先进企业为其供应链上下游合作伙伴提供的支持，从而达到双赢的结
果。
同时亦文也结合中国的实际情况，阐述了中国市场普遍存在的信任缺失、供应链上下游之间相互压榨
的现状。
通过大量的对比和引用，以及提供的解决方案，本书为我们企业家未来的发展之路指明了方向。
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作者简介

沈亦文先生是一位在跨国银行拥有二十年金融产品营销及研发管理经验的资深银行家。
沈先生曾先后在澳新银行、渣打银行、荷兰银行和花旗银行担任多领域的资深管理职位，例如：澳新
银行全球供应链产品研发管理部总监、渣打银行中国区交易产品研发部总监、荷兰银行中国区现金管
理部总监、花旗银行中国区现金管理部副总裁。

沈先生在商业银行流动资金管理、贸易及供应链金融管理等产品领域具有丰富的业务经验和扎实的产
品知识，并且在从业期间取得了显著业绩。
在过往的近十年时间里，沈先生先后受多家中外专业培训机构的邀请，向中国内地与香港地区二十多
家金融机构提供流动资金管理、供应链金融等方面的专业产品培训及金融解决方案咨询，具有丰富的
理论基础与实践经验，也累积了大量的实战案例。

沈先生毕业于新加坡国立大学与中国华东师范大学，分获工商管理硕士、英国语言文学学士、国际贸
易与金融学士，并成为金融分析师。
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