
第一图书网, tushu007.com
<<创业管理>>

图书基本信息

书名：<<创业管理>>

13位ISBN编号：9787307058583

10位ISBN编号：7307058588

出版时间：2007-10

出版时间：武汉大学出版社

作者：夏清华

页数：432

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<创业管理>>

内容概要

创业者是一个特殊的群体——能够将稻草变成金条的神秘人物或群体，但他们不是从稻草开始，而是
从梦想和创意开始，并将它们变成了金条——帮助他们迅速致富的新企业。
成功的创业需要的不仅仅是运气和金钱，它是创造力、承担风险和战略计划的整合过程。
如今，越来越多的学生和年轻人正在选择去成为一个创业者，开创新事业，实现自由和独立自主的梦
想，希望成熟辉煌的职业生涯。
如何教授学生创业的知识和技能也成为今天大学教育的一个最有挑战性的任务之一。
　　这本书正是为实现创业教育的这些目标而设计。
其核心内容包括：介绍创业的基本知识以及创业在社会经济中的作用；分析什么样的环境有利于创业
机会的出现以及企业家的产生；理解什么样特质的人适合创业以及潜在创业者应该具备哪些创业所需
的知识和技能；提供产生企业创意和识别创业机会的方法和技术；研究成功的创业计划与创业模式的
规范与经验；掌握建立新企业的过程与资源整合的策略，强调新创企业早期管理的重点与方法以及管
理新企业成长的战略等。
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