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内容概要

　　《高职高专工学结合医药类规划教材：医药市场营销》秉承先进教学理念，结合营销前沿理论知
识，按照学习习惯对内容进行编排。
《高职高专工学结合医药类规划教材：医药市场营销》共分五部分，分别是：医药营销理念的领悟；
医药市场分析；医药营销战略；医药营销策略；医院销售执行。
每个部分都有多个项目，将项目细化成每个小任务供学生去完成，在完成任务的过程中掌握相关的知
识，最后通过项目总结、项目检测、实训教学、参考文献等模块帮助学生总结经验，提升能力。
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书籍目录

第一部分 医药营销理念的领悟和二部分 医药市场分析第三部分 医药营销战略第四部分 医药营销策略
第五部分 医院销售执行
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编辑推荐

　　《高职高专工学结合医药类规划教材：医药市场营销》以工作任务为中心组织编写内容，目的是
让学生通过完成工作任务来理解和构建相关的理论知识，同时附有实训项目以培养和锻炼实际的药品
营销技能。
《医药市场营销》以药品营销流程为线索，设计了五个部分的学习及练习内容：医药营销理念的领悟
、医药市场分析、医药营销战略、医药营销策略、医院销售执行，并通过14个“项目”的39个“任务
”来讲授药品市场营销最新理论和营销实战技巧；每个“项目”都按照医药营销岗位实际工作任务为
载体设计的活动进行，实现营销理论与药品营销实践的一体化，
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