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前言

体育产业在20世纪60年代随着世界经济和社会的发展，人们生活水平的提高，闲暇时间的增加而发展
起来的。
20世纪70年代以后，由于现代高科技的发展，进一步推动了体育产业的发展，从而增强了体育产业发
展的活力。
到了20世纪80年代，体育产业的发展进入了一个前所未有的高峰期，其影响扩展到全球。
也就在这个时期，随着我国改革开放的推行，经济和社会的飞速发展和人民生活水平的迅速提高，体
育产业也得到了相应的发展。
国务院1985年颁布的《国民生产总值计算方案》开始运用三次产业分类法，将体育部门列入第三产业
，此后，理论界特别是体育经济理论研究中普遍出现了“体育产业”这一提法。
1992年6月，中共中央、国务院发布了《关于加快发展第三产业的决定》后，体育界也掀起了对体育产
业、体育经济研究的热潮。
体育经济是比体育产业外延更广的一个概念，它不仅包括体育产业的经济活动，还包括体育与经济的
关系，以及与体育关系密切的一些经济活动。
所以，参加体育经济研究的人员更多、更广泛，包括一些著名的经济学家，使这方面的研究取得了不
少的成果。
这些研究成果对体育产业的实践，对体育经济的发展都是十分有益的。
理论研究的发展，体育产业的实践，使相关人才的需求得到重视，许多体育院校、师范大学内的体育
系科，甚至一些著名的综合性大学也办起了体育管理、体育市场营销等等有关的专业，使人才培养工
作跟上了发展的需要。
但当我们冷静地分析自己所面临的现实时又发现，在目前的相关教育中，系统性的教材尚不足。
许多教学工作者编写了不少相应的教材，但往往都是为了满足某一门课程的需要，而作为一个专业来
说，还应该有自己的系列专业教材，即使一时还不成熟也不要紧，可以在今后的实践中逐步丰富、完
善。
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内容概要

博学·体育经济管理丛书。
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作者简介

徐爱丽， 1979年毕业于复旦大学经济系，上海体育学院副教授，硕士研究生导师。
目前在上海体育学院体育社会学系从事政治经济学、中国特色社会主义等教学与科研工作。
近年来参与编著的教材有《中国社会主义建设》、《社会主义国情教育读本》等。
在杂志及学术会议上共发表或合作发表论文30余篇。
其中主要有：《建立社会主义市场经济体制的若干问题》、《对建立和完善价格调控机制的探讨》、
《以德治国的若干思考》、《在社会主义市场经济条件下如何搞好职工体育》、《民族精神和中国体
育事业发展》等。
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章节摘录

三节  体育经纪人的职责和权利  一、体育经纪人的职责  体育经纪人的职责是指经纪人依照法律或与委
托人的协议规定，应履行的必须为或禁止为一定行为的责任，以保护国家和委托人的权益。
经纪人的职责分为对国家的职责和对委托人的职责。
对国家的职责是指按照国家的有关规定依法行纪和照章纳税；对委托人的职责是指依法或按照协议对
委托人尽职尽责，其中包括法律规定的职责和由双方协商经合同确认的职责。
经纪人的职责具有法律的约束力。
如经纪人未履行或未完全履行其义务，权利人有权要求其履行或要求国家有关部门强制其履行。
体育经纪人的职责主要有如下七项。
1.依法经纪。
体育经纪人应该树立法制观念，严格依法办事。
提供体育中介服务时，必须遵守国家有关的法律、法规和政策，遵守社会公德，不得损害社会公共利
益。
并且，体育经纪人的中介活动还必须在国家法律、法规许可的范围内进行，不得从事国家禁止的服务
项目的经纪活动。
在目前我国经济法规体系不完备的情况下，专门针对体育经纪人及经纪活动的法规很少、很不完善。
经纪人应以现有的法律、法规为准则，如遵守民法、合同法、交易法等法律、法规及有关的体育规章
制度、转会条例等，从事经纪或中介活动。
2.诚实介绍。
体育经纪人应当坦诚、忠实、实在。
作为一名合格的体育经纪人，在进行体育经纪活动时，必须就其所知据实报告给各方当事人，忠实于
委托人的利益。
应抱着坦诚、忠实的态度，及时、如实向当事人介绍有关的情况，提供有关文件，不得隐瞒与经纪事
项有关的重要事项。
如委托人提出疑问，应合理地解释或修正方案；如当事人隐瞒事实真相，有权拒绝或终止为其继续提
供经纪服务。
对双方所提出的问题和要求，应详细了解和考察，并如实交流沟通，才能促使双方交易达成。
只有这样，才能获得信用和成功。
因为体育经纪人的居间活动就是为委托人提供相关的体育信息，进而为委托人提供缔约机会。
因此，体育经纪人提供的信息必须是真实的，只有这样，当事人双方在缔约过程中才能体现出各自的
真实意思，合同才会真实有效。
同时还应实事求是、实实在在，这就要求体育经纪人在从事经纪活动中，应设身处地为当事人双方考
虑，减少交易过程中的困难和麻烦，从而达成共识，尽快交易成功。
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编辑推荐

《体育经纪人实务》由复旦大学出版社出版。
体育经济管理丛书系依托上海体育学院雄厚的体育学和管理学交叉学科研究团队和师资力量，及其辐
射能力，吸收全国同该专业领域里有影响和专长的教师一起参与编写。
由博士生导师胡爱本教授担任编委会主任和丛书主编。
参编学校有上海体育学院、复旦大学、沈阳体育学院、辽宁大学、西安体育学院、上海师范大学等。
图书定位：以高等院校体育经济管理专业、社会体育专业、体育MBA学生为主，兼顾各级各类干部培
训、上岗培训：本科教材，大专适用。
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