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前言

　　融资难是制约中小企业发展的老大难问题。
在中国情况是这样，在世界其他国家和地区也基本上是如此。
　　形成中小企业融资难的原因是多样的。
这里有政府的原因，有银行和金融机构的原因，当然也有中小企业自身的原因。
因此，解决这一问题就有待于各方面的共同努力。
　　近年来，我国政府为解决中小企业融资难问题出台了许多政策。
比如加快金融体制改革步伐，丰富完善金融体系，鼓励商业银行向中小企业贷款；建立中小企业信用
担保体系；搭建中小企业信用社会化平台；开通中小企业板，加快推出专为中小企业提供中长期资本
融资服务的创业板等等。
　　银行和金融机构也从中小企业特点出发，积极探索，不断创新思路和模式。
如招商银行，针对中小企业结算、融资、理财、咨询等各个方面的需求特点，进行产品创新，推出具
有服务特色的中小企业金融品牌：点金成长计划。
与此同时，在风险管理、激励制度等方面进行一系列改革，使中小企业业务呈现出较好较快的发展势
头。
　　但是，由于中小企业量大面广，行业分布和发展阶段不同，各自情况千差万别，融资的实力和能
力迥异。
因此，中小企业融资难问题，虽经各方努力，也只是在一定的程度上得以缓解。
　　从具体的企业出发，了解融资制度创新，熟悉各种融资方式的特点是有意义的。
西方发达国家的中小企业发展经验告诉我们，对于那些情况好、业绩优、成长性强的中小企业，私募
股权融资是一重要的选择。
通过私募股权融资，中小企业不仅可以获得宝贵的增量资金，而且有助于完善公司治理结构、建立激
励机制、引进高水平人才等。
很难想象，如果没有引进私募股权投资机构（风险投资）全方位的支持，微软、英特尔、GOOGLE会
迅速成长为左右世界新经济发展方向的大公司，也很难想象盛大、百度、分众、尚德等企业会以中国
新经济代表的群体形象出现在国际资本市场。
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内容概要

　　《中小企业股权融资攻略》的两位作者均是国内风险投资及私募股权投融资领域的早期实践者。
《中小企业股权融资攻略》较少采用纯粹的理论性探讨和复杂的理论模型，而是从股权融资的整个流
程入手，将专业概念融入操作实务，形象易懂；全书在结构编排及文字表述上，贴近中国人的思维方
式和理解习惯。
企业界尤其是中国中小企业领导层，读完《中小企业股权融资攻略》将会在脑海中形成一个完整清晰
的股权融资路线图。
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媒体关注与评论

　　本书的两位作者均是国内风险投资及私募股权投融资领域的早期实践者。
本书较少采用纯粹的理论性探讨和复杂的理论模型，而是从股权融资的整个流程入手，将专业概念融
入操作实务，形象易懂；全书在结构编排及文字表述上，贴近中国人的思维方式和理解习惯。
企业界尤其是中国中小企业领导层，读完本书将会在脑海中形成一个完整清晰的股权融资路线图。
　　——工业和信息化部中小企业对外合作协调中心副主任 秦志辉博士
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编辑推荐

　　本书的两位作者均是国内风险投资及私募股权投融资领域的早期实践者。
本书较少采用纯粹的理论性探讨和复杂的理论模型，而是从股权融资的整个流程入手，将专业概念融
入操作实务，形象易懂；全书在结构编排及文字表述上，贴近中国人的思维方式和理解习惯。
企业界尤其是中国中小企业领导层，读完本书将会在脑海中形成一个完整清晰的股权融资路线图。
　　——工业和信息化部中小企业对外合作协调中心副主任 秦志辉博士
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